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1. O nazivu predmeta

Rijetko koje podrucje ili nastavni predmet koji u svakodnevnoj upotrebi i u strucnoj literaturi ima toliko
razli¢itih naziva koji ustvari znace isto. Primjerice, razlika izmedu naziva Ekonomika poljoprivrede (koji se
javlja u sadasnjim nastavnim planovima) i naziva Poljoprivredna ekonomika je vise jezi¢ne prirode, a
manje ili nikako ukazuje na prevagu ekonomskih odnosno agronomskih sadrzaja u njoj. Uz te nazive
nailazimo na nazive kao Sto su to Ekonomika agrara ili Agrarna ekonomika, (katkad skraceno
Agroekonomika). Ti se nazivi mogu opravdati time $to je i jedan i drugi tudeg podrijetla, pa se lakSe
izrazavaju i pisu.

Treba istaci da se naziv ekonomija (kasnije se javlja naziv ekonomika) javlja u Staroj Grckoj u znacenju:
Oikos = kuéa i nomos = zakoni odnosno oikonomias $to bi znacilo upravljanje ku¢om odnosno
gospodarstvom, u suvremenom smislu privreda, gospodarstvo ali i znanost. Rije¢ agronomija isto proizlazi
iz gréke rijeci ager = polje i nomos = zakoni tj. obradivanje polja odnosno sada znanost o poljoprivredi.

U anglosaksonskom govornom podrucju susre¢emo takoder vise naziva, uglavnom dva i to: Economics of

Agriculture i Agricultural Economics. U francuskom govornom podru¢ju L Economic agraire, a u
njemackom Agroekonomie.

Istaknimo da je naziv Poljoprivredna ekonomika odnosno Agrarna ekonomika vise u duhu hrvatskog
jezika.

Poljoprivredna ekonomika je primijenjena znanstvena disciplina, koja po svom sadrzaju i metodama
obuhvac¢a medugrani¢no podruc¢je izmedu ekonomije (ekonomike), kao drustveno-ekonomske znanosti, i
agronomije kao prirodne - biotehnicke znanosti. Bavi se proucavanjem agrarne strukture s gospodarskog
gledista kao i ekonomskim ¢initeljima koji utje¢u na promjene agrarne strukture. Pod agrarnom strukturom
se podrazumijevaju u Sirem smislu proizvodni i drustveno-gospodarski odnosi i Cinitelji u poljoprivredi (i
srodnim podruc¢jima). Pojam strukture (ili sastava) se moze podrobnije odnositi na neka posebna obiljezja,
kao Sto je to npr. viasnicka struktura u poljoprivredi (privatno-drzavno, ili obiteljska gospodarstva-
poljoprivredne tvrtke), moze biti zemljiSna struktura (prema veli¢ini npr. povrSine kojom se
poljoprivrednici / gospodarstvo koriste), drustveno-gospodarska struktura (prema zaposlenosti i/ili
izvorima prihoda), obrazovna struktura (prema stupnju naobrazbe, vrsti zavrSene Skole npr. ¢lanova
poljoprivrednog gospodarstva, itd).

2. Definicija ekonomije/ekonomike

Ekonomika poljoprivrede ili Poljoprivredna (agrarna) ekonomika je mlada znanstvena disciplina, premda
prvi zapisi koji se odnose na to znanstveno podrucje datiraju vise od dva tisucljeca.

Sve do 8. stoljeca agrarna ekonomika se nalazi izmedu humanistiCkog i znanstvenog pristupa. Kao

znanstvena disciplina u svjetskim razmjerima javlja se koncem 18. stoljeca, a u nas koncem 19. stoljeca.

Poceci same ekonomike, koja je u odredenom smislu osnova agrame ekonomike, javljaju se do prije nesto
viSe od dva stoljeca, kada je Adam Smith, engleski ekonomist 1776. godine objavio knjigu “Bogatstvo
naroda”.

Razvitkom ekonomike poljoprivrede kao znanstvene discipline sve se vise razvijaju posebne metode, s
novim instrumentarijem, primjene matematicko-statistickih metoda, daljnjom specijalizacijom u vise
posebnih podrucja unutar same discipline.
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Upotreba poljoprivredne ekonomike oblikovana je promjenom gospodarskih prilika i ukupnim
gospodarstvom, kao 1 razvitkom ekonomije i agronomije, kao znanstvenih disciplina. Kao znanstvena
disciplina postaje preciznija kao analiticko sredstvo i uspjeSnija u rjeSavanju praktickih problema
ekonomike 1 organizacije te upravljanja u podrucju poljoprivrede.

Kao znanstvena disciplina ekonomija je stara oko dva stolje¢a. Godine 1776. Adam Smith je objavio knjigu
“Bogatstvo naroda”. Pokret za politickim slobodama od tiranije europskih monarhija pojavio se usporedo
s pokusajima za oslobadanjem cijena i nadnica od strogo nadzirane drzavne regulative. Adam Smith je
pokazao da je sustav cijena i trziSta u stanju koordinirati [jude i poduzeca bez ikakvog upravljanja.

“Gotovo stolje¢e kasnije, kada kapitalisticka poduze¢a u cestogradnji, tekstilnoj industriji i drugim
sektorima po¢inju $iriti svoj utjecaj u mnogim podrucjima svijeta, javlja se snazna kritika kapitalizma. Karl
Marx je najavio da ¢e kapitalizam propasti vrlo brzo zbog gospodarske depresije i da ¢e drzave uvesti
socijalizam. Tijekom vise od jednog stoljeCa od tada jedna tre¢ina svjetskog pucanstva je Zivjela u
zemljama u kojima je Marx-ova doktrina bila ekonomski vjeronauk. Devedesetih godina XIX. stoljeca i

9]

tridesetih godina ovog stoljeca izgledalo je da Ce se predvidanja Marxa ostvariti.

Duboka depresija 30-tih godina postavlja pred intelektualce odnosno znanstvenike pitanje odrzanja
privatno-vlasnic¢kog i poduzetnickog kapitalizma, Cesto nazivanog liberalnog.

Tada se javlja John Maynard Keynes s knjigom: “Opca teorija zaposlenosti, kamata i novca” (1936.), Sto
je znacilo novi pristup ekonomici, odnosno znacilo veci utjecaj drzave preko monetarne i novcane politike
kako bi se sprijecio pogubni utjecaj poslovnih ciklusa.

Smith, Marx i Keynes su bili trojica od mnogih mislitelja, koji su oblikovali ekonomiku i u€inili je vitalnom
kakva je i sada.

U 80 - 90 im godinama ovog stoljeca sada bivse i1 “socijalisticke/komunisti¢ke”- istoéne zemlje otkrivaju
mo¢ trziSta za ostvarenjem brzih tehnoloskih promjena i porasta standarda. Naime, dramati¢nim zbivanjima
na Istoku godine 1989. i dalje revolucionarnim je promjenama odba¢en mehanizam sredi$njeg planiranja i
ostavljeno trziSnim silama da, uvjetno receno, slobodno djeluju o ¢emu ¢e biti vise rijeci kasnije.

Javlja se pojam «zemlje u tranziciji», u koje ulazi i Hrvatska. Te zemlje tim promjenama susrecu se sa
znatnim 1 specifiénim teSko¢ama, kao posljedice kako stupnja njihovog gospodarskog razvoja te naslijeda
iz proslosti tako i problemima nacina i putova pretvorbe. Aktualno su njihove prilagodbe gospodarske
strukture povezane sa zahtjevom odnosno Zeljom za priklju¢enje Europskoj uniji.

Ekonomija rjeSava pitanja sto (koja dobra) proizvesti, kako proizvesti i za koga.
Ima nekoliko definicija ekonomije koje ¢esto naznaCujemo kako slijedi:
1 Ekonomija je proucavanje onih djelatnosti koje ukljuéuju proizvodnju i razmjenu dobara.

(1 Ekonomija analizira promjene u gospodarstvu - tendencije cijena, proizvodnje, nezaposlenosti
i vanjske trgovine. Kada su ti fenomeni ve¢ poznati, ekonomija pomaze da se kreira politika

odnosno donesu mjere kojima drzava unapreduje gospodarstvo.

'P.Samuelson i W.Nordhaus (1)
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[0 Ekonomija je znanost izbora - odluka. Ona proucava naéine kako proizvodaci trebaju rabiti
ograni¢ene proizvodne resurse (kao §to su npr. zemljiSte, rad, oprema, tehnologija odnosno
znanje), da bi proizveli razlic¢ita dobra (kao npr. pSenica, goveda, kaputi, ceste, oruzje) kao i
raspodjelili ta dobra (razli¢itim) ¢lanovima dru$tva za njihovu potrosnju.

[J Ekonomija proucava trgovinu izmedu drzava. Pomaze objasniti zasto drzave izvoze neka dobra
a druga uvoze i istrazuje, glede toga, uCinke ekonomskih zapreka pojedinih drzava.

[0 Ekonomija proucava novac, bankarstvo, kapital i bogatstvo. Sve su te definicije dobre i
ukoliko ih povezemo dobiti ¢emo jednu zajedni¢ku koja glasi®

Ekonomija proucava na koji nacin neko drustvo moze - rabeci oskudne resurse -proizvoditi razlicita dobra

i raspodjeljivati ih razlicitim skupinama (tog) drustva.

3. Makroekonomika - Mikroekonomika

Makroekonomika proucava funkcioniranje gospodarstva (ekonomije) u cjelini dok mikroekonomika
analizira ponaSanje pojedina¢nih dijelova gospodarstva, kao npr. razli¢ite industrijske tvrtke 1 pojedina
poduzeca razlicitih djelatnosti, kucanstva, a u poljoprivredi i obiteljska poljoprivredna gospodarstva. Tako
se mikro-agroekonomika npr. bavi podru¢jem koje se moze opéenito nazvati uprava poljoprivrednog
gospodarstva, a makro-agroekonomika podru¢jem poljoprivredne politike.

4. Definicija agronomije

Agronomija je znanstvena podloga poljoprivrede. Agronomija se kao prirodna znanost koristi rezultatima
bioloskih, tehnickih, kemijskih i fizickih znanosti ali i ekonomsko-organizacijskih znanosti sa svrhom
proizvodnje i usluga u poljoprivredi. Agronomiju se moze definirati i kao znanost o obradivanju zemlje,
uzgoju bilja i stoke (agroekologija, botanika, zoologija).

Agronomija obuhvaca grane ratarstvo, stocarstvo, vocarstvo, vinogradarstvo, vrtlarstvo, ekonomiku i
srodne discipline/djelatnosti (mehanizacija, melioracije, zastita, hranidba itd.).

Danas se sve viSe javlja skupni pojam agrokompleks ili agroindustrijski kompleks, (u anglosaksonskoj
literaturi agrobusiness), kao zajedniStvo proizvodnje, prerade, prometa i plasmana (p+p+p+p). Stoga i
ckonomisti odnosno agroekonomisti sve viSe proucavaju, ne samo ekonomiku proizvodnje veé, i
ekonomiku agrokompleksa. (U Sirem smislu u agrokompleks ulaze i djelatnosti iz tkz. institucijske podrske
poljoprivredi, od upravnih i stru¢nih sluzbi do obrazovanja i znanosti za poljoprivredu.

5. Definicija poljoprivredne ekonomike

Poljoprivredna ekonomika (Agrama ekonomika) se moze definirati kao znanstvena disciplina, koja
primjenjuje ekonomska nacela i kvantitativne metode u rjeSavanju problema u poljoprivredi na makro i
mikro razini. Po svom osnovnom sadrzaju obuhvaca agrarnu politiku, njezine ciljeve i mjere (makro
pristup) i ekonomiku i organizaciju odnosno upravu poljoprivrednog gospodarstva (farm management),
poduzeca odnosno tvrtki (mikro pristup), tu je ukljucen i marketing u poljoprivredi.

Postoje 1 druge (slicne) definicije kao npr. ova vise opisna:

2 P.Samuelson i W.Northaus (1)
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Poljoprivredna ekonomika se moze definirati kao primijenjena znanost koja se bavi pitanjem kako ljudi s
obzirom na tehni¢ko znanje i oskudne prirodne resurse, kao $to je zemljiste, rad i kapital te upravljanje,
odabiru naéin proizvodnje hrane i vlakana te ih distribuiraju potrosa¢ima tijekom vremena.’

Agrarna ekonomika upotrebljava metode i ekonomsku teoriju da bi se pronasli zadani odgovori na pitanja i

rijesili problemi poljoprivrede (i agrokompleksa).*

Halcrow ° definira poljoprivredu (Agriculture) kao vrstu industrije, koja pokriva organizaciju resursa kao
Sto je to zemljiSte, kapital (u Sirokom mnostvu oblika), rad i upravljanje za proizvodnju i marketing hrane i
vlakana. Znaci, govori se o ekonomici agrokompleksa sa Cetiri sastavna dijela (“4P”) proizvodnja, prerada,
promet i potrosnja.

Kao u ekonomiji tako i u agrarnoj ekonomici postoji podjela na makro i mikro.

Makro agroekonomika razmatra poljoprivredu u cjelini, tj. podrucje koje se moZe nazvati i podrucje
agrarne politike (Agricultural policy) odnosno ruralnog razvoja. Tu su ukljucene mjere kojima drzava
utjeCe na proizvodno i drustveno-gospodarsko stanje poljoprivrede i seoskog podrucja. Primjerice je to
politika cijena 1 proizvodnih poticaja u poljoprivredi, porezna politika, trgovinska politika, politika
kreditiranja poljoprivrednih proizvodaca, mjere za poticanje uspjeSnosti poljoprivredne savjetodavne
sluzbe, strukturna politika i mnoge druge.

Mikro agroekonomika proucava poljoprivredna poduzeca-tvrtke te obiteljska gospodarstva u poljoprivredi,
(Farm management), ukljuCivsi tu i ostale organizacijske oblike kao npr. poljoprivredne zadruge.

Medutim, ne moze se postaviti ili povuci oStra granica izmedu ova dva podrucja. S gledista
makroekonomike nemoguée je proucavati cjelinu, a ne znati nesto ili podosta o njezinim sastavnim

dijelovima odnosno proizvodnim jedinicama.

6. Metode

Prva je zadaca suvremene znanosti da promatra, opisuje, analizira, objasni i usporeduje raznovrsne
fenomene. Tako je u agrarnoj ekonomici zadac¢a ustanoviti, analizirati 1 objasniti razli¢ite ekonomske ali i
socioloske fenomene povezane s poljoprivredom, kao jedne od gospodarskih oblasti.

Kako su mnogi ekonomski fenomeni nedovoljno istraZeni ili kontroverzni, tako su ekonomisti i agrarni
ekonomisti razvili tehnike 1 metode odnosno znanstveni pristup, kojima nastoje spoznati zakonitosti koje
vladaju i koje utjecu na ukupno gospodarstvo tj. na nezaposlenost, cijene i nadnice, na raspodjelu dohotka i
vanjsku trgovinu te na mnoge druge pojave.

Kaze se da je neka znanost potpuno odvojena od drugih (znanosti) kada je izgradila svoje vlastite metode.
Pod metodom u uzem smislu se podrazumijeva nacin ili put saznanja odnosnog predmeta ili fenomena, koji

se proucava.

*G.L.Cramer i C.W .Jensen (2)

“Polovica svjetskog pucanstva je danas ukljuéena u djelatnost izravne proizvodnje hrane. Visokorazvijene zemlje u svojim
poljoprivredama imaju ukljuceno relativno mali broj ljudi, ali je zato u dopunskoj djelatnosti povezano s poljoprivrednim
proizvodima (agrokompleksu) ukljuceno znatno vise.

3 Harlow, H.G. (1980) Economics of Agriculture, Mc Grow Hill Co

U 14. izdanju Samueloonove Ekonomije, mikroekonomika je, za razliku od prethodnih izdanja, stavljena u kazalu ispred
makroekonomike. Obrazlozenje autora je da ¢e studenti i svi ostali koji ¢e Citati ovu knjigu bolje razumjeti svaku makroekonomsku
temu, ako prethodno obrade odgovarajuéi mikroekonomski problem.
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U agroekonomici su kao i u ekonomici uobicajene Cetiri glavne metode i to:

a) Promatranje (opservacija)

Jedna od metoda koja moze posluziti kao glavni izvor ekonomskih spoznaja je metoda promatranja
ekonomskih dogadaja tijekom vremena, posebice koristeci se povijesnim izvorima. Istrazuju se ekonomski
fenomeni iz prolosti kako bi se te spoznaje mogle primijeniti u sadasnjosti i u buduénost.”

Kao primjer se moze navesti fenomen inflacije. Kako razumjeti Stetni utjecaj inflacije? Jedan od putova je
proucavanje inflacije u proslosti. Ta su npr. u Njemackoj 20-ih godina cijene u dvije godine porasle za
tisuu milijardi posto (1,000.000.000.000). To je unistilo imetak srednje klase, dovelo do socijalne
nesigurnosti i bijede i, po misljenju mnogih, dovelo Hitlera na vlast.® (Koncem 80-ih godina u bivioj
Jugoslaviji se inflacija popela na preko 2000%). Glede toga ima u Svijetu viSe primjera.

Primjer sadaSnje agrarne i proizvodne strukture u Nizozemskoj i Danskoj u odnosu na onu koja je postojala
do velike poljoprivredne krize u Europi koncem XIX. stoljea. Te zemlje tada stubokom mijenjaju
strukturu proizvodnje, prerastajuci od tipi¢no ratarske na snaznu stocarski usmjerenu proizvodnju.

Primjer agrarnih (zemlji$nih) reformi u Hrvatskoj; naime agrarnom reformom 1945-48. oduzeto je
zemljiste seljacima koji su imali zemljisne povrsine preko tada odredenog agrarnog maksimuma (od 25-45
ha). To je zemljiSte podijeljeno drugim korisnicima, u veéini drzavnim poljoprivrednim dobrima. Iz 1990.
godine zakonski je odredeno da svi oni kojima je zemljiste tako oduzeto imaju pravo na povrat (bilo u
zemljistu ili preko nov¢ane nadoknade) .

b) Ekonomska analiza
Uz povijesna iskustva nuzna je ekonomska analiza, buduci da podaci sami po sebi ne daju odgovor.

Ekonomska analiza je pristup koji predvida odredene oblike ekonomskog ponaSanja na temelju prethodnih
pretpostavaka o tome kako su ljudi ili tvrtke motivirani ili ¢e djelovati.

Ekonomska analiza je pristup koji po¢inje skupom pretpostavki (hipoteza) i tada se logickim putem izvode
odredena predvidanja o ekonomskom ponasanju ljudi, poduzeca i ukupnog narodnog gospodarstva.

Primjer proizvodnje mlijeka u Hrvatskoj. Proizvodnja mlijeka u Hrvatskoj ne zadovoljava potrebe (za oko
25%). Polazi se od pretpostavke da je nedovoljna proizvodnja posljedica vise €initelja, smanjivanje broja
malih proizvodaca (s jednom ili s dvije krave), nedovoljnog tempa podizanja suvremenih mlijecnih
gospodarstava s ve¢im brojem krava, itd.

¢) Statisticka analiza

Statisticki podaci pomazu da razumijemo ekonomsko ponaSanje kvantitativno. Premda uporaba tih
pomagala zahtijeva matematicke metode vjerojatnosti i ekonometriku, za razumijevanje je nuzno
prvenstveno pazljivo Citanje i (zajednicki s metodama), shvacanje problema.

Primjer: Zasto zene zaraduju 60% od onog koliko zaraduju muskarci?

’P.Samuelson i W. Nordhaus (1)
8p.Samuelson i W.Nordhaus (1)
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Uzimajuci povijesne podatke teSko se moZe na to odgovoriti, rabeci podatke o milijunima radnika. Umjesto
toga, prikupiti ¢e se podaci za reprezentativan uzorak o nadnicama (placama) Zena i muskaraca i o njihovim
osobnim obiljezjima (Skolovanje, godine radnog staza, zanimanje, dob itd.). Rabe¢i te podatke koriste se
statistiCkim tehnikama za ocjenu koji se dio razlike u zaradivanju musSkaraca i Zena moze pripisati
razlikama u obiljezjima. Npr. istraZivanja su pokazala da su znatni dio razlika u zaradama posljedica
¢injenice Sto muskarci viSe vremena provode u radu i opcenito imaju bolje plac¢ene poloZaje. No,
istrazivanja takoder pokazuju da se znatan dio razlika ne moze objasniti, pa stoga neki vjeruju da je to
posljedica (spolne) diskriminacije.’

d) Pokusi (eksperimenti)

U ekonomiji kao druStvenoj znanosti su pokusi mmnogo teze izvodljivi nego li u mnogim drugim
znanostima. Ekonomske varijable se ne mogu s takvom podrobno$¢u mjeriti kao npr. u tehni¢kim odnosno
fizickim, kemijskim, biotehnickim ili drugim znanostima. Te$ko je oponaSati stvarni svijet u pokusnim
uvjetima. No, ipak se to djelomi¢no i to posredno moze izvesti (npr. proucavanje odgovora ljudi na razli¢ite
vrste drzavnih programa u sklopu ekonomske politike za povecanje dohotka siromasnih slojeva). Takvi
pokusi mogu biti vrlo korisni da se vidi kako bi programi drzave mogli utjecati na radne navike i na
Stednju. U posljednjim desetlje¢ima ekonomisti se vise okrecu laboratorijskim pokusima, no to nije ni
izdaleka o pokusima u nedrustvenim znanostima.

Cetiri tehnike (metode) - (1) promatranje (opservacija), (2) ekonomska analiza, (3) statisticka analiza i (4)
pokusi (eksperimenti) - su pristupi kojima ekonomska znanost napreduje. No svakim se danom javljaju novi
problemi za rjeSavanje, stoga ekonomisti istrazuju i provjeravaju nove ideje a stare odbacuju.

U svakoj znanosti se pretpostavka ili hipoteza mora napustiti ukoliko je u suprotnosti sa ¢injenicama.
Znanstvene grane (discipline) se razlikuju zavisno o tome kako se te pretpostavke (hipoteze) mogu teoretski
provjeriti.

1. tamo gdje sumogucéi nadzirani pokusi (fizika, kemija, biologija)

2. gdje nisu moguc¢i (ekonomika i sociologija)
Primjer: Sto sve utje¢e na prodaju automobila?

Cijene nafte ili benzina utjecu na prodaju automobila, ali i dohoci viasnika vozila kao i ostali troskovi
vezani uz vozilo (registracija, servisi, prometne kazne) itd.

Sto sve utje¢e na potrosnju mesa? Npr. cijene mesa, kakvoca, zdravstveni razlozi (kolesterol ali i kravlje
ludilo).

Ekonomski svijet je izrazito slozen. Nemoguce je ili vrlo teSko promatrati i istraziti ekonomske fenomene
pod nadziranim uvjetima znanstvenog laboratorija.

7. Postupak u znanstvenom istraZivanju
Slijedeci je logicki redoslijed u znanstvenom istrazivanju:

1. Odrediti predmet i cilj istraZivanja;

%P Samuelson i W.Nordhaus (1)
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2. Pripremiti program i tome prilagoditi metode istrazivanja;
3. Prikupiti i obraditi podatke;
4.  Srediti i analizirati podatke; i
5. Raspraviti dobivene rezultate te donijeti zakljucke.
Bitno je ustanoviti $to je na tom podrucju i tom predmetu dosada istrazeno i kakvi su rezultati.

Danas se metode u ekonomskim i ostalim istrazivanjima silno razvijaju. U svijetu postoje armije istraZivaca
koji se bave istrazivanjem razli¢itih fenomena, posebice onih koji se odnose na donosenje odluka. Kako
dati podloge za donoSenje odluka? Znanstvenici ne donose odluke, to rade politicari, a odluke koje
politiari donose trebaju se temeljiti na istrazivanju odnosnog problema i na podlogama znanstvenih
istrazivanja, koje su znanstvenici pripremili.

Tehnika i informatika se brzo razvijaju, a racunalska tehnika omogucuje da se vrlo brzo dode do rezultata
istrazivanja, uz upotrebu vrlo slozenih metoda, omogucujuci rjeSavanje vrlo sloZenih fenomena odnosno
problema s mnogo nepoznanica. Treba, medutim, istaci da je tehnika i metoda ipak samo orude, odnosno
pomagalo, u prethodno zamisljenom pristupu i ideji, te stoga ne smije biti sama sebi svrha.

8. Izvori podataka

Izvori podataka su vazni za agroekonomske analize, a oni mogu biti razliciti i mnogobrojni:

1. Statisticki podaci o ekonomskim, tehnoloskim, demografskim i drugim pojavama (popisi, ljetopisi,
st. bilteni i dokumentacije).

2. Arhivski izvori, iz razliitih arhiva ili pismohrana (drzavnih, crkvenih, institutskih, osobnih itd.).
Sluze za istrazivanje promjena i uzoraka proslih razdoblja.

3. Literaturni izvori, pa zatim dokumentacije i podaci o poslovanju razli¢itih poslovnih subjekata
(tvrtki, zadruga, gospodarstava) te istrazivackih i slicnih ustanova (knjige, studije, clanci,
publikacije znanstvenih i sli¢nih instituta i ustanova).

4. Anketni izvori, posebice oni za obiteljska gospodarstva u poljoprivredi ili ankete potrosaca i sl.
(usmeni 1 pismeni oblik). Tu ulazi kreiranje anketnog upitnika, te izbor uzorka na temelju racuna
vjerojatnosti ili namjernim izborom. Tu je vazno pitanje same reprezentativnosti uzorka odnosno s
kojom signifikantnos¢u uzorak predstavlja osnovni skup. Za istrazivanje proizvodno-gospodarskih
fenomena, podataka koje ne prikuplja redovita statisticka sluzba, npr. proizvodno-ekonomski
podaci za obiteljska gospodarstva u poljoprivredi, podaci o potros$nji poljoprivredno-prehrambenih
proizvoda za potrosace, itd., taj je izvor podataka posebice vazan.

5. Ekspertna ocjena - intervjui sa struénjacima za odredeno podruéje na osnovu znanja, iskustva
odredenog stru¢njaka (eksperta) o odnosnom problemu.

9. Stupice u ekonomskom rezoniranju

-----

(1) Drzati “ostale stvari istim odnosno nepromjenjivim”’ - ceteris paribus.

U vecini ekonomskih problema uklju¢ene su mnoge varijable (ili nepoznanice).

11
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Primjer: broj kupljenih automobila u nekoj godini ovisi o cijeni automobila, zatim o veli¢ini potroSackog
dohotka, pa o cijeni benzina itd. Kako izdvojiti pojedinog ¢initelja koji utje¢e na veli¢inu prodaje
(automobila) npr. cijena automobila. Tada ostale varijable drzimo istim ili nepromjenjivim, a istrazujemo
cijene automobila. Ili se u razmatranje uzmu samo npr. cijene benzina, dok ostale Cinitelje drzimo

“nepromjenjivim”, “istim” ili konstantnim. To se isto moze ista¢i za istrazivanja agroekonomskih
problema, npr. utjecaj mineralnih gnojiva na prinos, ali i klime i ostale tehnologije, utjecaj cijena na

potros$nju prehrambenih proizvoda ali i navika potrosaca, itd.

(2) Post-Hoc greska (““Post-hoc ergo proper hoc” - “Poslije ovoga, dakle zbog ovog”).

Cinjenica da je dogadaj “A” promatran prije dogadaja “B” ne dokazuje da je dogadaj “A” utjecao na
dogadaj “B”. Pogresno zakljuCivanje proizlazi iz postavke kada se iz vremenskog slijeda zakljucuje

uzrocna veza.
Primjer 1:
Post-Hoc greska Velicina i promjena poreznog prihoda
A) B) ©
Godina Stopa poreza Porezni prihod Place
% mid $ mld $
1980. 70 258 2259
1984. 50 310 3.109
1988. 28 433 4.058

Izvor: P.Samuelson i W.Nordhaus, op.cit.

U primjeru je vidljivo da se porezni prihod (B) povecava od 1980. do 1988. godine no ne zbog smanjenja
stope poreza (A), ve¢ zbog porasta placa (C).

Primjer 2:
Utjecaj i u¢inak meduodnosa.
Primjer: Broj crkava (A) 1 gostionica (B) broj ljudi (veli¢ina grada) (C)

U gradovima postoji odredena korelativna pozitivna veza izmedu broja crkava i gostionica. No ne postoji
zbog toga $to broj crkava utjeCe na broj gostionica (B) ve¢ na to utjece veli¢ina grada odnosno broj ljudi —
gradana (C).

Primjer 3:
Postavke nisu uvijek iste:
Primjer: Dohodak (A) farmera i broj (B) konja - (C) broj traktora

Porastom dohotka (A) smanjuje se broj konja (B) - pogresna tvrdnja zbog toga $to ve¢i dohodak omogucuje
povecanu mehanizaciju tj. broj traktora te konji viSe nisu potrebni i njihov se broj smanjuje.

(3) Varka (greska) kompozicije

Javlja se kada se misli da je nesto $to je istina za dio prema tome to istina i za cjelinu. Cjelina medutim ne
mora biti jednaka zbroju dijelova.
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Primjer:

[0 Ako pojedinac primi vi$e novaca za njega ¢e to biti dobro, no ako svi prime viSe novaca nece
biti bolje za nikoga.

[1 Za neku zemlju moze biti korisno da smanji uvozne pristojbe ¢ak i tada kada druge zemlje to
ne ucine. No ako svi farmeri proizvedu viSe Zzita, ukupni prihod farmi ¢e vjerojatno pasti
(cijena Zita pada). Ako jedan poljoprivrednik proizvede vise Zita a drugi poljoprivrednici ne to
¢e za njega biti dobro.

Greska kompozicije je izvor mnogih pogresaka u donosenju agrarno politickih odluka. Da bi se te greske
izbjegle, posljedice odluka agrarme politike trebaju se sagledavati kako sa stajaliSta pojedinacnih
poljoprivrednika, zatim trziSta ali tako narodnog gospodarstva u cjelini.

(4) Subjektivnost

teoretskih znanja. Znanstvenici su, kako kaze Samuelson, zarobljenici svojih teoretskih predrasuda. (Ako
fiziCari dobro poznaju ili prihvate Newtonovu fiziku oni tada mogu odbaciti Einstenovu teoriju
relativnosti). Zbog toga znanost pripada mladima. Stari “znaju” previSe stvari koje mozda nisu viSe tocne,
no koje oni ne mogu zaboraviti, odnosno prihvatiti nove spoznaje koje znanost donosi.

Budimo svjesni neizbjezne subjektivnosti vlastitih vjerovanja i filozofija stoga trebamo biti otvoreni prema
miSljenjima koja su razli¢ita od nasih.

10. Nesigurnost u ekonomskom Zivotu i korist od ekonomike

Drustvena odnosno ekonomska znanost obuhvaca, za razliku od fizickih znanosti, sloZenije (kompleksnije)
meduodnose a posebno zbog teSkoca u predvidanju ljudskog ponasanja. Jedno od prvih nacela kojeg treba
razumijeti je to Sto se ekonomski zakoni odnose na prosjek a ne na pojedinacni slucaj.
Primjer: Porast cijene benzina je smanjilo potrosnju benzina. No skeptik ¢e re¢i: “No moj necak nije
promijenio svoje vozacke navike uopée i dalje se vozi autom kao i prije te trosi isto.”

Smanjenje potro$nje se odnosi na prosjek za veéi broj potrosaca dok pojedinacno gospodarstvo moze imati

u tom pogledu znatno razli¢ito ponasanje.

Nase ekonomsko znanje pomaze nam u organizaciji vlastitog Zivota i posla, u razumijevanju drustva i

pojava u drustvu, 1 u kreiranju bolje ekonomske politike.

Npr. poznavanje trziSta dionica moze pomo¢i u vodenju vlastitih financija, poznavanje u odredivanju
troskova 1 stvaranju dohotka pridonijeti ¢e boljim poslovnim odlukama. Poznavanje raCunovodstva i
propisa moze pomoci svakom da ostvari veci profit u svom poslu.

Ekonomsko znanje pomaze u organiziranju vlastitog Zivota i posla, u razumijevanju drustva i pojava u
drustvu i kreiranju bolje ekonomske politike. Funkcioniranje cijelog gospodarskog sustava i drustva zavisi i
o tome koliko smo kao gradani i kao stru¢njaci ekonomski pismeni, zainteresirani i obavijesteni.

Zasto studirati (uéiti) ekonomiku?

Poslije pazljivog studiranja agroekonomike pocet Cete razlikovati ideje koje leze iza argumenata popularnih
informacija iz razli¢itih medija ili iz politickih stavova.
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Za razumijevanje ideja naraStaja ekonomista i kako ih primijeniti na probleme i pitanja iz osobnog Zivota i
pojava na drzavnoj razini i drugdje je razlog u¢enja ekonomike."

Primjer: Poznavanje agrarnih reformi u razumijevanju zakona o povratu imovine (denacionalizacije) u
slu¢aju poljoprivrednog zemljista u Hrvatskoj. Rasprave oko zastitne cijene pSenice kao sastavnice
cjenovne politike, itd. Rasprava oko npr. novéanih poticaja u poljoprivredi — pobune seljaka —
poljoprivrednika itd.

11. Pozitivna i normativna ekonomika

U upotrebi ekonomike treba pazljivo razlikovati normativne tvrdnje odnosno prosudbe i pozitivne
(fakticne) tvrdnje. Pozitivna ekonomika opisuje Cinjenice i ponasanje u gospodarstvu. Koliki je postotak
nezaposlenih? Koliko ljudi zaraduje manje od 30.000 kuna godisnje? Kako ¢e povecanje poreza na cigarete
utjecati na broj pusaca? Koliko obiteljskih gospodarstava u poljoprivredi ima manje od jednog hektara
povrsina. Na ta i sli¢na pitanja se moze dati odgovor samo konzultiranjem ¢injenica odnosno proucavanjem
podataka. Kolika je prosje¢na mlije¢nost krava?

Pozitivne ekonomske tvrdnje kazu $to je bilo, Sto jest ili $to ¢e vjerojatno biti, sve se to moZe provjeriti
istrazivanjem Cinjenica.

Primjer: Premije za mlijeko ¢e povecati proizvodnju odnosno prodaju mlijeka.

Normativna ekonomika ukljucuje etiku i vrijednost prosudbe. Treba li drzava pomagati siromasnim
ljudima? Treba li drzavni sektor ili mozda privatni sektor osigurati poseban posao za mlade ljude s tek
zavrSenim Skolovanjem? Treba li se proracunski manjak podmiriti povecanim porezima ili smanjenim
troSenjem drzave. Trebaju li sitna gospodarstva recimo manja od jednog hektara biti korisnici usluga
poljoprivredne savjetodavne sluzbe ili to vrijedi samo za trzno usmjerene proizvodace? To su pitanja koja
zahtijevaju moralnu prosudbu. Ta pitanja mogu biti argumentirana, ali nikada ne mogu biti odredena
znanoscu ili s pomocu podataka.

Primjer: Mirovine za stare ljude trebalo bi udvostruciti. To bi moralno bilo u redu, no to trazi vece
izdvajanje iz proracuna, itd.

Primjer: Proracunski manjak se moze smanjiti bilo smanjenjem drzavnih troskova ili pove¢anjem poreza

poreznih obveznika.

Ekonomika je znanost koja se bavi samo pozitivnim tvrdnjama.

12. Ekonomika i drzava

Politicari trebaju ekonomske savjetnike kako bi odgovorili na mnoga pitanja u domeni ekonomike i
donosenju odluka. Primjer: Treba li vlada povecati poreze da bi smanjila prora¢unski deficit? (Stopa poreza
na dodatnu vrijednost). Treba li se Hrvatska zastititi od inozemne konkurencije poljoprivrednih proizvoda?
Treba li se poveéati minimalna pla¢a?

Vlade drzava trebaju stalno donasati bitne odluke koje ukljuéuju ekonomiku. Zasto se i u ¢emu ekonomisti
ne slazu?

1% Samuelson i W.Nordhaus (1)
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Na javnim medijima Cesto je vidljivo neslaganje ekonomista o odredenim ekonomskim problemima. No, u
stvarnosti to neslaganje je manje no S§to se popularno predstavlja. Postoji Siroko slaganje u mnogim
pitanjima pozitivne ekonomike. “Ekonomisti se slazu u mnogim stvarima mikroekonomike, kao npr. o
minimalnim pla¢ama odnosno nadnicama, o porezima i pristojbama. No, nasuprot tome, mnoga podrucja
makroekonomike ostaju kontroverzna, posebice uloga novca i uzroci nezaposlenosti u drustvu danas.

Mnogi ekonomisti beznadno traZe rjeSenje ovim zagonetkama.”"!

Najveée neslaganje medu ekonomistima leZi u normativnom podru¢ju (ekonomike). Ekonomisti se
razlikuju u stavovima, isto kao i ostali ljudi, npr. u pitanju veliCine i troskova vlade (i njezinog aparata),
snage odnosno utjecaja sindikata, relativnoj vaznosti inflacije i nezaposlenosti i pravedne distribucije
dohotka ili o zakonu o denacionalizaciji (povratu imovine). Oni su podijeljeni (kao i njihovi roditelji ili
rodaci) u mnogim politickim i etickim stvarima danasnjice.

13. Ekonomski proces i ciljevi
Ekonomski proces ima tri kategorije:
(1) Kako ostvariti vise proizvoda od date, ukupne koli¢ine ulaganja?
(2) Kako poluiti istu koli¢inu ukupne proizvodnje s manje ulaganja?
(3) Kako dobiti vise proizvoda povecavajuéi proizvodnju vise od ulaganja?

Tri sredisnja problema ekonomske organizacije su:
1) Koja dobra i usluge proizvoditi? (Psenicu, kukuruz, stoku, cvijece)
2) Kako proizvoditi dobra i usluge? (Na velikim ili malim gospodarstvima, poljoprivrednim tvrtkama
ili zadrugama? Kojom tehnologijom?)
3) Za koga proizvoditi? Tko ¢e ostvariti dohodak? Proizvodaci u poljoprivredi ili oni u preradivacko-
prehrambenom kompleksu. (Kao primjer premija za mlijeko i tko od nje ima viSe koristi mljekare
ili poljoprivrednici — proizvodaci mlijeka.
Koliko moze pasti dohodak poljoprivrednog gospodarstva prije negoli drzava intervenira ekonomskim
mjerama, odnosno mjerama agrarne politike?
Kako odgovoriti na ta pitanja i sli¢na pitanja zavisi prvenstveno od nasih ocjena, izrazenih kao ciljevi.
Mogu se istaci slijedeci ekonomski ciljevi kao i na¢in njihovog mjerenja i izraZavanja:
Gospodarski napredak i rast - mjeri se pove¢anjem ukupne koli¢ine dobara i usluga raspolozivih per capita.
Ekonomska stabilnost - mjeri se cijenama, proizvodnjom, dohotkom, potro$njom, $tednjom i investicijama.
Ekonomska pravednost - odnosi se na pitanje “za koga™?
Ekonomska sigurnost - nije nikada potpuna, poljoprivrednici zele podrsku u cijenama i dohotku.
Ekonomska sloboda - zaposlenje ili poslovne odluke po vlastitom izboru.

Ekonomski problem se javljaju kada postoji izbor izmedu alternativa. Drzava se susrece s problemom kako

rasporediti drzavni proracun izmedu Skolstva, obrane, izgradnje stanova i javne sluzbe.

Ciljevi drustva su jednako slozeni.

Zajednicki su za sve zemlje, bilo trzne ili centralno planske ili one mjesane izmedu ovih dviju.

!"P Samuelson i W.Nordhaus (1)
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1. drzavna sigurnost

2. pravedna raspodjela dohotka i bogatstva
3. stabilne cijene proizvoda

4. gospodarski rast

5. zastita okoliSa (ekologija)

6. visoka razina Skolovanja

7. stanove za sve ljude

8. zdravo pucanstvo

9. pojedinacne, osobne slobode i nadzor vlastitog okruzenja, itd.

Neki od tih ciljeva su konfliktni, tj. u suprotnosti su, i politi¢ari ¢e se Cesto zate¢i da trguju jednim u odnosu
na drugi cilj. Npr. tesko je suzbiti inflaciju tj. posti¢i stabilnost cijena, a imati nesmetanu proizvodnju bez
dodatnih troskova zastite. (Proizvodnja tzv. zdrave hrane kao primjer).

Ekonomika je istraZivanje (studij) o tome kako pojedinac i drustvo izabiru oskudne resurse izmedu

alternativnih upotreba u ostvarenju datih ciljeva."”

12p Samuelson i W.Nordhaus (1)
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Pitanja:

1.

A B N o T

Definirati znanstveno podrucje Poljoprivredne ekonomike.

Definicija ekonomije/ekonomike i agronomije.

Povezanost poljoprivredne ekonomike s ekonomijom, agronomijom i ostalim znanostima.
Metode i izvori podataka u Poljoprivrednoj ekonomici i njihova vaznost.

Postupak u znanstvenom istrazivanju.

Stupice u ekonomskom rezoniranju.

Pozitivna i normativna ekonomika.

Ekonomika i drzava

Ekonomski procesi i ciljevi.
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PRILOG

PROGRAM 1Z PREDMETA EKONOMIKA POLJOPRIVREDE

Nastavne (metodske) jedinice

I.dio TEORETSKI PRISTUP

(1) Uvod u predmet, definicija i metode

Razvitak poljoprivredne ekonomike i agroekonomske misli u Svijetu i u nas. Mjesto poljoprivredne
ekonomike u sustavu agronomije, ekonomskih i drugih znanosti. Definicija poljoprivredne ekonomike,
metode i izvori podataka. Statisticke i ekonomske metode analize. Vremenske serije. Uvod u naprednije
statisti¢ke tehnike. Metoda uzorka i oblikovanje ankete.

(2) Sredisnji ekonomski problemi poljoprivrede

Osnovni problemi ekonomske organizacije. Inputi 1 outputi u poljoprivredi. Proizvodni ¢imbenici u
poljoprivredi (prirodni resursi - zemljiste, rad, kapital i upravljanje). Alternativni gospodarski sustavi.
Tehnoloske moguénosti. Granica proizvodnih moguénosti i oportunitetni troskovi. Zakon opadajucih
prihoda. Mjerenje gospodarskog rasta.

(3) Trziste i trzni mehanizam

Sastojci ponude i potraznje. Pojam elastiénosti. Cimbenici koji utje¢u na ponudu i potraznju (primjeri iz
poljoprivrede). Ekonomska uloga drzave. Osnovni ciljevi i mjere ekonomske politike. Brutto domaci
proizvod 1 nacionalni dohodak. Tendencije u poljoprivrednoj trgovini. Kooperacija i specijalizacija u
poljoprivredi.

(4) Poljoprivreda u gospodarskom razvitku

Teorije gospodarskog razvitka i poljoprivreda. Znacenje i posebnosti poljoprivrede u nacionalnom
gospodarstvu. Funkcije poljoprivrede. Znacajke poljoprivrednih grana. Regionalni aspekt razvoja
poljoprivrede. Poljoprivreda i ruralni razvitak. Aktualna pitanja pretvorbe poljoprivrede.
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II. dio POLJOPRIVREDNI RESURSI, PROIZVODNJA I AGRARNA POLITIKA

(5) Poljoprivredno pucanstvo i radna snaga

Osnove demografije i demografske teorije. Poljoprivredno pucanstvo, tendencije i stope rasta. Utjecaj na
ekonomski proces i proizvodne mogucnosti. Ekonomski sustav pucanstva. Promjene u poljoprivrednom
pucanstvu Hrvatske. Pojmovi agrarne prenapucenosti, proces deagrarizacije, senilizacije 1 feminizacije u
poljoprivredi.

(6) Zemljiste i njegova ekonomska obiljezja u poljoprivredi

Znacajke zemljista 1 zemljisne politike. Struktura upotrebe zemljiSta u poljoprivredi Hrvatske. Krivulja
jednakog proizvoda. Buduci proizvodni ciljevi i zahtjevi zemlji$nih (prirodnih) resursa.

(7) Kapitalni proizvodni resursi u poljoprivredi

Stanje i promjene kapitalnih resursa u poljoprivredi Hrvatske. Uvod u proizvodnu funkciju i troSkove u
poljoprivredi. U¢inci tehnoloskog napretka na ekonomiku proizvodnje.

(8) Gospodarski sustav i poljoprivreda.

Ekonomski aspekt poljoprivredne proizvodnje. Osnove zakonitosti u razvitku poljoprivrede. Dugorocne
tendencije razvitka poljoprivredne proizvodnje u Hrvatskoj. Agrarna struktura, obiteljska gospodarstva i
njihova drustveno-proizvodna i ekonomska obiljezja. Institucije u poljoprivredi. osnovi ekonomike
poljoprivrednih grana.

(9) Agrarma politika

Definicija i1 sadrzaj agrarne politike. Analiza i kriti¢ki osvrt na agrarnu politiku Hrvatske. Proces donosenja
odluka u agrarnoj politici. Cjenovna i proizvodna poticajna politika u poljoprivredi. Kreditna, investicijska i
porezna politika u poljoprivredi. Izvozno-uvozna politika. Strukturna politika. Tehni¢ke mjere agrarne
politike.
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II1. dio MEDUNARODNI ASPEKTI POLJOPRIVREDE

(10) Poljoprivreda i agrarna politika drugih zemalja i ekonomskih grupacija.

Primjeri poljoprivrede i agramih politika razvijenih zemalja. Ekonomske grupacije. Poljoprivrede zemalja
srednje 1 istocne Europe (bivsih centralno-planskih zemalja) i pitanja tranzicije. Suvremene tendencije u
poljoprivredi.

IV. dio POLJOPRIVREDNO ZADRUGARSTVO

(11) Razvitak 1 aktualna pitanja zadruga i zadrugarstva u svijetu i u Hrvatskoj.

Definicija i funkcija zadruga i zadrugarstva. Razvitak zadrugarstva u Svijetu i Hrvatskoj. Oblici zadruga.
Zadruzna nacela i njihova evolucija. Zadruzno zakonodavstvo. Aktualni problemi zadrugarstva u
Hrvatskoj. Zadrugarstvo drugih zemalja.
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TEMELJNI PROBLEMI EKONOMSKE ORGANIZACIJE

Svaki proizvedeni top, svaki porinuti ratni brod, svaka ispaljena raketa, u krajnjem smislu, ukradena je od
onih koji gladuju i nemaju sto za jesti.

Dwight D.Eisenhower

Tri su srediSnja problema ekonomske organizacije svakog drustva:

A. PROBLEMI EKONOMSKE ORGANIZACIJE

1. Koja ¢e se dobra proizvoditi?
2. Kako ¢e se proizvoditi?

3. Za koga ¢e se proizvoditi?

ad 1- Koja dobra proizvoditi i u kojim kolicinama?
Koliko kojih dobara i usluga od mnogih mogu¢ih i kada?
Visokokvalitetne koSulje ili one jeftinije, teletine ili svinjetine, je i mnogo potro$nih dobara (automobila,

hrane ili koncentrata) ili puno investicijskih dobara (tvornica ili koncertnih dvorana), ¢ime bi se osigurala
veca potro$nja u buducnosti.

ad 2- Kako proizvesti?

Tko ¢e proizvesti, s kojim resursima i tehnologijom? Tko ¢e se baviti poljoprivredom, a tko poducavati?
Elektricnu energiju osigurati iz nafte, iz ugljena ili iz atoma, sunca ili vjetra? Ru¢na izradba ili masovna
proizvodnja? Velike privatne korporacije ili drzavne kompanije? Je li iz svih tih izvora i koliko kojih (koje
koli¢ine)?

ad 3 - Za koga proizvesti?

Tko ¢e uzivati korist nacionalnih dobra 1 usluga? Ili, stavivsi sve to zajedno, kako podijeliti nacionalni
proizvod izmedu razlicitih pojedinaca i obitelji? Imati drustvo s malo bogatih, a mnogo siromasnih? Ili da
svi dijele nacionalni proizvod jednako?
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Osnovni pojmovi

Proizvodnja

Proizvodni Cinitelji i njihova meduzavisnost. Proizvodna funkcija.

Suvremena ekonomska teorija je usvojila podjelu na tri Cetiri Cinitelja proizvodnje i to: zemlju, rad i

kapital, i upravijanje (managament). Sukladno tome i raspodjela Citavoga domaceg proizvoda obavlja se na

te Cinitelje - tj. na zemljiste - u obliku rente, na rad - u obliku nadnice i na kapital - u obliku kamata i na

upravljanje u obliku profita. Osnovno je pitanje kako odrediti razmjerni udio u ddomacem proizvodu

svakoga od ovih Cinitelja.

Proizvodac ili poduzetnik odluciti ¢e se za onaj proizvodni €initelj koji je jeftiniji. Zato potraznja za svakim

proizvodnim ¢initeljem ne zavisi samo od cijene tog Cinitelja ve¢ 1 od ostalih proizvodnih Cinitelja.

Na svakom stupnju tehnickoga razvitka, razli¢itim skladom proizvodnih ¢initelja (inputa) mogu se ostvariti

i razli¢iti obujam proizvodnje (output).

Odnos izmedu kolicine raspolozivih Cinitelja proizvodnje (inputa) i kolicine proizvoda (outputa) naziva se

proizvodna funkcija.

Jedan isti obujam proizvodnje moZe se ostvariti razli¢itim skladom proizvodnih ¢initelja (input mix).
Y=(X,, X5....,.Xu)-

Svako poduzece ili tvrtka ima svoju proizvodnu funkciju. Svatko od njih nastoji na¢i najbolju, s najnizim

troSkovima odnosno najveéim profitom. Kao prosjek svih tvrtki dobije se nacionalna ili agregatna

proizvodna funkcija.

Proizvodna funkcija je tehnicki odnos izmedu proizvodnih ¢initelja i proizvodnje Y={{(X,Xs,...,X,), gdje je

Y koli¢ina proizvodnje, a X;...,X, koli¢ina n razli¢itih proizvodnih ¢imbenika, svi izraZeni stopom u jedinici

vremena.

Za ekonomiste svi proizvodni ¢initelji imaju oportunitetne troskove koji ¢ine iznos koji se moze zaraditi

alternativnom djelatno$¢u, (ili koli¢ine koje je nuzno zadrzZati u njihovoj sadasnjoj djelatnosti).

Inputi i OQutputi

UloZeno i proizvedeno (Ulaz i IZlaz)

Proizvodni cinitelji ili inputi su proizvodi i usluge koji se rabe u proizvodnome procesu. Inputi se
kombiniraju za proizvodnju outputa, dok se outputi sastoje od razli¢itih korisnih dobara i usluga, koji se ili
trose ili rabe za daljnju proizvodnju.

Klasi¢ni inputi su proizvodni cinitelji i dijele se u tri Siroka podrucja: prirodni resursi, rad i kapital.

Prirodni resursi predstavljaju dar prirode nasem proizvodnom procesu. Sastoje se (1) od zemljista, koje se
rabi za poljoprivrednu proizvodnju ili kao locus standi za gradevine, tvornice, stambene objekte i za ceste;
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(2) od izvora energije, (energetski resursi) za pogon automobila, traktora i sl., za grijanje domova, susenje
poljoprivrednih proizvoda; (3) od izvora koji nisu energija, (neenergetski resursi) kao npr. rude (bakar,
natrij, pijesak). Takoder je dio nacionalnih resursa nas fizicki okolis, kao npr. zrak (kojeg udiSemo) i voda
(koju pijemo).
Rad se sastoji od ljudskog vremena utroSenog u proizvodnji, tj. radinosti npr. u obradi zemljiSta u
poljoprivrednoj proizvodnji, poducavanju u Skolama i drugo.
Kapital (kapitalni resursi) €ine trajna dobra gospodarstva, proizvedena sa svrhom da proizvedu jo§ vise
dobara. Kapital je oboje i input i output.
Kapitalna dobra ukljucuju bezbrojne strojeve, ceste, elektroni¢na racunala, kamione, Celi¢ane i zgrade, u
poljoprivredi - poljoprivredne strojeve, gospodarske zgrade, viSegodisnje nasade, rasplodnu i radnu stoku,
ali 1 zalihe min. gnojiva, sto¢ne hrane i neprodatih proizvoda.
Ako rezimiramo, tri ekonomska problema o kojima drustvo treba odlucivati su:

(1) Koje outpute proizvesti i koliko (u kojim kolicinama)?

(2) Kako proizvesti, tj. kojom tehnikom kombinirati inpute za proizvodnje Zeljenog outputa?

(3) Za koga proizvesti outpute i kome ih rasporediti?

Proizvodni ¢initelji na primjeru razvijenih zapadnih zemalja13
Dok marksisti¢ki pristup prepoznaje samo jedan temeljni proizvodni cinitelj — rad, neklasi¢na ekonomska
analiza uobicajeno razlikuje Cetiri Cinitelja: zemlju, rad, kapital i upravijanje Ovi ¢e se Cinitelji razloziti

podrobnije.

Zemljiste

Poljoprivredna proizvodnja je oznaCena svojom ovisno$¢u o zemljiStu (osim za neko visoko intenzivne
proizvodnje, posebice za proizvodnju jaja i peradi, koje ovise samo o kupljenoj stocnoj hrani).

Za poljoprivredni sektor zapadne Europe u cijelosti je koli¢ina zemlje vise ili manje stalna. Povecanje
zemljis$nih povrsina je malo ili ga uopée nema - samo je u Nizozemskoj u novije doba ostvareno povecanje
zemljisnih povrsina otimanjem od mora. S druge strane je nazocan postupni gubitak zemljiSta izgradnjom
kuéa, putova itd. Cak i u Sjevernoj Americi vise ne postoji mnogo zemlje koja se moze ukljuéiti u obradu:
nesto je zemlje izgubljeno erozijom.

Isto tako, za pojedinacna poljoprivredna gospodarstva, i u najmanju ruku kratkorocno, koli¢ina zemlje je
nepromjenjiva. Kako jedni poljoprivrednici odustaju od poljoprivrede ili se umirovljuju, tako drugi kupuju
ili zakupljuju njihovu zemlju, no takve prigode se ne javljaju Cesto: u cijelosti poduzetni poljoprivrednici u
zapadnoeuropskim uvjetima osjecaju da su sputani nestaSicom zemlje.

Kakvoca zemljista moZe se, tijekom vremena naravno, pobolj$ati dobrim gospodarenjem — ili pogorsati
nemarom. Odluke o tome kao §to je npr. drenaza (ili odvodnja), kalcifikacija i u neku ruku gnojidba, isto su
tako bitne kao 1 odluke o investiranju, $to ¢e se razmatrati u idu¢em odjeljku u svezi s kapitalom.

'3 Prema: Tracy, M. (1996.).
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Vrijednost zemljista i rente

Na vrijednost poljoprivrednog zemljista utjeCe kakvoca tla i klima odredenog podrucja, $to odreduje
njegovu proizvodnost. Udaljenost od potrosackih sredista tradicijski se uzimao kao glavni ¢imbenik
vrijednosti zemlje (Von Thunenova teorija) i jo$ uvijek igra vaznu ulogu, unato¢ tome $to su suvremeni
nacini prijevoza — ukljucivsi kamione-hladnjace i autoceste — smanyjili, a drugi sastojci troskova povecali

Svoju vaznost.

Pojam granicne poljoprivredne proizvodnje

Granicna poljoprivredna povrsina je ona povrsina koja se kod datih odnosa cijene poljoprivrednih
proizvoda i proizvodnog troska, jos isplati pojedinom poljoprivredniku obradivati.

Taj pojam, premda jasno odreden, u stvari je katkada neprecizan kada se promatra razliCitost
poljoprivredne proizvodnje, na viSim brdovitim zemljiStima, npr., proizvodnja moZze biti neprofitabilna ali
je korisna za ispasu stoke. To, medutim, igra “ulogu” u teoriji “ekonomske rente”: to se odnosi na sva
placanja za proizvodne Cinitelje koji poticu da se oni nuzno zadrze u sadaSnjoj upotrebi. Ako je, kod
odredene razine cijena i troSkova neko poljoprivredno zemljiste “granicno”, slijedi da zemljiSte na boljim
polozajima 1/ili kvalitetnije mora ostvarivati vise od onog zemljista za koje je nuzno da se jo$ obraduje.
Izraz “ekonomska renta” za opis ovog pojma (izvedeno iz Ricardove cijene zemlje) nije sretno izabran,
buduc¢i da stvara zabunu s nov€anom rentom koju zemljozakupci placaju zemljovlasnicima (koja se moze
odrazavati, ali nije jednaka pojmu ekonomske rente). To viSe, pojam se moZe primijeniti za ostale
proizvodne Cinitelje osim zemljista. MoZe se suprostaviti transfernim zaradama tj. Sto bi doti¢ni Cinitel;
mogao ostvariti u najprofitabilnijoj alternativnoj uporabi - sve ono §to prelazi taj iznos bila bi ekonomska
renta.

Trziste zemljom je u osnovi slobodno u smislu da drzava ne postavlja ogranicenja na pravo gradana da
kupuju ili prodaju zemlju ili da utjece na cijenu (s izuzetkom u nekim slucajevima — naro€ito u Francuskoj
— gdje javno tijelo moZe imati pravo prvootkupa sa svrhom poboljSavanja poljoprivredne strukture).
Medutim, kako je broj transakcija ogranicen, cijene se kod pojedina¢nih prodaja mogu jako razlikovati
zavisno o posebnim okolnostima. Cijene poljoprivrednog zemljista u EZ odrazavaju velike razlike u
kakvoci i polozaju no isto i zbog pritiska potraznje u nepoljoprivredne svrhe. Tako su cijene najveée u
napucenim podru¢jima sjeverozapadne Europe: npr. oko 15.000 EUR po hektaru obradive zemlje u
Njemackoj i Nizozemskoj, dok je prosjek za obradivo zemljiste u Francuskoj samo oko 3.200 EUR.

Rente takoder znatno variraju (katkada ih drze niskima pomocu nadziranja rente — vidi iduéi odjeljak): u
prosjeku su 200 EUR/ha za obradivu zemlju u Njemackoj i Nizozemskoj, no samo oko 90 EUR/ha u
Walesu i Skotskoj. Te rente odgovaraju opéenito odnosu od 1 do 3% od cijene zemlje: to je sada niski
povrat kapitala, no zemljovlasnici se nadaju povecanju vrijednosti zemlje u idu¢em razdoblju.

Tijekom vremena, cijene zemlje i u odredenom opsegu i rente odrazavaju op¢i prosperitet poljoprivrednog
sektora. Teskoce poljoprivrede, koje su se zbile do ranih 1980-ih godina, su opcenito imale odraza na pad
cijena: tako je u Belgiji cijena obradive zemlje dostigla vrhunac 1979.godine, no u 1991.godini je pala za
10% ispod te razine (tj. u teku¢im cijenama: to predstavlja znatan pad u “stvarnom” izrazu, kad se u obzir
uzme op¢i porast cijena).
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Zemljovasnistvo i zemljozakup

Uzorak zemljovlasni§tva je razli¢it po zemljama i znatno se mijenja tijekom vremena. U EZ kao cjelini u
godini 1987. vlasnici su drzali do dvije tre¢ine poljoprivrednog zemljista.'* Zakup zemljista je vazan u
Belgiji (68% zemljista) i u Francuskoj (53%). Mnoga gospodarstva imaju neSto zakupljene zemlje, uz
vlastitu zemlju, i takvo se “mijesano” vlasniStvo izgleda povecava kako je zakup ekstra zemljista Cesto
nacin za povecanje ukupne zemljiSne povrSine gospodarstva. Poljoprivredna proizvodnja u napolici
(arendi), kada korisnik zemlje daje vlasniku dio proizvodnje, prezivio je samo u juznim europskim
zemljama."

Zakup ili viasnistvo

Drzi se da zakup zemljista, u nacelu, ima nekoliko prednosti pred vlasnistvom. Zakupnik ne treba imati ili
pronalaziti novac za kupovinu zemlje i zgrada: on moze usredotociti svoje raspolozive novéane fondove za
opremu i tekuce inpute. Zakupnistvo olakSava ulazak u poljoprivredu mladih ljudi koji su kvalificirani ali
nemaju dovoljno kapitala (u slu¢aju da postoji vlasni§tvo nad gospodarstvom, veéina prijelaza se dogada
nasljedivanjem unutar obitelji). Katkada se drzi da nuznost placanja redovite rente osigurava ucinkovitiju
poljoprivredu, premda se ta tvrdnja osporava.

S druge strane, vlasni$tvo nad zemljom daje sigurnost: dostup zaloznom kreditu je laksi kada se zemlja nudi
kao “jamstvo”. Vecina poljoprivrednika u stvari vise voli imati bar svoje gospodarske zgrade i veci dio
svoje zemlje, usprkos nov¢anom teretu $to to povlaci za sobom.

Stav prema zemljovlasniStvu znatno razli¢it, uglavnom kao posljedica povijesnih i drustvenih ¢imbenika.
Tako postoji izraZena suprotnost izmedu Irske, gdje je zakup zemlje postao jako nepopularan u prethodnim
stolje¢ima tla¢enja nenazo¢nih vlasnika - engleskih landlordova, a $to je sada nestalo; 1 Engleska sama, gdje
je naslijedena aristokracija opcenito preuzela odgovorni odnos prema upravljanju svojim imanjima.
Pocetkom 20.stoljeca zakup je sudjelovao s oko 90% u ukupnom zemljistu u Engleskoj, no teski porezi na
nasljedstvo landlordova dovode do sloma veéine velikih engleskih imanja, a zemlja se prodaje Cesto
“lokalnim zakupcima”, dok ustanove kao $to su to osiguravajuca drustva i mirovinske zaklade postaju novi
zemljovlasnici. S namjerom da zastiti zemljovlasnike, zakonodavstvo je utjecalo na to da se zanimanje
zemljovlasnika da daju zemlju u zakup smanyji, tako da je godine 1985. samo nekih 39% zemljista jos bilo u
zakupu.

Uredenje zakupa

Premda u odredivanju zakupa djelomice utje¢e obi¢ajni na¢in uredivanja odnosa, sve su zemlje zapadne
Europe uvele zakonodavstvo koje, u razliCitom stupnju, ureduje odnose izmedu zemljozakupnika i
zemljovlasnika. U nekim slucajevima regulacija je vrlo mala: tako se u Njemackoj uvjeti glede duZzine
zakupa 1 visine rente prepustaju slobodnoj nagodbi izmedu zemljozakupca i zemljovlasnika. U drugim
slu¢ajevima su uvjeti propisani zakonom. Tesko je posti¢i pravu ravnotezu izmedu interesa zemljozakupaca
i zemljovlasnika. Jaka zastita zakupaca moZe utjecati na zemljovlasnike da ne Zele svoju zemlju dati u
zakup ili da je sami obraduju ili traZe druge nac¢ine — kao §to se dogodilo i u britanskom primjeru.

!4 Zemljiste obiteljskih gospodarstava (formalno), znaci bez drzavnog zemljidta; p.p.
!5 U novije doba nazocna je tendencija smanjenja zakupa zemljista (npr. u Nizozemskoj).
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U slucaju Belgije moZe se navesti da je to primjer drzave za koju je zakup zemlje ostao vazan. Uzevsi u
obzir dopune zakona iz godine 1988. glavne odredbe su kako slijedi:

Zakup se ugovara za najmanje devet godina; ukoliko vremenski nije odreden od ugovornih stranka, nakon
svakog devetogodisnjeg razdoblja zapocinje daljnji rok zakupa od devet godina.

Tijekom devetogodiSnjeg razdoblja, zemljovlasnik moze svoju zemlju uzeti natrag samo ukoliko je
klasificirana kao gradevinska (s najmanje tri mjeseca prethodne najave i dovoljno vremena za obavljanje
berbe/zetve). Na kraju svakog razdoblja zemljovlasnik moze uzeti zemlju natrag za vlastitu upotrebu (ili za
svoju bra¢nu druzicu/druga ili nasljednike) ili za odredene druge svrhe uredene zakonom (uz najmanju
prethodnu najavu od dvije godine).

Zakup se moze isto zakljuciti na 27 godina, ili dok zakupac ne navrsi 65 godina Zivota s najmanje na 27
godina (“bail de carriere”). Ovo posljednje je vazna novost zakona iz godine 1988.: ova odredba daje
sigurnost zakupcu, a zemljovlasnik je siguran da ¢e dobiti zemlju na kraju razdoblja.

Ili zemljovlasnik ili zemljozakupnik mogu traZiti da rentu uskladi sluzbeno tijelo, odredujuci najvisu razinu
uzimajuéi “katastarske vrijednosti” pomnozene s odredenim ‘koeficijentom” ustanovljenim za svaku
regiju svake tri godine. Za dugoroc¢ni zakup mogu se odrediti vece rente.

Zakupniku zemlje je opCenito dozvoljeno da ucini ulaganja u poboljSice na zakupljenom zemljistu po
vlastitoj Zelji; u odredivanju duzine trajanja zakupa zemljozakupnik ima pravo na nadoknadu dodatne
vrijednosti takvih poboljsica pod odredenim uvjetima.

Ukoliko vlasnik prodaje zemlju, zakupnik ima pravo “prvo-otkupa’ (moze kupiti zemlju po trznoj cijeni).
Ukoliko zemljozakupnik umre, njegovi nasljednici mogu nastaviti sa zakupom.

Posebice u Ujedinjenom Kraljevstvu (UK), ali takoder u odredenom opsegu i u drugim zemljama, mogu se
naci drugi nacini umjesto zemljozakupnis$tva. Tako u okviru sudioniStva ili ugovora o napolici, vlasnik
moze dati zemlju u uporabu drugom, moguce na godisnji zakup, no u mogucnosti je da zemlju uzme natrag
kada Zeli; tako sudionik u poljoprivredi ima pogodnost da zapocne proizvoditi 1 da pros$iri proizvodnju bez
da ima puno novaca. Medutim, kako poljoprivrednik nema dugoro¢nu sigurnost, takvi ugovori su
prikladniji za pojedino poduzece negoli za cijela poljoprivredna gospodarstva.

Poljoprivredne kompanije se mogu utemeljiti, ¢ak u okviru obitelji, kao na¢in za olak$avanje nasljedivanja i
za izbjegavanje obveza poreza na nasljedstvo (kompanija ne moze umrijeti...). Kao §to je ve¢ bilo
razmatrano, mnoga od vecih britanskih poljoprivrednih gospodarstava i mnoga gospodarstva u Sjevernoj
Americi, su utemeljena kao kompanije a da nisu temeljno promijenile ni nacin proizvodnje niti bitno svoj
obiteljski znacaj.

Razli¢iti su se oblici skupne poljoprivrede razvili u vise zemalja kako bi udovoljili razli¢ite potrebe.
Najznacajniji je Groupement agricole dexploitation en commun (GAEC) u Francuskoj. Ta omogucuju da
dva poljoprivrednika ili viSe (zakonski maksimum je deset) udruZe svoja proizvodna sredstva, uklju¢ivsi
svoju zemlju i svoj rad. Neke GAEC proizasla su iz viSe gospodarstava koja su prije bila odvojena. U
mnogima su uklju¢eni ¢lanovi iste obitelji, a mnoga se sastoje samo od oca i sina: no kad otac ide u
mirovinu ili umre, preostali ¢lan obitelji ili netko drugi koji nije srodnik moze uci u zadrugu. Vecina je
poduzeca stocarskih, a glavna je prednost mogucénost za sudionike da budu slobodni dok se drugi brinu o
stoci. Na kraju 1991.godine bilo je 48.000 GAEC ¢lanova: s prosje¢nom veli¢inom od 73 ha (dosta iznad
prosjeka za Francusku) i s ukupno 3,5 milijuna ha odnosno 11% ukupne francuske poljoprivredne povrsine.



T. Zimbrek skripta iz agrarne ekonomike 31

Drugi oblik u Francuskoj je Groupement foncier agricole (GFA), u kojem nepoljoprivredni partneri mogu
osigurati zemlju 1 udio u profitu (to pomaze da se zemlja ne usitnjava podjelom na nasljednike); i
Entreprise agricole a responsabilite limitee (EARL), kada partneri nepoljoprivrednici ne osiguravaju
zemljiste ve¢ kapital za rad.

U juznoj Italiji ima slucajeva integriranog zajednickog upravljanja (gestioni associate ili GEA) kada mali
poljoprivrednici skupe zemlju zajedno u jedinice koje imaju ekonomskog opravdanja kako bi poboljsali
proizvodnju na zajednickoj osnovi: dohodak dijele prema veli¢ini radnog doprinosa i zemljista. U
Spanjolskoj su neka skupna gospodarstva nastala po arondaciji (spajanjem rasprienih zemlji$nih Gestica)
kao nacin koji dozvoljava nekim od vlasnika da napuste podru¢je i da se zaposle negdje drugdje,
organiziraju¢i svoju zemlju u skupinu u zamjenu za udio u profitima: izgleda da je to prelazni stadij. U
Portugalu je skupna poljoprivreda i zakonski uredena, no s malim prakti¢nim rezultatom.

Pojava ovog oblika poljoprivrede je ograni¢ena na podrucja gdje su gospodarstva mala: ¢ak i tamo ne ¢ine
veliki udio poljoprivrednih gospodarstava. Opéenito govoreci, postoji jaka teznja poljoprivrednika za
pojedinacnim upravljanjem i, gdje je moguce, vlasnistvom ¢ak i uz zrtvu uc¢inkovitosti.

Rad

Kako smo prije vidjeli, ve¢ina radne snage na poljoprivrednim gospodarstvima na Zapadu je obiteljska. U
cjelini, ta radna snaga nije jako “pokretljiva”. OCito je da se ne moze brzo povecati: imati vise djece kako bi
se povecala radna snaga vrlo je dugotrajan proces, i nije viSe pokreta¢ u razvijenim zemljama znatan. U
drugu ruku, ukoliko nema moguénosti punog zaposlenja, buduci da je gospodarstvo premalo i/ili nema
dovoljno kapitala, vjerojatno je da starjeSina i mozda ¢lanovi njegove obitelji nisu dovoljno uposleni (to je

slu¢aj za mnoga “grani¢na” gospodarstva u zabaCenim nerazvijenim regijama).

Unatoc¢ tome moguca su rjeSenja. Sinovi i kéeri, a katkada i Zena starjeSine gospodarstava pa cak i starjeSina
sam, mogu naci povremeni posao ili posao s punim radnim vremenom izvan gospodarstva, ili se dodatni
prihod moze namaci na samom gospodarstvu, kao npr. iznajmljivanjem soba ili mjesta za kampiranje. Oba
ta nacina postaju vazna: prvi posebice u podru¢jima gdje se moze naci zaposlenje u industriji i uslugama
blizu poljoprivrednih podru¢ja (kao npr. u Bavarskoj), drugi u seoskim podru¢jima, s turistickim
atraktivnostima. Premda se to¢no ne zna o zaradenom dohotku tih djelatnosti, pretpostavlja se da tre¢ina

“glava gospodarstva” u ve¢ini zemalja EZ ima zaposlenje izvan gospodarstva.

Vecina unajmljenog rada se katkada jako razlikuje: ponekad su povremeni radnici uposleni u posebnom
sezonskom poslu, kao $to je berba grozda ili pobiranje hmelja. Ostali radnici se mogu unajmiti na godinu i
vie. Veca gospodarstava koja redovito zaposljavaju stru¢ne radnike — traktoriste, pastire, Cuvare goveda,
itd. — nastoje takove radnike zadrzati tijekom godine.

Najmanje nadnice i ostali uvjeti upoSljavanja stalnih poljoprivrednih radnika obi¢no su uredeni
sporazumom zakljucenim izmedu sindikata poljoprivrednih radnika i sindikata poljoprivrednika na
drzavnoj razini: stvarno placene nadnice ovise 0 pojedinaénim ugovorima, no nisu ni svi radnici ¢lanovi
sindikata. Poljoprivredne nadnice su niZe nego u drugim djelatnostima: u Ujedinjenom Kraljevstvu, gdje je
relativno znacajni udio unajmljenih radnika, nadnice poljoprivrednih radnika su u prosjeku oko tri-Cetvrtine
industrijskih nadnica. To moZe imati odraza na malu pokretljivost radnika i na zamjenu mehanizacijom. S
druge strane poljoprivredni radnici mogu prihvatiti i nize nadnice zbog nenov¢anih pogodnosti u smislu

njihovog zanimanja za takav posao, razliCitosti posla, izazova 1 odgovornosti; pristupacnost
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poljoprivrednim proizvodima i iznad svega jeftinije stanovanje i prehrana, koje je katkada omoguceno
zajedno sa zaposlenjem.

Kapital

Znacenje kapitala

U popularnoj upotrebi “kapital” moze imati nekoliko znacenja: moze se odnositi na fizicka sredstva kao
Sto su zgrade, strojevi, stoka, zalihe mineralnih gnojiva, sto¢ne hrane i neprodanih proizvoda; ili se moze
odnositi na nov¢ana sredstva kojim se navedene stvari mogu nabaviti, ili ¢ak slobodnije — na iznos novca

koju osoba ili poduzeée ima u banci na svom racunu i na neka druga novcana sredstva.

Kapital se prvenstveno sastoji od fizi¢kih sredstava, prije proizvedenih s namjerom da budu upotrebljena u
buducénosti: kapital je oboje; 1 input i output. Da bi netko proizveo kapital on se odrice sadasnje potrosnje u
ocekivanju vecih kasnijih prihoda. Promatraju¢i narodno gospodarstvo u cjelini, moze se reci da se resursi
preokrecu od proizvodnje potro$nih dobara na proizvodnju kapitalnih dobara: buduci da se dobitak treba
javiti ukoliko ¢e dugorocno proizvodnja biti visa s novim kapitalom nego bez njega.

Odredeni iznos kapitala je nuzan u proizvodnom procesu kako bi se polucio tijek usluga. Stjecanje tog
iznosa kapitala financiranju $tediSe koji posuduju svoja sredstva u svrhu da ostvare kamate uz povrat
(ukoliko je “samofinanciran” od korisnika, prihod od povrata tog “vlastitog kapitala™ se treba odbiti u
obracunu netto-profita).

Citav proces se moZe opéenito opisati kao “investiranje”. Brutto-investicije predstavljaju ukupni dodatak
iznosu kapitala, dok su “netfo-investicije”’ iznos umanjen za nuznu zamjenu. To se moZe takoder izraziti ili
kao fiziCki proces zamjene dotrajale opreme ili kao odgovarajuci novcani prihod, obi¢no na godi$njoj
osnovi, za amortizaciju opreme. (Netto-investicije mogu biti negativne kad su brutto-investicije nedovoljne
za zamjenu).

Postoji jo§ drugo pitanje treba li vlasnik kapitala biti pojedinac ili drzava. To je pitanje koje u opéem
pogledu izvan podrucja analize ove knjige: zapadni ekonomisti (da ne spominjemo politicare) podijeljeni su
u pitanju gdje lezi granica izmedu javnog i privatnog vlasnistva, medutim, to se oCituje u tome da su zemlje
koje su iskljucile ili jako ograniCile privatni kapital prosle vrlo lose: prvi dokaz tome je jak a to je da se u
svim djelatnostima gdje ne postoji jaka “javna korist” trazi nacionalizacija, privatno vlasnistvo je daleko
bolji nacin u osiguranju da se kapitalni ¢imbenici ucinkovitije rabe i odrzavaju.

To pitanje bitno utjece za pretvorbu socijaliziranih poljoprivreda u sredi$njoj i istocnoj Europi, ta pitanja se
snazno javljaju u pogledu poljoprivrednog sektora na Zapadu. Zapadni poljoprivrednik je, u tom smislu,
“kapitalist”: on je vlasnik razli¢itih proizvodnih sredstava i mora donasati investicijske odluke, nastojeci
podesiti troSak takvog investiranja prema budu¢em dobitku kojega ocekuje. To je vrlo vaZan razmjernog
uspjeha poljoprivrede u trznim gospodarstvima.

Financijske ustanove

Izvori kreditiranja poljoprivrednika u zapadnim trznim gospodarstvima ukljucuju bankovni sustav,
zadruzne organizacije, poljoprivredne trgovce i privatne osobe.

U UK i SAD poljoprivredne kredite daju uglavnom opcée i komercijalne banke koje samo djelomicno
posluju s poljopriviedom. U nekoliko kontinentalnih europskih drzava veéi dio kreditiranja
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poljoprivrednika obavljaju zadruzne banke, iako se udio poljoprivrednog kredita u ukupnom poslovanju tih
banaka uveliko smanjuje.

Prvo zadruzno drustvo za kreditiranje utemeljeno je u Njemackoj 1860-ih godina od F.W.Raiffeisena kao
posljedica problema u poljoprivredi, obrtnistvu i malim industrijama u seoskim podru¢jima u doba brze
industrijalizacije zajedno s opasnim pritiskom na cijene poljoprivrednih proizvoda pod utjecajem uvoza po
niskim cijenama, kada su trgovinski kamatnjaci bili visoki. Kreditne zadruge temeljile su se na nacelu
samopomoci, samoodgovornosti 1 samouprave ulozi ¢lanova stvorili su osnovu za kreditni fond za ¢lanove,
a profit se reinvestirao ili dijelio clanovima; kako je kao pojedinacno drustvo samo bilo preslabo, Raiffeisen
je godine 1872. utemeljio Savez na drzavnoj razini kombinirajuci “okomitu” i “vodoravnu” strukturu.

Na tim temeljnim raiffeisenovim nacelima stvarale su se kreditne zadruge po cijelome svijetu, uz razlike
zavisno o postojecoj kreditnoj strukturi pojedine zemlje, zakonskim odredbama i drustvenim uvjetima.
Raiffesenov obrazac je takoder prerastao u nabavno-prodajne i trzne udruge.

U vise zapadno-europskih zemalja su zadruzne banke — temeljene ili na Raiffesen-ovom sustavu — Siroko
rasprostranjene. U Njemackoj DG banka (Deutsche Genossenschaftsbank) daje preko 40% kredita za
poljoprivredu, premda to ¢ini samo 13% njezinog ukupnog srednjoro¢nog i dugorocnog kreditiranja. U
Nizozemskoj, Rabobank (iz Raiffeisen — Boerenleenbank) 90-ih godina proslog stolje¢a omogucava preko
70% poljoprivrednog kredita, no to je samo 22% njezinog ukupnog kreditiranja. U Belgiji i Luxenbourgu
CERA banka (iz Centrale Raiffeisen) takoder s vec¢inom sudjeluje u bankovnim djelatnostima u seoskim
podruc¢jima. U Francuskoj su lokalne filijale Credit Agricole zadruzne, premda je do godine 1987. njihov
sredisnji ured bio javno tijelo koje je djelovalo kao glavni kanal za drzavne subvencije: ono nije samo
seoska kreditna udruga, ali sudjeluje najve¢im dijelom u kreditiranju poljoprivrednika. Medutim, Credit
Agricole je razvijala svoje djelatnosti daleko iznad poljoprivrede tako da je postala ne samo najveca
francuska banka ve¢ i najveca ne-japanska banka na Svijetu.

Zajednicka teznja tih institucija da proSire svoje djelatnosti izvan ruralnog sektora lezi u znakovitim
ograniCenjima siromasne poljoprivredne osnove: polozi poljoprivredne zajednice nece dostajati za
financiranje zajmotrazitelja poljoprivrednog sektora. Stovise, ograni¢enja koja proizlaze od ekonomske
politike glede povecanja poljoprivredne proizvodnje ¢ini poljoprivredni sektor neprivlacnim a odnosnim
bankama stvarno riskantni odljev.

Privatni krediti — ¢esto izmedu ¢lanova iste obitelji — su ¢esto vazni u olakSavanju prijelaza gospodarstva od
jednog narastaja na drugi, posebice u zemljama i podrucjima gdje bi inace nacelo jednake podjele izmedu
nasljednika uzrokovalo diobu gospodarstava.

Duzina kredita

Obicno se razlikuje:

[ Kratkorocni kredit, koji sluzi uglavnom za financiranje tekucih inputa kao §to su sjeme i mineralna
gnojiva: njega moze osigurati bilo koja institucija prije opisana (sve osim hipotekarnih banaka) ili
katkada trgovci koji prodaju odnosne inpute.

O Srednjorocni kredit u svrhu kupovine strojeva, stoke itd.: to je navlastito domena banaka i zadruznih

organizacija, gdje one postoje. Vlasnistvo nad zemljom je ovdje posebice korisno jer “obostrano”
omogucava zahtjeve kreditora za znatan iznos kredita.

33
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0 Dugorocni kredit, u svrhu kupovine zemlje: osiguravaju se od banaka, posebice hipotekarnih, gdje
postoje. Kod hipotekarnih kreditnih ugovora zemlja sama po sebi osigurava sigurnost za kreditora (da
cijena zemlje ne pada).

Srednjorocna 5-10 godina kreditni kamatnjak kooperativnih banaka u godini 1989. je bio, npr. 8,50% u
Njemackoj, 10,10% u Nizozemskoj, 9,75% u Belgiji, i 9,90% u Francuskoj. S obzirom na inflaciju to bi
odgovaralo “realnim” stopama u rasponu od 5 do 8%. U juznoeuropskim zemljama kamatnjak je bio visi
zbog visih financijskih stopa.

Osim tamo gdje drzave subvencioniranju poljoprivredni kredit — $to je veliki izuzetak, kamatnjaci teze da
odgovaraju op¢im uvjetima kreditnog trzista zemlje o kojoj se radi. Opcenito povecanje kamatnjaka, kao
§to je to bilo izrazeno tijekom kasnih 80-ih godina, imalo je izravni uinak na poljoprivredu:
poljoprivrednici koji su u doba srazmjerno niskih kamatnjaka stvorili velike dugove ulazuéi puno u zemlju,
zgrade ili opremu su pali u teSkoce. “Grani¢na gospodarstva” u tom smislu, zbog rizika od bankrota ukoliko
cijene poljoprivrednih proizvoda padnu, ne mogu biti gospodarstva na neproizvodnoj zemlji, veé
srazmjerno dinamic¢na i proizvodna gospodarstva.

Podaci o poljoprivrednim investicijama i upotrebi kredita nisu lako dostupni. U Njemackoj godiSnje
izvjeS¢e Ministarstva poljoprivrede (Agrarbericht) sadrzi korisne obavijesti. U 1992/93. godini nove
investicije su iznosile do 10,9 milijardi DEM: od toga 2,3 milijarde su bile za zgrade i 8,6 milijardi za
strojeve 1 drugu opremu, dok je za stoku bilo neSto dezinvestiranja. Ukupna vrijednost poljoprivrednih
sredstava u 1993.godini je procijenjena na 209,4 milijarde DEM, od ¢ega je 99,4 milijarde bilo zemljiste,
31,4 milijarde gradevine, 22,8 milijardi strojevi 1 oprema i 24,0 milijarde stoka; stambene zgrade su Cinile
daljnjih 18,1 milijardu. Posudeni nov¢ani kapital iznosio je 44,1 milijardu DEM,, od ¢ega 10,4 su milijarde
kratkorocni krediti, 7,2 milijarde srednjoro¢ni i 26,5 milijardi dugorocni krediti. Prosjecni kamatnjak je bio
7,5%. (Ti podaci se ne odnose na bivse Istocno-njemacke Landere. Jedan od nacina za poljoprivrednike da
smanje svoje investicije u strojeve 1 tako izbjegnu veliko zaduZivanje je ugovaranje za posebne svrhe,
posebice za poljoprivredne radove kao §to je to Zetva, za koju je nuzna skupa oprema. (Sli¢no se moze uzeti
kao nacin rjesavanja potreba radnika u sezonskim vrskovima, bez da se drzi puno radnika tijekom cijele
godine). Posebice se u ravniCarskim podru¢jima s velikim gospodarstvima sve vise javljaju ugovorna
poduzeca kako bi se zadovoljile te potrebe.

Upravljanje

Tipicni privatni poljoprivrednik mora donasati mnogo odluka. Neke od njih se javljaju svaki dan:
promatranje klimatskih prilika, stanje usjeva, koja se radna operacija treba obaviti odredenog dana, ili
nadgledanje stoke u slucaju mozebitne pojave bolesti i potrebe lijecenja. Neke su odluke sezonske: koliko
sjemena treba za odredenu kulturu; promjena plodoreda; koliko mineralnih gnojiva i drugih kemikalija
upotrijebiti. Neke su dugorocne; koje strojeve kupiti, koje zgrade podignuti — i gdje nabaviti novac?
Poljoprivrednik takoder treba znati kako najbolje prodati svoje proizvode; i $to se sve vise javlja u
suvremenom svijetu, rjeSava administrativne zamrsenosti, ukljucivsi porezne mjere, zahtjeve za razliCitim
subvencijama, itd. Stvarno, popis bez kraja: suvremeni poljoprivrednik treba biti struénjak za mnoga
podrucja.

Jednostavno Kklasificirati te djelatnosti pod op¢im pojmom ‘“rad” bilo bi osiromasenje bitnog aspekta
poljoprivrede: naziv “upravijanje” je opravdan. (To je naravno pojednostavljenje koje se u tom smislu
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odnosi na “poljoprivrednika” ili “glavu gospodarstva”: ovisno o okolnostima, Zena poljoprivrednika i
drugi ¢lanovi obitelji takoder mogu sudjelovati u donoSenju odluka).

Kako je upravljanje odigralo kljuénu ulogu u razvitku poljoprivrede na Zapadu, vrijedno je nadalje
razmotriti kako je ono konstituirano. Poljoprivredni fakulteti organiziraju teCajeva bilo redovite ili
sporadi¢ne, koji su vazni u nekim zemljama, posebice tamo gdje su gospodarstva velika: kao i javnu
poljoprivrednu savjetodavnu sluzbu (nazvanu “extension” u SAD). No mnogi poljoprivrednici nemaju
zavrSene redovite Skole 1 mnogi nemaju koristi od te sluzbe.

Crtez 1 — EZ Razdioba rada na poljoprivrednim gospodarstvima 1989. godine

100 -

90 A
80

Voditelji gospodarstva

70

60

50 A

Postotci

40 -

Supruznici

30

20 A

Ostali ¢lanovi obitelji

10

Ne obiteljski radnici

E12 UK DK NL D F IT SP
Commision, The Agricultural Situation in the Community — 1994 Report

Mnogi poljoprivrednici su sinovi poljoprivrednika: iskustvo koje se stjeCe narastajima je osnova za njihovu
poljoprivrednu praksu — no naravno to moze takoder biti prepreka za prihvacanje novih metoda. Tjedni ili
mjesecni poljoprivredni ¢asopisi daju podosta tehnickih obavijesti i trznih podataka, koje poljoprivrednici
trebaju, a takoder i radio te povremeno i televizijske emisije.

Obavijesti pristizu takoder od poljoprivredno-opskrbljivackih industrija: premda se njihovo oglasavanje
moze sastojati od konkretnih reklama, one takoder daju tehnicke obavijesti o svojim proizvodima. Banke i
druge kreditne ustanove mogu davati savjete, posebice kada se poljoprivrednik nalazi u financijskim
teSkocama. Poljoprivredne izloZbe omogucavaju poljoprivrednicima da usporede konkurentne proizvode
kao $to je mehanizacija i drugo, da vide najproduktivniju stoku i sli¢no.

U stvari, ne postoji nestasica obavijesti raspolozivih suvremenom poljoprivredniku; i premda opseg radova
moze biti manji negoli u ve¢ini industrijskih poduzeca zahtjevi za upravljanjem su vjerojatno slozeniji.

Na krupnim gospodarstvima, poljoprivrednici mogu imati koristi od usluga privatne savjetodavne sluzbe: to
moze biti posebice vazno za planiranje i raunovodstvo i za prilagodbu mjerama ekonomske politike. Dok
su privatna obiteljska gospodarstva ostala prevladavajuci oblik organizacije, neka velika gospodarstva, koja
su u vlasniStvu ustanova ili korporacija, vode placeni profesionalni upravitelji: ta gospodarstva teze da budu

intenzivna i proizvodna, te da se specijaliziraju na odredene proizvode. “Stalez” upravitelja tako postaje
znacajan u nekim zemljama, posebice u UK i SAD.
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Alternativni ekonomski sustavi

Na spomenuta pitanja razli¢ito se odgovara s obzirom na razli¢ne alternativne gospodarske sustave a to su:
(1) obicajni, (2) naredbeni i (3) trzni.

(1) Obicajna pravila su nazocna u mnogim primitivnim civilizacijama. Na pitanje “Sto”, “kako” i “za
koga” odgovara se na tradicijski nacin i prenosi od starijih na mlade. U Starom Egiptu, dana$njoj Indiji 1
drugdje, sin nasljeduje posao od oca (trgovinu, obrt i slicno). “Pleti kotac ko i otac” uzrecica je koja dobro
oznacuje ovaj sustav.

(2) Naredbena privreda je takva gdje drzava donosi sve odluke o proizvodnji i raspodjeli. Takve drzave u
krajnjem slucaju odreduju ljudima Sto Ce jesti 1 piti, koliko hrane a koliko ¢elika proizvesti i tko bi trebao
zivjeti dobro, a tko sirotinjski.

(3) Trzna privreda, u kojoj se sustavom cijena, trzista, profita i gubitaka odreduje Sto, kako i za koga
proizvesti i raspodijeliti.

Tvrtke proizvode ona dobra koja donose najveéi profit (5t0?), tehnologijom proizvodnje s najmanjim
troskovima (kako?), a ljudska potroSnja ovisi o odlukama potroSaca kako potrositi place (zarade) i vlasniCke
dohotke, koji se stvaraju radom i vlasnistvom (za koga?).

Niti jedna privreda ili narodno gospodarstvo, danas ne spada ni u jedan od tri Cista oblika ve¢ se, bolje
reCeno, drustva nalaze u mijeSanoj ekonomiji sa sastojcima trziSta, naredbe 1 obicaja.

Nema stopostotne trzne ekonomije (premda je Engleska u 19. stoljeu bila vrlo blizu tome). U
gospodarskom sustavu SAD-a drzava danas ima vaznu ulogu u odredivanju legalnog oblika gospodarskog
zivota, proizvodnog $kolovanja i usluga (javni sektor) i u regulaciji zastite okolisa i poslovanja (business).
No danas na odluke u ve¢im zemljama Svijeta najvise utjeCe to kako trziSte odreduje cijene i koli¢ine.

I zemlje Srednje i Istocne Europe traZe primjerenu vrstu mjesovite privrede, nakon kraha naredbenog
sustava koncem 1980-ih godina ovog stoljeca.

Zakon o nestasici

Zasto smo se usredocili na temeljna pitanja, sto kako i za koga? Ti se problemi javljaju zbog Zelja ljudi da
troSe vise nego $to gospodarstvo moze proizvesti. Kada bi se mogle proizvesti neogranic¢ene koli¢ine svih
dobara i ukoliko bi ljudi svoje Zelje potpuno zadovoljili, ljudi se ne bi brinuli o ucinkovitosti upotrebe
ograni¢enih resursa. Ni menadZeri ne bi nemimo spavali zbog nestasice radne snage ili energije. Cak §to
vise, kada bismo svi mogli imati sve $to zelimo, nitko se ne bi brinuo o raspodjeli dohotka izmedu ljudi 1
klasa.

U takvom “Raju prosperiteta” ne bi bilo dobara koja nedostaju ili koja su ograni¢ena za potro$nju. Ne bi
bilo potrebe za ekonomiziranjem potros$nje i ekonomija vise ne bi bila ziva znanost. Sva bi dobra bila
slobodna kao pijesak u pustinji ili more na obali.

Ograni¢ena dobra

No, ni jedno drustvo ne moZe doseéi utopiju neograni¢enih moguénosti. Dobra su ograni¢ena. Cak i u
SAD-a, u najproduktivnijem drustvu dosad poznatom, nacionalni proizvod bi trebao bi biti mnogo puta
veci da bi svi mogli Zivjeti na razini standarda lije¢nika ili odvjetnika. No izvan SAD-a, posebice u Africi i
Aziji, stotine milijuna siromasnih ljudi gladuju ili su pothranjeni.
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Neogranicene Zelje

U usporedbi sa siroma$nim narodima, u raznim razdobljima civilizacije, napredne industrijske privrede
izgledaju vrlo zdravo. Visi dohoci donose i visi standard, ali i vece potrebe.

Istrazivanje o potrosackim navikama pokazalo bi da ljudi Zele i trebaju srediSnje grijanje i hladenje, filmove
1 nosa¢ zvuka, automobile 1 osobna racunala, koncerte i rekreaciju, slobodno vrijeme i privatni zivot, Cisti

zrak i vodu, ekoloski sigurne tvornice i Ciste ulice i nebrojena ostala dobra i usluge.

Ako se zbroje sve zelje brzo bi se moglo ustanoviti da dobra i usluga nema dosta kako bi mogao zadovoljiti

mali dio svih potrosackih Zelja.
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B. TEHNOLOSKE MOGUCNOSTI DRUSTVA
Granica proizvodnih mogucénosti (GPM) daje definiciju oskudnosti.

Uz naSe tehnicko znanje, te zemljiste, rad i kapital, koje imamo, €injenica je da naSe gospodarstvo moze
proizvesti samo odredene maksimalne koli¢ine svakog ekonomskog dobra.

GPM oslikava ¢injenicu da mozemo birati izmedu ograniCenih mogucnosti. Npr. student ima na
raspolaganju osam sati za ucenje ekonomike poljoprivrede i matematike. Ako uci samo ekonomiku
poljoprivrede, dobiti ¢e visoku ocjenu iz ekonomike poljoprivrede, a losu iz matematike. Ucenje je input, a
ocjene su output ucenja.

Oskudnost (nestaSica)

Neki resursi nisu ekonomski oskudni. Npr. kisik na zemlji, kojeg ima dovoljno za sve svrhe. Nema
oportunitetnih troskova (mozemo ga koristiti za paljenje vatre, a da nemamo problema s disanjem). Takva
se dobra nazivaju slobodna dobra.

No u vecini dobra su ekonomski oskudna jer ne mogu zadovoljiti sve Zelje.

Zakon o nestasici govori da dobara nema dovoljno zbog toga $to nema dovoljno resursa za njihovu
proizvodnju u koli¢inama koje ljudi Zele potrositi.

Suoceni s nedvojbenom istinom da su dobra ograni¢ena i, s obzirom na Zelje, ekonomisti istrazuju, opisuju
1 analiziraju kako se razli¢ita drustva ponaSaju prema ograni¢enim resursima, birajuci razli¢cnu kompoziciju
dobara (sto), razliCite tehnike proizvodnje (kako) 1 odlucujuci, na kraju, tko ¢e dobra trositi (za koga).
Ilustrirati cemo Zakon o nestasici pomocu primjera:

U odluci $to ¢e se proizvoditi i kako, gospodarstvo se mora odluciti izmedu tisuce razli¢itih proizvoda. Na
koliko zemljista (hektara) posijati pSenicu?; Koliko tvornica za preradu poljoprivrednih proizvoda? Ti su
problemi komplicirani ¢ak i za raspravu. Stoga ¢emo problem pojednostaviti.

MozZe se izabrati primjer proizvodnje soje i stocnih krmiva ili oruzja i maslaca (ovaj posljednji primjer je
bio aktualan u IL. svj. ratu u smislu izbora izmedu troSenja za vojne ili za civilne svrhe).

Pocinjemo proucavanje izbora izmedu proizvodnje soje i stocnih krmiva.

Pretpostavljamo da neka poljoprivreda usmjerava svu svoju energiju na proizvodnju soje. Cak i postoji
najvec¢a moguca proizvodnja soje koju ta poljoprivreda mozZe proizvesti. To zavisi o raspolozivoj povrsini
zemljista 1 ostalim resursima i proizvodnosti.

Najveca moguca koli¢ina soje, koja se moze proizvesti, je 125 milijuna tona s postoje¢im resursima. U
drugoj krajnosti, ta poljoprivreda moze proizvesti maksimalno 280 milijuna stocnih krmiva, ukoliko ne
proizvodi soju. To su dvije krajnje moguénosti.

Ukoliko Zelimo proizvesti vise soje a da ne smanjujemo proizvodnju sto¢nih krmiva, tada se pomi¢emo na
toCku “T”. No ta tocka je u nemogucem podrucju, jer je izvan granice proizvodnih moguénosti. (Crtez 1)
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Krizaljka 1
Alternativne proizvodne mogucnosti

Proizvodne Soja Stocna krmiva Sto¢na krmiva zrtvovana za
mogucénosti proizvodnju soje
-mil.tona- -mil.tona- -mil.tona-
A 0 280
23
B 25 257
32
C 50 225
45
D 75 180
>25 65
E 100 115
115
F 125 0
Crtez 2
Graficki prikaz alternativnih proizvodnih moguc¢nosti
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Granica proizvodnih mogucnosti (GPM) pokazuje maksimalne kolicine proizvodnje koje moze neka
privreda (poljoprivreda) postici, uz dato tehnolosko znanje i dostupnu kolicinu inputa. GPM predstavija
sliku izbora na raspolaganju drustvu.

Moze se uzeti i drugi primjer, npr. hrana-strojevi, potrosnja danas prema potrosnji sutra ili javna dobra
prema privatnim dobrima itd.

Svaka tocka na krivulji predstavlja maksimalan output tj. granicu. To je takoder i krivulja transformacije.
Kada se dostigne granica raspolozivih sredstava, ili su sredstva potpuno iskoristena, proizvodnja neke
koli¢ine jednog proizvoda mora se napustiti, kako bi se proizvelo vise drugog.



40 skripta iz agrarne ekonomike T. Zimbrek

Proizvodne mogucnosti (u skrizaljci 1) temelje se na pretpostavci da sredstva i tehnologija nisu potpuno
fleksibilni ili jednako prilagodljivi u proizvodnji i sto¢nih krmiva i soje. Postoji mnogo razloga zbog kojih
se ne moze dosti¢i granica. Klimatski uvjeti, biljne bolesti i bolesti Zivotinja, cijene i nestasica inputa (min.
gnojiva, loSa organizacija poslova itd.). Tocka I je izvan granice, nemoguca je ili neizvediva, a svaka tocka
unutar krivulje, npr. to¢ka U, pokazuje da se resursi nedovoljno dobro rabe ili se ne upotrebljavaju na
najbolji nacin.

Ucéinkovitost — Efikasnost

Ukoliko neko gospodarstvo proizvodi na granici proizvodnih moguénosti, podrazumijeva se da proizvodi
ucinkovito (efikasno). Ucinkovitost je jedan od sredisnjih pojmova ekonomike. U€inkovitost znaci da ne
postoje gubici, ili znaci da se gospodarski resursi rabe toliko ucinkovito koliko je moguce da zadovolje
ljudske potrebe i1 Zelje. Ako to izrazimo specifi¢no - gospodarstvo proizvodi ucinkovito kada ne moze
proizvesti viSe od jednog dobra bez da ne proizvodi manje drugog, tj. kada je na granici proizvodnih
mogucnosti. Treba razlikovati tehnicku od ekonomske ucinkovitosti.

Tehnicka ucinkovitost (efikasnost) je obicno mjera fizickog proizvoda po jedinici inputa — ulaganja (npr.
mlije¢nost po kravi, prirod usjeva po hektaru).

Ekonomska ucinkovitost (efikasnost) je mjera uspjeha odluka izmedu proizvodnih metoda i proizvedenih
dobara. Te se odluke trebaju odnositi na proizvodne troSkove i vrijednost finalnog proizvoda. Najveci
prinos moze biti ekonomski neucinkoviti ukoliko je postignut s troskovima koji pretezu dodatnu vrijednost
proizvodnje.

Kako moZemo znati da je neka tocka na granici u¢inkovitosti? Ukoliko zelimo proizvesti vise soje, a da ne
smanjimo proizvodnju sto¢nih krmiva, tada se (crtez 1) pomic¢emo na tocku I (desno od tocke D). Ali tocka
Ije u “nemogucem” podrucju, izvan granice. Zbog toga je tocka D efikasna, a tocka I neizvediva.

Proizvodna ucinkovitost se javija kada drustvo ne moze povecati proizvodnju (output) nekog dobra, a da ne
smanji proizvodnju drugog dobra. Jedno ucinkovito gospodarstvo je ono koje je na svojoj gramici

proizvodnih mogucnosti.

Supstitucija je zakon ili pravilo Zivota u gospodarstvu pune zaposlenosti, a granica proizvodnih

mogucnosti je slika izbora u gospodarstvu nekog drustva.
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Nerabljeni resursi i neucinkovitost - neefikasnost

U suvremenom Zzivotu poznato je da postoje neiskoristeni resursi, npr. u obliku nezaposlenih radnika,
tvornica koje ne rade i neobradene zemlje. (U crtezu 1 pomakom od tocke U na tocku D povecavamo
efikasnost privrede). S nerabljenim resursima gospodarstvo se ne nalazi na granici proizvodnih mogucénosti,

: : 16
vec unutar te granice.

Ne samo neiskoristeni resursi, ve¢ i neucinkovita organizacija takoder moze dovesti drustvo ispod granice
proizvodnih moguénosti."”

Ekonomska nestasica odnosi se na osnovnu Zivotnu ¢injenicu a ta je da postoji ograni¢ena koli¢ina ljudskih
1 materijalnih resursa, (koje je najbolje tehnicko znanje u stanju rabiti za proizvodnju samo ogranicene
maksimalne koli¢ine svakog gospodarskog dobra).

Crtez3
Gospodarski razvitak i napredak pomi¢u GPM prema gore

(a) Siromasna drzava (b) Bogata drzava

Luksuzna dobra
Luksuzna dobra
/l

Hrana (nuzna dobra) Hrana (nuzna dobra)
(a) Prije razvitka zemlja je siromasna. Ta zemlja trosi gotovo sve svoje resurse na hranu, vrlo malo na luksuzna dobra.

(b) Gospodarski razvoj i invencija pomi¢e GPM prema van. Po razvitku, zemlja ide od A do B, malo povecavajuci svoju potrosnju hrane u
usporedbi s porastom potrosnje luksuznih dobara.

Par proizvoda moze biti i druge vrste. Na primjer javna dobra (ceste) - privatna dobra (kuce).

16 Kako to da su SAD iza 1940. godine bile sposobne da postignu Zivotni standard vii nego ikad prije? Veéinom zbog smanjivanja
nezaposlenosti i pomakom po GPM. Slucaj sa SSSR u ratno doba je bio drugaciji. U SSSR je postojala mala nezaposlenost prije
rata. SSSR je bio priliéno blizu (niskoj) granici proizvodnih moguénosti. Pomakom uz granicu sjevero-zapadno, Sovjeti nisu imali
drugog izbora nego da supstituiraju civilna dobra za naoruzavanje s odredenim posljedicama.

17 Takva situacija se javlja u Poljskoj godine 1981. i 1982. u doba opéeg ¥trajka. Tada je proizvodnja (output) drasti¢no pala kao i
cjelokupni cjenovni sustav. Politicki problemi su gurnuli Poljsku ispod GPM.
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Crtez 4

S prosperitetom dolazi do veceg naglaska na javna negoli na privatna dobra

(a) Tradicijska drustva

Privatna dobra

Javna dobra

(b) Napredna drustva

Privatna dobra

(a) U pocetku je privreda jedne zemlje siromasna i rasprena (disperzirana). Dio resursa koji je namijenjen javnim dobrima je mali (obrana,
putevi, javna zdravstvena zastita).
(b) Druga drzava je mnogo naprednija i tro$i mnogo od svog visokog dohotka na javna dobra ili drzavne usluge (ceste, obranu, melioracijski
sustav, Skolovanje).

Kapitalna ulaganja

Crtez5

Investiranje za buduéu potro$nju traZi odricanje sadasnje potrosnje

Prije investiranja (a)

Osobna (tekuca) potrosnja

Kapitalna ulaganja

Nakon investiranja (b)

Osobna (tekuca) potro$nja

Drzava moze proizvesti dobra ili za sadasnju potrosnju (kukuruz, kruh, koncert) ili investicijska dobra

(kamioni i vlakovi, kuce i tvornice, el. racunala).

(a) Tri zemlje su startale isto. Imaju istu GPM (prikazano na crtezu). Medutim, te zemlje imaju razli¢ne
stope investiranja. Zemlja A1 ne investira za buduénost i ostaje na B; (uglavnom je zamjenjivala strojeve).
Zemlja A2 umjereno ulaZe u potros$nju i investicije (na poloZaju B,). Zemlja A 3 investira mnogo za

buducénost na racun sadasnje potrosnje (na polozaju B;).

(b) U idu¢im godinama, zemlje koje su vise investirale krecu naprijed. Tako je Zemlja (3) pomaknula svoju
GPM daleko van, dok Zemlja (1) nije uopée pomakla svoju GPM.

Nakon napretka, Zemlja (3) i dalje investira, ali ima i znatno vi$u sadas$nju potrosnju.

Graficki prikazi sami su po sebi objasnjeni. Pokazuju da GPM moZe pokazati mnoge poznate i osnovne

ekonomske procese.
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Crtez 3 pokazuje u€inak gospodarskog rasta i razvitka. GPM se moze pomaknuti kao posljedica povecanja
kako inputa tako 1 unapredenja tehnologije. Kako gospodarstvo napreduje tako i drzava moze imati svih

dobara vise.

Crtez 4 ilustrira kako izabrati izmedu privatnih dobara (kupljenih po odredenim cijenama) i javnih dobara
(placenih porezima).

CrteZ 5 ilustrira kako neko gospodarstvo bira izmedu sadasnje potrosnje dobara i investiranja ili kapitalnih
dobara, (strojevi, tvornice, itd.). Odgadajuci sadasnju potro$nju i s viSom proizvodnjom kapitalnih dobara,
privreda moZze brze rasti, i time osigurati viSe obaju vrsta dobara (potro$nje i kapitala) u buducnosti.

Ovi crtezi pokazuju kljuéne teme (kasnijih poglavlja), a to su - kako drustvo moZe birati izmedu razli¢itih
uzoraka outputa, koliko placa za svoj izbor i kakve koristi ili gubitke moze ocekivati u buducnosti.

Oportunitetni trosak ili trosak mogucnosti

Zivot je pun izbora. Buduéi da su resursi oskudni mi stalno odluujemo koja dobra Zelimo kupiti ili koje
aktivnosti provesti. Bismo li isli u kino ili €itali knjigu? Hocemo 1li na odmor ili ¢emo naéi neki ekstra
posao? Nakon fakulteta upisati poslijediplomski studjj ili se zaposliti?'

U svakom od tih slu¢ajeva, ukoliko biramo u svijetu oskudnih resursa, u situaciji smo da odustanemo od
alternativnih aktivnosti, a u ucinku to nas kosta prilike da u¢inimo nesto drugo. Izgubljena mogucnost
naziva se oportunitetni trosak.

Oportunitetni troSak bilo kojeg izbora je najbolja alternativa ili druga mogucnost koja se gubi tim izborom.
Primjer — na odredenoj zemljisnoj povrsini, koja se upotrebljava u poljoprivredne svrhe, moze se izgraditi
zracna luka. TroSkovi se izrazavaju u nov¢anom obliku, no novac je, u tom kontekstu, samo koristan
zajedniCki imenitelj kojim se mogu izraziti razliCite stavke koje gube ili dobivaju pretvorbom
poljoprivrednog zemljista u zra¢nu luku. Neke stavke je tesko izraziti u novcanom obliku kao npr. dodatna
buka i gubitak estetskog izgleda krajobraza.

Za ekonomiste svi proizvodni Cinitelji imaju “oportunitetni troSak™, Sto je iznos koji bi oni mogli ostvariti u
alternativnoj upotrebi ili ($to je isto) iznos koji je potreban da ih drzi u sada$njoj upotrebi. (Kapital - prema
kamatnjaku, obiteljski rad prema nadnicama u “usporednim” zanimanjima).

Normalni profit podrazumijeva situaciju u kojoj svi proizvodni Cinitelji zaraduju upravo svoje oportunitetne
troskove.

Oportunitetni troskovi npr. rada poljoprivrednika su mali (jer je malo mogucnosti da poljoprivrednici rade
negdje drugdje).

Da uzmemo jednostavan primjer, recimo da je va$ dohodak, nakon nuznih troskova, 1000 kuna. S tim
iznosom mozete oti¢i na put do Beca ili moZete kupiti radio. Ukoliko odlucite da odete u Be¢, ekonomisti

¢e reéi da su oportunitetni troskovi ili troskovi moguénosti vaseg puta u Be¢ zadovoljstvo uzivanja u novom

radio aparatu.

Koncept “opportunity cost” moze se isto oslikati granicom proizvodnih moguénosti u crtezu 1. Da bi se
povecala proizvodnja od 115 na 180 milijuna tona stocnih krmiva, oportunitetni trosak tih 65 milijuna
stocnih krmiva je 25 milijuna tona soje.
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Odluka o oportunitetnim troskovima se javlja kada se birajuci neku stvar u svijetu nestasice odri¢emo neke
druge. Oportunitetni trosak je vrijednost dobra ili usluge kojeg se odricemo (kojeg smo mogli koristiti a
nismo).

Primjer: Za studiranje buduci student godisnje treba platiti 10.000 kn. Ukoliko ne bi studirao ve¢ radio,
plac¢a za godinu dana moguceg studenta je 25.000 kn radeéi neki prosjecni posao, a oportunitetni troSak
studiranja je prema tome, 35.000 kn (10.000 kn + 25.000 kn).

Zakon opadajucih prihoda

Granica proizvodnih moguénosti moze takoder posluziti za oslikavanje jednog od najpoznatijih
ekonomskih odnosa tj. Zakona opadajucih prihoda (prinosa), koji je jedan od temeljnih zakona ekonomike
i tehnologije. Taj odnos predocuje meduzavisnost izmedu inputa i outputa u proizvodnim procesima.

Poblize receno, zakon opadajucih prihoda kaze da ce se pri postupnom dodavanju dodatnih kolicina
Jednog inputa, uz ostale inpute koji su stalni, ostvarivati sve manji i manji dodani output (prihod). Za
primjer uzmimo slijede¢i kontrolirani pokus: Na datu fiksnu veliCinu zemljiSta, recimo od 100
hektara, isprva neCemo imati ulaganje rada. Uz takvu situaciju nece uopée biti ni priroda (kukuruza). U
krizaljci 2 zabiljezen je 0-ti proizvod kod 0-tog “ulaganja” rada.

Krizaljka 2
Zakon opadajucéih prihoda (prinosa)

Jedinica rada Ukupan output Dodatni output stvaren
dodatnom jedinicom rada

radnik/godina -tona- tona/radnik-godina

0 0
2000

1 2000
1000

2 3000
500

3 3500
300

4 3800
100

5 3900

Granicni proizvod — teorija raspodjele na temelju grani¢ne proizvodnosti

Kada se jednom proizvodnom ¢initelju postupno dodaju jednake koli¢ine drugog, dok ostali ¢initelji ostaju
nepromijenjeni, dobije se dodani proizvod. Nakon odredenog vremena, to jednako dodavanje dodanih
jedinica dovodi do sve manjeg dodatnog proizvoda. To je poznati zakon o opadajucim prinosima odnosno
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prihodima, prvenstveno u oblasti poljoprivrede, ali i uopce. Suvremenim jezikom ovaj dodatni proizvod
naziva se graniéni proizvod. Granicni proizvod (marginalni produkt) nekog proizvodnog ¢initelja (faktora)
je proizvod dobiven dodatnom (ekstra) jedinicom tog Cinitelja, uz isti opseg ostalih Cinitelja.

Tako npr., grani¢ni proizvod rada, kao proizvodnog Cinitelja u poljoprivredi, je onaj proizvod koji se dobije
dodavanjem novih jedinica rada, dok zemljiSte i kapital kao ostali proizvodni Cinitelji, ostaju isti. Ako je
izrazen u fizickim jedinicama, zove se granicni fizicki proizvod, a u nov¢anim jedinicama granicni prihod
ili vrijednost granicnog proizvoda.

Kada svi proizvodni faktori jednako rastu, ne¢e do¢i do opadajueg prinosa, npr. povecava se broj
zaposlenih i1 zemljiSte. Ako zemljiSte ostaje isto, a povecava se broj zaposlenih radnika, povecava se prinos,
ali ne razmjerno povecéanju zaposlenih.

Ucinimo drugi odgovarajuéi pokus. Dodajmo jednu jedinicu rada na istom stalnom zemljistu. Koliko ¢emo
dobiti proizvoda? Recimo da smo proizveli 2000 tona kukuruza. U¢inimo tre¢i kontrolirani pokus. Drzimo i
dalje zemljiste stalnim. Jo§ jednom ¢emo mijenjati input rada dodajuéi potpuno istu jedinicu rada kao i
prije. Idemo od jedne jedinice na dvije jedinice rada da dostignemo ranije povecanje od O-te jedinice do
jedne jedinice rada. Ostvarujemo li proporcionalne prihode s posebnom proizvodnjom od 2000 tona
pridodanoj originalnoj proizvodnji od 2000 tona? Ili ¢emo ostvariti umanjene prihode, s dodatnim inputima
dodajuéi manje nego za originalnu proizvodnju od 2000 tona proizvodnje?

Krizaljka 2 prikazuje da se smanjenje prihoda stvarno dogodilo. Druga posebna jedinica rada daje samo
1000 tona dodatne proizvodnje, $to je manje nego Sto je dala prva jedinica dodatnog rada. Tre¢a posebna
dodatna jedinica rada daje manji dodatni proizvod nego §to je dala druga, a ¢etvrta dodatna jedinica daje jo§
nesto manje, itd.

Zakon opadajucih prihoda je jedan vazan i Cesto razmatran ekonomski odnos koji vrijedi za sve tehnologije.

Prvih nekoliko jedinica inputa moZe ostvariti posebne prihode. Smanjeni prihodi ¢e prevladati kod visoke
razine inputa za ve¢inu primijenjenih tehnologija.

Neki primjeri

Razmotrimo $to bi se dogodilo da dodajemo sve viSe rada za obradu 100 ha zemljiSta na gospodarstvu. Za
odredeno razdoblje proizvodnja bi se znatno povecala. Polja bi bila mnogo pazljivije i bolje obradivana,
bolja bi bila sjetva i zetva, bolje uredeno zemljiste itd. No, iza odredenog razdoblja, rad bi postajao sve
manje 1 manje produktivan. Na kraju bi previse radnika na zemljiStu dovelo do vecih Steta i u svakom
slucaju smanjilo proizvodnju.

MozZemo, takoder, uzeti primjer sa satima ucenja. Prvi sat ucenja daje najveci ucinak, a poslije se taj uc¢inak

smanjuje.

U zakljucku:

Povecanjem nekih inputa, ukoliko druge inpute drzimo nepromijenjenim, povecati ¢e se output. No iza
odredene tocke posebni (dodatni) output (proizvodnja) koji proizlazi iz dodatnih koliina inputa ima
tendenciju da postaje sve manji i manji.
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SAZETAK
A. Problemi ekonomske organizacije

1. Svaka privreda treba rijesiti tri temeljna ekonomska problema: Koje vrste 1 kolicine treba proizvesti

od svih mogucih dobara i usluga? Kako rabiti resurse za proizvodnju tih dobara? Za koga ée se
dobra proizvesti? (Tj. kakva ¢e biti distribucija potros$nje izmedu razli¢itih pojedinaca?

2. Drustva rjeSavaju te probleme na razlicite nacine - po obicaju, naredbom i sredisnjim nadzorom i, u

mjeSanoj ekonomiji, najveéma sustavom cijena i trzistem.

3. Osnovni problemi proizlaze iz temeljne ¢injenice ekonomskog Zivota. Zelje daleko nadmasuju

ekonomske resurse za proizvodnju dobara i usluga. Ekonomska dobra su ogranicena, nisu slobodna.
Drustvo mora izabrati izmedu njih, buduci da se sve potrebe i Zelje ne mogu zadovoljiti.

B. Tehnoloske moguénosti drustva

1. Granica proizvodnih mogucnosti ukazuje nacin kako se jedno dobro moze preobraziti u drugo

transferom resursa od jedne proizvodnje u drugu.

2. Proizvodna efikasnost ili ucinkovitost se javlja kada se proizvodnja jednog dobra ne moZe povecati

bez smanjenja proizvodnje drugog dobra. To se pokazuje granicom proizvodnih mogucnosti (GPM).
Kada gospodarstvo efikasno djeluje na svojoj granici, ono moZe proizvesti jednog dobra vise,
ukoliko proizvede drugog dobra manje.

Drustvo nije uvijek na granici proizvodnih moguénosti - npr. kad se javlja nezaposlenost, kad se
javljaju monopolisticke situacije, ili kada drzavna regulacija koc¢i aktivnost poduzeca. Tada je
narodno gospodarstvo neucinkovito i djeluje unutar granice proizvodnih mogucnosti .

3. Granica proizvodnih mogucnosti moze ilustrirati mnoge osnovne ekonomske pravce; kako

gospodarski rast prosiruje granicu, kako drzava koja se razvija rabi srazmjerno manje resursa za
hranu i druge potrepstine, kako drzava bira izmedu trznih dobara i javne potrosnje, izmedu sadasnje
potro$nje dobara i kapitalnih dobara - koje ¢e omoguéiti proizvodne kapacitete, itd.

4. Novcani troskovi nisu jednaki pravim ekonomskim troSkovima. Kada mjerimo ukupni trosak u

donosenju (proizvodnih) odluka u svijetu nestaSice, raCunamo oportunitetni troSak (opportunity
cost) - trosak mogucnosti, kojim mjerimo vrijednost stvari kojih se odri¢emo.

5. Zakon opadajucih prihoda govori da ¢e se nakon odredene tocke kada smo dodali dodatnu koli¢inu

promjenjivih inputa (npr. rada) fiksnom inputu (npr. zemljiStu) veli¢ina dodatne proizvodnje
smanjivati.

Pitanja:

L.

® N ok WD

Koja tri temeljna ekonomska problema rjesava svaka privreda?
Kako drustva rjeSavaju te probleme. Na tri nacina. Koji su to?
Objasnite Zakon nestasice (ograni¢ena dobra i neogranicene zelje).
Sto je to Granica proizvodnih moguénosti?

Kada je neko narodno gospodarstvo ucinkovito?

Navedite neke primjere kojima se moze ilustrirati Granica proizvodnih moguénosti?

Objasnite pojam Oportunitetni trosak odnosno trosak moguénosti.

Definirajte Zakon opadajucih prihoda.
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TRZISTA I NAREDBE U SUVREMENOM GOSPODARSTVU

Svaki pojedinac nastoji uloziti (zaposliti) svoj kapital tako da postigne najvecu korist. On opcenito ne misli da
poboljsava cijelo gospodarstvo niti zna koliko ga je poboljsao. On vidi samo svoju sigurnost, samo svoj dobitak
(boljitak). U svemu tome voden je nevidljivom rukom da poboljSa nesto $to nije ni bilo njegova namjera. Voden svojim
vlastitim interesom, on ¢esto unapreduje drustvo efikasnije negoli u slucaju da je to namjeravao u€initi.

Adam Smith

Bogatstvo naroda (1776)

Prije samog proucavanja ekonomskog zivota naprednih razvijenih (industrijskih) privreda (kao S$to su
SAD), osvrnuti ¢emo se unazad na povijest i razvoj suvremene mjesane privrede. Stoljeca prije, u podrucju
Europe i Azije, vlade drzava odnosno njezini savjeti ili gradski odbori upravljali su mnogim privrednim
djelatnostima. Medutim, drzava je sve manje izravno nadzirala cijene i gospodarske uvjete.

Feudalni odnosi su postupno zamijenjeni onim $to se naziva trzni mehanizam, katkada “‘slobodnim
poduzecem - poduzetnistvom”, ili konkurentnim kapitalizmom.

., . 1 . . I8 . e v . . “ c e e .
Devetnaesto stoljece postaje dobom “laissez faire”” . Ta doktrina ili uenje koje se moze prevesti i “pustite
nas na miru”’ znaci da se drzava treba mijesSati u ekonomske poslove $to je manje moguce.

Mnoge drzave su slijedile taj pristup sredinom i krajem XIX. stolje¢a. No prije nego $to je ta tendencija
ispunila uvjete punog laissez-faire, vrijeme je skrenulo stvar na drugi put.

Pocevsi od prije jednog stoljeca, u gotovo svim zemljama Sjeverne Amerike i u Europi, ekonomske
funkcije drzave su se znatno prosirile.

Tada su se oko 1980. godine ponovo zbile promjene pod utjecajem konzervativne ekonomske politike u
pravcu smanjenja intervencije odnosno uplitanja drzave u vlasnistvo, porez i op¢i nadzor privrede. U 1990.
godini mnoge su socijalistiCke zemlje odbacile hijerarhijski sustav sredi$njeg planiranja i pocele se okretati
trzistu.

“U najdramaticnijem dogadaju od svih, narodi Istocne Europe zbacili su svoje komunisticke
("socijalisticke") okove i odlucili okusati trzisni kapitalizam kako bi povecale Zivotni standard svojih

naroda. Bio je to trijumf trZista, kao nacina organiziranja napredne, tehnoloski sofisticirane privrede.

.....

se, naravno u “barSunastoj revoluciji”’ u Isto¢noj Europi tijekom 1989. godine i nakon puca u Sovjetskom
Savezu u kolovozu godine 1991. Drzave su jedna za drugom zbacile svoje komunisticke vode i odbacile
netrzi$nu ekonomiju.

TrZiste je ponovo otkriveno i u razvijenim trznim privredama. Mnoge su zemlje regulirale privredne

sektore ili su “privatizirale” one industrije koje su djelovale u drzavnom sektoru”.

P.A.Samuelson i W.N.Nordhaus - Ekonomika, (Predgovor)

TrziSte, naredbena i mjeSana ekonomija

Trzni mehanizam je oblik ekonomske organizacije u kojoj pojedinacni potrosaci i proizvodaci medusobno
komuniciraju kroz trziSte, kako bi rijesili tri srediSnja problema ekonomske organizacije.

"®Laissez faire, laissez passer (lese fer, lese pase) “Pustite neka svatko cini ono $to hoce i neka sve ide svojim tijekom”, deviza
ekonomskog liberalizma (neograni¢ena sloboda konkurencije i ne mijeSanje drzave u ekonomska pitanja).
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Naredbena ekonomija je ona u kojoj je alokacija resursa odredena od drzave, naredujuc¢i pojedincima i
poduzec¢ima da slijede drzavne ekonomske planove.

Danas ni jedna od tih brojnih suprotnosti ne predstavlja stvarnost zapadnoga gospodarskoga sustava.
Ekonomija npr. SAD je mjeSana u smislu da privatne i javne institucije imaju ekonomski nadzor: privatni
sektor kroz nevidljivo upravljanje trznog mehanizma, javne ili vladine institucije putem regularih naredbi i
fiskalnih intervencija.

A. KAKO TRZISTA RJESAVAJU OSNOVNE EKONOMSKE PROBLEME

Primjer grada New Yorka. Bez stalne opskrbe, 10 i viSe milijuna ljudi bi za tjedan dana gladovalo i umiralo
od gladi. No, nitko to ne nadzire i upravlja. Tisu¢e dobara se proizvodi bez sredisnje naredbe ili plana.

Ne kaos ve¢ ekonomski red

Trzni sustav ima svoju unutra$nju logiku. TrZzno gospodarstvo je jedan aktivni mehanizam za nesvjesnu
koordinaciju ljudi, djelatnosti i poslova poduzeca putem sustava cijena i trzista.

.....

svjetskog rata. U 1947. godini proizvodnja i potro$nja znatno opada. Ni ratna razaranja niti isplata ratne
odstete (reparacije) ne mogu se kriviti za gospodarski slom, ve¢ je uzrok bila paraliza trznog mehanizma
zbog drzavnog nadzora cijena i stroge regulacije. Novac je bio bezvrijedan, tvornice zatvorene zbog
nedostatka sirovina, vlakovi nisu vozili jer nije bilo ugljena za pogon, ugljena nije bilo jer su rudari bili
gladni, a to zbog toga $to seljaci nisu prodavali hranu, a seljaci pak nisu prodavali hranu jer nije bilo
industrijske robe koju bi mogli kupiti, itd. Onda je u 1948. godini vlada oslobodila cijene od nadzora, uvela
novu valutu i brzo oslobodila trzne mehanizme. Proizvodnja i potro$nja su vrlo brzo napredovali.

Zapadna demokracija bi brzo bila razorena ukoliko bi doslo do galopirajuce inflacije i depresije jer bi to
paraliziralo trziste i izazvalo politicki kaos.

Trzi$ni mehanizam

Kako trzni mehanizam djeluje u odredivanju nadnica (placa), cijena, proizvodnje (outputa) i ostalih
ekonomskih varijabli?

Izravno, #rZiste zna¢i mjesto gdje se dobra kupuju i prodaju. U srednjem vijeku trzista nastaju kao trgovacka
srediSta gradova i sela.

Trziste se moze razumjeti u vrlo opcenitom smislu kao bilo koje mjesto ili uredenje gdje prodavaci i kupci
obavljaju posao.

Danas to moze biti uli¢na prodavaonica ili veletrgovina koja promi¢e proizvode iz Sirokih zemljopisnih
podrucja, a mogu biti burze proizvoda na kojima se prodaje nafta, ulje, pSenica i drugi proizvodi, (npr.
Cikaska burza) ili burza dionica, (npr. New Yorska burza) gdje se kupuju i prodaju vlasni¢ka prava
najvecih americkih poduzeca (dionice).

49
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Trzne transakcije se odvijaju brzoglasom ili elektronickim putem (kao i mnoge novcane transakcije), a
katkada trziSta i nisu srediS$nje organizirana ve¢ rade preko pojedinacnih kupovina i prodaja (npr. kuca ili
automobila).

TrzZiste je dogovor - uredenje (aranzman) kojim kupci i proizvodaci proizvoda medusobno djeluju
(komuniciraju) u odredivanju cijena i kolicina (tih) proizvoda.
U trzi$nom sustavu sve ima svoju cijenu, svako dobro i usluga. Cak i razli¢ite vrste ljudskog rada imaju

cijenu, naime stopu nadnica. Za ono §to prodajemo primamo novc¢ana sredstva i njima se koristimo da
bismo kupili ono §to zelimo.

Cijene omogucuju vazne znakove za trzne sudionike. NestaSica jednog dobra (npr. pSenice) podignuti ¢e
cijenu, $to ¢e pak poticati proizvodace (pSenice) na vecu proizvodnju i obratno. Cijene uskladuju odluke
proizvodaca i potroSaca na trzistu. Vise cijene smanjuju potraznju potrosaca i poticu proizvodnju, dok nize
cijene djeluju suprotno.

RjeSenje tri problema
Suocenjem prodavaca i kupaca na trzistima raznih roba, usluga i ostalog rjeSava tri problema istodobno i to:

1. Sto - koje stvari odnosno dobra proizvesti - odredeno je potraznjom potrosaca (novcani glasovi).
Poduzeca su vodena Zeljom za ostvarenjem najveceg moguceg profita.

2. Kako proizvesti stvari? - odredeno je konkurencijom izmedu razlicitih proizvodaca. Najbolji nacin za
proizvodace da izdrze cjenovnu konkurenciju i da maksimiziraju profit je odrzati troskove na minimumu

primjenom najucinkovitijih proizvodnih metoda.
Povijest je puna primjera kako se skupa tehnologija zamjenjivala efikasnijom i jeftinijom.

Para (pamni stroj) je zamijenila vuénu silu konja, jer je bila jeftinija po jedinici korisnog rada. Diesel i
elektricne lokomotive su zamijenile parnjace (na ugljen) zbog vece efikasnosti nove tehnologije. U 1990.
godini staklena opticka vlakna i svjetlosni valovi za komunikaciju zamjenjuju Graham-Bellove tradicijske
bakrene telefonske veze itd.

Isti fenomen o utjecaju cijene mozemo uociti za razne drzave. Americki farmer proizvodi radno
ekstenzivno na mnogo zemljista u odnosu na rad - za razliku od francuskog farmera koji proizvodi radno
intenzivno troSe¢i mnogo sati na jedinicu povrsine zemljista. Tko moze biti siguran u to da na odluku kako?
ima odraza ¢injenica da su zemlji$ni resursi u Francuskoj oskudniji nego u Americi? Nacionalni Kongres?
Ujedinjeni narodi? Svakako ne! Sustav cijena u drustvu ukazuje na odluku. Taj sustav govori americkom
farmeru da treba ratariti (proizvoditi) ekstenzivno, predo¢ujuci visok odnos stopa nadnice i zemlji$ne rente.
Seljak u Francuskoj, na drugoj strani, suocen je s niskim odnosom nadnica/ renta, u korist viSe rada po
jedinici zemljiSta nego americki farmer.

3. Za koga se proizvode stvari? - odredeno je ponudom i potraznjom na trZistu proizvodnih Cinitelja.

Trziste odreduje odnos nadnice, zemljiSne rente, kamatnjaka i profita - tako da cijene budu oznacene kao
cjenovni ¢initelj. Ukoliko zbrojimo sve prihode mozemo izracunati dohotke ljudi. Distribucija dohotka
izmedu pucanstva je, na taj nacin, odredena brojem ¢initelja (Covjek/sat, hektar, itd.) i cijenama tih Cinitelja
(stopa nadnica, zemlji$na renta, itd.).
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Tko odreduje pravila?
Tko sudi o trznoj ekonomiji? Ukoliko pogledamo bolje, pravila odreduje dvovlasce potrosaca i tehnologije.

Potrosaci su vodeni inatom, ili nauéenim ukusima, $to se odrazava njihovim nov¢anim glasovima,
kona¢nom uporabom na koju su usmjereni resursi. Temeljni utjecaj na potroSace imaju raspoloZivi resursi.
Ekonomija ne moze izvan GPM. Ekonomski resursi, zajedno s raspolozivom znano$c¢u i tehnologijom,
ograniCavaju mjesta na kojima potro$aci mogu potrositi svoj novac.

Drugim rije¢ima, potrosaci nisu ni sami niti diktatori u odlucivanju koja dobra ¢e se proizvesti. Potrosacka
potraznja djeluje zajedno s proizvodackom ponudom dobara i usluga. Proizvodaci postavljaju svoje cijene
temeljene na proizvodnim troskovima - u podrucja visokog profita, a napustajuci neprofitabilne sektore.

Proizvodni troskovi i odluke o ponudi, zajedno s potrosackom potraznjom, pomazu za odredivanje sto

proizvoditi.

Vazna je uloga profita u vodenju trznog mehanizma. Profit se knjigovodstveno odreduje kao razlika
izmedu ukupnih prihoda i ukupnih troskova (nadnice, place, rente, materijalni troskovi, posredni porezi
itd.).

Poslovni i ekonomski profit

Poslovni profit je ostatak dohotka, jednak je vrijednosti prodaje umanjenoj za troskove (mjereno
racunovodstveno).

Ekonomski profit su zarade nakon oduzimanja svih troskova (novcanih i oportunitetnih).

1. Profit kao implicitni prinos
Profit je mjeSavina razliitih sastojaka. Poslovni profit su prinosi od rada ili proizvodnih fondova. Dio
profita potjeCe iz rente na prirodne resurse. U velikim korporacijama oportunitetni troSkovi su troskovi
investiranog kapitala.

2. Profit kao nagrada za rizik i novotarstvo - inovatorski profit
(“Tko ne riskira - ne profitira ). Inovacijski profiti su natprosjecni prinosi koje ostvaruju novatori ili
poduzetnici. Svaka uspjesna inovacija tvori ishodiste priviemenog monopola, no traje kratko zbog
konkurencije.

3. Profit kao monopolska zarada - zbog povecanja cijene u monopolskoj situaciji.
Profiti predstavljaju nagrade i kazne poduzeca. Profit vodi tvrtke da ulazu u podruéja u kojima potrosaci
zele vise dobara a napustaju podrucja u kojima potrosaci Zele manje dobara, a isto tako, profit ih vodi da
rabe najucinkovitiju ili najjeftiniju tehnologiju u proizvodnji.

51



52 skripta iz agrarne ekonomike T. Zimbrek

Kruzni tijek gospodarskog Zivota
(Slika cijena i trzista)

U shemi 1 prikazan je kruzni tok ekonomskog Zivota

Shema 1

TrZni sustav rabi ponudu i potraznju da rijesi tri ekonomska problema

PotroSacka Triste dobara Proizvodna

POTRAZNJAA|— » PONUDA
(outputa) <

Cijene na trzistu dobara

Nowv€ana potraznja STO? Nowv€ani trodkovi proizvodnje
KAKO?
POTROSACI / KUCANSTVA ZA KOGA? PROIZVOBACI / TVRTKE
Vlasnistwo inputa Plac¢e, rente, kamate

Cijene na trzistu
proizvodnih Cinitelja

» INPUTI (inputa) INPUTI g4—
Rad, zemljiste, kapital (nadnice, rente, kamate) Rad, zemljiste, kapital
Potrodacka Trziste proizvodnih Cinitelja Proizvodna

PONUDA (inputa) POTRAZNJA

Ovdje se prikazuje kruzni tijek trznog gospodarstva. Uocljivo je kako je novCana potraznja potrosaca
(ku¢anstva) u medu sudjelovanju s ponudom proizvodaca (business) na #Zistu dobara - na vrhu, pomazuci
da se odredi Sto proizvoditi. Nadalje, poslovna, proizvodna potraznja za inputima ili proizvodnim
Ciniteljima suoCuje se s javnom ponudom rada i drugih inputa na trzistu proizvodnih cinitelja - na dnu,
pomazuéi odrediti nadnice, rente i kamate. Poslovna korespondencija u kupovini inputa i u prodaji roba,
odreduje kako ¢e se, $to jeftinije, proizvoditi dobra.

Vidljivo je da postoje dvije razliCite vrste trzista: jedno je za proizvode (outpute), kao npr. za kukuruz i
stanove, a drugo je za proizvodne Cinitelje (inpute), kao Sto je zemljiste i rad. U nastavku ¢e se razmatrati
kako se donose odluke za dvije razliite stvari, potro$nju i proizvodnju.

Potrosaci (kucanstva) kupuju dobra i prodaju proizvodne Cinitelje, proizvodaci prodaju dobra i kupuju
proizvodne Cinitelje. Potrosaci (kucanstva) se koriste svojim dohocima od prodaje inputa (kao §to je rad i
imovina) za kupovinu dobara. Proizvodaci (business) temelje svoje cijene dobara na troskovima rada i
imovine. Cijene na #Zistu dobara odreduju ravnotezu potrosacke potraznje s proizvodnom ponudom.
Cijene na trZistu proizvodnih cinitelja odreduju ravnotezu ponude potroSaca (kucanstava) s proizvodnom

potraznjom.
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“Nevidljiva ruka” i SavrSena konkurencija

Adam Smith (“The Wealth of Nations”) je godine 1776. proklamirao nacelo “nevidljive ruke”. To nacelo
govori da svaki pojedinac, slijede¢i sebicno samo svoje ili osobno dobro, voden “nevidljivom rukom”,
ostvaruje najbolje dobro za sve. Smith je drzao da drZavni upliv u slobodnu konkurenciju moZe samo Stetiti.

Poslije dva stoljeca iskustva, sada se moZe razaznati veli¢ina i stvarna ograni¢enja ovog uc¢enja ili doktrine.

Znamo da nas trziste katkada moze baciti dolje i da postoje trzne pogreske ili iskrivljenja te da trziste ne
vodi uvijek najefikasnijem ishodu. Jedna od najvaznijih je nesavrsena konkurencija.

SavrSena konkurencija

Smith je razaznao da se trzni mehanizam u potpunosti ostvaruje samo onda kada je nazocna ravnoteza
savrSene konkurencije. Sto znaci savrSena konkurencija? To je tehnicki i ekonomski pojam koji se odnosi na

trZiste na kojem nema ni proizvodaca niti potrosaca tako velikog da utjece na trzne cijene.
S druge strane, ukoliko to postoji tada imamo “nesavrSenu konkurenciju”.

Ta doktrina - “nevidljive ruke” - odnosi se na privredu u kojoj su sva trzista savrSeno konkurentna. U
takvim okolnostima ¢e se stvarati uc¢inkoviti razmjestaj resursa, kod kojega je ucinkovito gospodarstvo na
svojoj granici proizvodnih mogucénosti (GPM). Nasuprot tome, kod nesavrSene konkurencije, drustvo se
moze pomaknuti unutar GPM. To se moze javiti ukoliko npr. postoji samo jedan prodava¢ (monopolist),
koji cijenu podize vrlo visoko s namjerom da ostvari ekstra profit.

Adam Smith je otkrio znacajno svojstvo konkurentne trzne privrede: pod savrSenom konkurencijom, bez
trznih iskrivljenja, trziSte daje mnoga korisna dobra i usluge upotrebljavajuéi raspoloZzive resurse. No, kada
postoji monopol ili slicne trzna iskrivljenja, znacajna ucinkovitost svojstva “nevidljive ruke” moze biti

umanjena.
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B. EKONOMSKA ULOGA DRZAVE

Trziste se ne ponasa uvijek po idealnom uzroku. Ustvari, nema i vjerojatno nikada nece biti potpuno ¢istog
i savrSeno-konkurentnog trzista. Prije bi se moglo re¢i da je u trznoj privredi nazo¢an monopol, zajedno s
nezaposlenos¢u i inflacijom, a tada je i raspodjela dohotka, katkada, neprihvatljiva za ljude.

Glede toga, demokracija je izabrala da uvede vidljivu ruku drzave u mijeSanu privredu. Drzava je
djelomi¢no zamijenila trziste svojim vlasniStvom i vodenjem odredenih poduzeca i djelatnosti (kao vojsku
npr.); drzava ureduje poslovanje nekih poduzeéa poput javnih poduzeca; drzava tro$i novac za istrazivanja
svemira i znanstvena istrazivanja; drzava oporezuje svoje gradane i preraspodjeljuje sredstva siromasnim

ljudima. U ovom dijelu osvréemo se na utjecaj i tehniku drzavne intervencije u suvremenoj ekonomiji.

Tri funkcije drzave

Koje su drzavne ekonomske funkcije? Drzava treba unaprijediti ili uvesti ucinkovitost, jednakost ili
pravicnost i stabilnost.

o Drzavne djelatnosti u svezi s ucinkovitoséu (efikasnoséu) su pokusaji da se ispravljaju trzne
nepravilnosti kao §to je to npr. monopol, Stete od onecis¢enog okolisa, itd.

e Drzavni programi za uvodenje i unapredenje pravicnosti ili jednakosti sluze se porezom i
preraspodjelom dohotka , time se druStvo brine za siromasne ili za posebno ugrozene skupine
ljudi.

o Stabilnost se moze ostvariti stabilizacijskom politikom, kojoj je cilj smanjiti kolebanja u

poslovnim ciklusima, zatim smanjiti nezaposlenost i inflaciju te povecati gospodarski rast.

Ukratko da proucimo svaku funkciju:

Uc¢inkovitost/Efikasnost

Kao $§to je ranije spomenuto, gospodarstvo katkada ima trznih iskrivljenja. Na stvarnim trziStima, tvrtka
moze ostvariti ve¢i profit viSe preko visokih cijena negoli visokom proizvodnjom. Na nekim trziStima tvrtke
uzrokuju onecis¢enje zraka, vode ili zagadenje unoSenjem otrovnih materija u tlo. U svakom od tih
sluCajeva trzna iskrivljenja vode ka neucinkovitosti proizvodnje ili potroSnje, a katkada mogu i mjere
drzave, u nastojanju da rijeSe neki problem, u€initi pogresku i uzrokovati druge poteskoce.

(a) Nesavrsena konkurencija
Iskrivljenje trziSta dolazi od nesavrSene konkurencije ili monopolistickih elemenata.

Savrsena (perfekina) konkurencija nastaje kada postoji dovoljan broj tvrtki (ili takva razina rivalstva) da
nijedna tvrtka ne moze utjecati na cijenu odredenog dobra. NesavrSeni konkurent je onaj Cija aktivnost
moze utjecati na cijenu dobra. U stvarnosti je tako, gotovo je sav poslovni svijet nesavrSen konkurent, osim
moguéeg milijuna poljoprivrednika, koji pojedina¢no proizvode zanemariv dio ukupnog usjeva. Krajnji
slucaj nesavrsene konkurencije je monopolist - jedan opskrbljiva¢ koji sam odreduje cijenu odredenog
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proizvoda. U gospodarskom zivotu, koji je oznaCen konkurentnim i monopolistickim elementima,
prevladava nesavrSena konkurencija.

Drzave su poduzimale mjere za obuzdavanje monopola. Reguliraju cijene i profite monopola (lokalne
javne usluge). Vlada SAD je ve¢ od 1890. godine donijela antitrustovski zakon 1 ekonomsku regulaciju s
namjerom da pobolj$a rad nesavrSenog konkurentnog trzi$nog sustava protiv fiksiranja cijena i podjele
trzista. U suvremenim drzavama postoji strogo uredenje glede konkurencije i pojave monopola. (U
Hrvatskoj Agencija za trzi$no natjecanje).

(b) Pojam eksternalije se javlja kada poduzeca i ljudi troSe i koriste nesto od drugih, a da za to ne placaju
pravu naknadu, odnosno ne placaju stvarne troskove.

Buduc¢i da nase drustvo postaje sve mnogobrojnije i kako se proizvodnja povecava na osnovu procesa koji
stvara Stetne supstance, taj negativni “spillover” - u€inak se povecava. DrZavne regulacije eksternalija
djeluju na razinama ucinkovitosti za kontrolu pravednosti npr. oneciS¢enje zraka i vode, rudarenje, opasne
Stete (ekokatastrofe), zdravstveno nesigurna hrana i radioaktivne tvari.

Kriti¢ari drzavnih regulacija kazu da je ta regulacija prestroga, da su drzave ¢esto kao roditelji koji djeci
stalno govore ne. Kao npr.: Ne smije biti necistog dima iz tvornickih dimnjaka! Ne smiju se prodavati

opasne droge! Ne pusiti u radnim prostorijama! VeZite se u automobilu!, itd.

Mnoge drZzavne mjere su ustvari kontroverzne: Trebamo 1i mi stvarno govoriti poduzeéima kako trebaju

imati Cisti zrak u tvornicama? Mora li se vozace tjerati na vezanje pojasom za sjedalo u automobilu?

Optimalni opseg drzavnih intervencija nikada nece biti rijeSen, no vecina se ljudi slaze da drzava treba
zastititi neke od losih “spillover” u¢inaka, koji nastaju u trznom sustavu.

Pravicénost i Jednakost
(a) Javna dobra

Mnogo je teze da drzava svojim mjerama ohrabruje proizvodnju javnih dobara. Ima nekih gospodarskih
djelatnosti koje se nikad efikasno ne mogu obaviti ili voditi privatnim poduze¢ima. Takav primjer
proizvodnje javnih dobara su sredstva za narodnu obranu i za funkcioniranje unutra$njih poslova, temeljna

znanstvena istrazivanja i javna zdravstvena zastita.

Privatni interes za vodenje tih poslova ne postoji jer se ne moze povoljno financijski ostvariti, budu¢i da
nije u Sirokoj upotrebi svega pucanstva. (Tipi¢ni primjer su svjetionici, koji uvaju zivote ljudi i teret koji se
prevozi brodovima. No, svjetionici kostaju isto osvjetljavaju li put stotinama brodova ili samo jednom
brodu).

(b) Porezi

Drzava treba osigurati prihod kako bi mogla platiti svoja javna dobra i programe redistribucije dohotka.
Takvi prihodi se ostvaruju porezima na dohotke, nadnice (place), prodaju (promet), kao §to je to porez na
dodanu vrijednost, i sli¢ne osnove. Postoje porezi na viSe razina i to na gradskoj, drzavnoj i saveznoj razini.
Porezi se razlikuju od drugih troSenja naseg dohotka. Svatko je subjekt poreznog zakona i svi smo zakonski
prisiljeni na porezna izdvajanja.
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Cak da trzni sustav funkcionira savrieno, mnogi ¢e za njega drzati da nije idealan. Zasto? Prvenstveno §to
potro$na dobra slijede nov¢anu potraznju, a ne najvecée potrebe. Npr. macka bogate osobe pije mlijeko, koje
bi neko siromasno dijete odrzalo zdravim. Znaci li to da trzni sustav nije u redu? Ne! TrZzni mehanizam
obavlja svoj posao - dajuci dobra onima koji mogu najvise platiti. Jednostavno re¢eno, ¢ak i najucinkovitiji
trzni sustav moZe stvarati veliku nejednakost odnosno nepravednost."’

Ako neka zemlja troSi vise na hranu za kuéne ljubimce negoli za Skolovanje siromasnih, to je defekt u
distribuciji dohotka a ne defekt trZista. Nejednakost dohotka moze biti politicki ili eticki neprihvatljiv.
Recimo da biraci odluce da smanje dohodovnu nejednakost. Koje instrumente bi mogao Sabor upotrijebiti?

Prvo, moze se uvesti progresivan porez, oporezujuci vise bogatije negoli siromasne.

Drugo, zbog toga $to male porezne stope ne mogu pomoci onima koji nemaju dohotka uopée, drzava moze
izgraditi sustav transfernih placanja. Ova placanja uklju¢uju pomo¢ za stare, slijepe, i retardirane osobe
kao 1 osiguranje egzistencije nezaposlenih. I, konacno, drzava moze katkada pomo¢i potrosnju slabo
placenih skupina osiguranjem hrane, medicinskom zastitom i niZim stanarinama.

Sto mogu ekonomisti uciniti glede nejednakosti?

Ekonomska znanost ne moze odgovoriti na ta normativna pitanja, ali moze analizirati ekonomske troskove
ili korist razlicitih redistributivnih sustava. Ekonomisti su sli¢ni dobrom putnickom agentu. Kao putnik -
potrosa¢ trebate se odluciti zelite li na more ili u toplice. Onda, kada odaberete, ¢e vam putnicki agent
pomo¢i da dodete do svoga cilja brzo i jeftino.

Stabilnost

Uz spomenutu ucinkovitost i jednakost, drzava se takoder zalaze u makroekonomskoj funkciji za
promicanje gospodarske stabilnosti.

Od svog pocetka, kapitalizam se susretao s poteSkocama inflacije (porast cijena) i depresijom (vrlo visoka
nezaposlenost). Katkada su te epizode bile vrlo burne, kao npr. hiperinflacija u Njemackoj 20-ih godina
ovog stoljeca, sa socijalnim potresima, revolucijom i ratom, koji je slijedio na kraju. Ili primjer velike krize
u Americi 30-ih godina, u novije doba ranih 80-ih godina. Drzave su poduzele korake za smanjivanje
visokih inflatornih stopa, a te mjere su vodile visokoj nezaposlenosti i smanjenju inflacije.

No danas, zahvaljujuéi John Maynard Keynes-u i njegovim sljedbenicima, ali i njihovim kriti¢arima, bolje
razumijemo naéine kako nadzirati vrhove i padove poslovnih privrednih ciklusa.® Danas se zna kako se
moze utjecati na razinu proizvodnje, zaposlenost i inflaciju, oprezno koriste¢i monetarnu i fiskalnu politiku.

Fiskalna politika sadrzi mjere drZzave na podru¢ju poreza i troSenja. Monetarna politika ukljuCuje
regulaciju bankovnog i financijskog sustava s naglaskom na ponudu novca, kamatnjake i kreditne uvjete.
Pomocu ta dva bitma sredstva makroekonomske politike, drzava mozZe utjecati na stope rasta, razinu
proizvodnje, razinu zaposlenosti i na cijene u nekoj privredi.

Vlade razvijenih industrijskih zemalja zadnjih desetljeca uspjesno primjenjuju lekcije novijih ekonomskih
Skola Keynezijanske revolucije. Na temelju ekspanzionistiCke monetarne i fiskalne politike, trzne privrede

Y Primjer velike gladi u Irskoj godine 1848. i 1849. kada je “laissez faire” vlada kraljice Viktorije pustila da milijuni Iraca gladuju
zbog fitophtore krumpira (gljivi¢na bolest) koja je unistila prirod.

PKnjiga JM.Keynes-a “Opéa teorija zaposlenosti, kamata i novea” iz 1936. godine ozna¢ava novi pristup u ekonomici, odnosno
veci utjecaj drzave preko monetarne i fiskalne politike za sprecavanje pogubnih utjecaja poslovnih ciklusa.
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dozivljavaju znacajan gospodarski porast od II. svjetskog rata do ranih 70-ih godina. Medutim,
sedamdesetih godina brojimo Cetiri ekonomska problema: dva velika - povecanje cijena nafte 1 podbacaj
poljoprivrede (Zetve), te nestasicu proizvoda i slom medunarodnog financijskog sustava.

Kada se gospodarski rast usporava i javlja inflacija, [judi postaju skepticni o djelotvornosti monetarne i
fiskalne politike kao oruda za dostizanje ciljeva makroekonomske stabilizacije. Danas su politi¢ari svjesni
da je suvremeno narodno gospodarstvo suoceno s temeljnim makroekonomskim dilemama. Nijedna zemlja
ne moze dugoro¢no imati uspjesno slobodno poduzece, nisku inflaciju 1 punu zaposlenost.

U shemi 2 je saZeto predocena ekonomska uloga drzave danas, pokazujuci zasto se privreda SAD-a, buduéi
da vlada aktivno donosi mjere za ucinkovitost, jednakost (pravednost) i stabilnost gospodarstva, naziva
mjeSanom (mixed economy). U svim razvijenim industrijskim zemljama trziste odreduje najveci dio
pojedinacnih cijena i koli¢ina, dok drzava ima najveceg upliva putem oporezivanja, troSenja, opce
potro$nje i monetarne regulacije. Obje stvari - trziSte 1 drzava - su bitne za uskladeno funkcioniranje
gospodarstva. (Voditi suvremeno narodno gospodarstvo bez jednog od spomenutog je isto kao kad Zelite
pljeskati samo jednom rukom prema P.Samuelson).
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Shema 2
Drzava moZe katkada sprijeciti nesavrienost trZiSta
Nedostaci nevidljive ruke Uplitanje drzave Postojeci primjeri
drzavne politike
Neucinkovitost Antitrusovski zakon
(Neefikasnost) Intervencije na trziStu Regulacije protiv onecis¢enja
Monopol Nadoknada korisnih djelatnosti Narodna obrana
Oneciscenje okolisa Svjetionici
(Eksternalije)
Javna dobra
Nejednakost Progresivno oporezivanje dohotka i
Neprihvatljiva nejednakost dohotka | Preraspodjela dohotka bogatstva
i bogatstva Programi za podrsku dohotka
Makroekonomski problemi
Nestabilnost Stabilizacija pomocu Monetarna politika (promjene u
Inflacija makroekonomske politike ponudi novca i kamatnjaci)
Nezaposlenost Stimuliranje rasta Fiskalna politika (porezi i programi

Spori privredni rast

troSenja)
Investicije u Skolovanje
Smanjivanje proracunskog manjka

Povecanje drzavne Stednje

Izvor: Samuelson, P. i Nordhaus W. op.cit.

Dva su cilja u planu dugorocne makroekonomske politike:

* brzi gospodarski rast = porast BDP i

* visoka proizvodnost = proizvodnja po jedinici inputa
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C.SPECIJALIZACIJA, NOVAC I KAPITAL

Prva dva odjeljka ovog poglavlja opisuju dva glavna sustava ekonomske organizacije - snagu trzista i
drzavnu regulativu. No, bez obzira koji se mehanizam rabi za organizaciju gospodarske djelatnosti jednog
naprednog industrijskog gospodarstva, uvijek ¢emo naci tri odvojena Cinitelja, a to su: specijalizacija,

novac i kapital.
Sadasnje gospodarstvo je obiljeZeno znacajnim stupnjem specijalizacije i podjele rada.

Gospodarstvo danas naSiroko rabi novac. Protok novca je krv zivota gospodarskog sustava. Novac
omogucéuje mjeru ekonomske vrijednosti stvari. No nepravilno upravljanje novcem, (od strane srediSnje
banke), moze utjecati na inflaciju ili depresiju.

Suvremena industrijska tehnologija lezi na golemim koli¢inama kapitala: precizna masinerija, velike
tvornice, osnovna sredstva i oprema. Zajedno s radnom snagom, kapitalna dobra omoguéuju mnogo puta
vecu proizvodnost nego u proslosti.

U nastavku Ce se opisati svaki od triju ¢imbenika posebno.

Specijalizacija i podjela rada

Jedna od glavnih razlika izmedu suvremenog gospodarstva i onog tradicijskog u proslim danima je u Sirini
podiele rada i specijalizacije suvremene radne snage. Zivotni standard je neusporedivo vi§i od onog u
proslim dobima zbog masovne proizvodnje koja je ucinila specijalizaciju mogucom.

Specijalizacija se javija kada [judi usredocuju svoje napore na posebnu, katkada usku, proizvodnju ili

proizvod. To omoguéuje svakoj osobi i podru¢ju da iskoriste najbolje poredbene prednosti u obuéenosti
ljudskih resursa.

Podjela rada zmaci podjelu proizvodnje u brojne male specijalizirane korake ili dijelove. Primjer danas je
automobilska industrija, u kojoj se automobili spajaju na tekucoj vrpci uz koju rade ljudi i sve viSe roboti.
Rezultat takve specijalizacije je golemo povecanje proizvodnosti u mnogim industrijama i poljoprivredi
(povrcarska proizvodnja, stocarstvo, biljna proizvodnja i opéenito).

Opasnosti prespecijaliziranosti

Jedno od njih je zamor za ljude koji rade jednu radnu operaciju duze vrijeme. Npr. jedan radnik moze
provesti godinu dana u tvornici montirajuci lijevu gumu na Chevrolet. Druga je meduzavisnost jednog
procesa od drugih. Ukoliko zakaze proizvodnja jednog dijela u pitanje dolazi cijela proizvodnja. No
povratka nema, jer ukoliko bismo pomaknuli sat unazad, tj. na manje specijalizirane poslove - to bi u
svakom slucaju smanjilo naSe realne dohotke.

Novac

Novac omogucuje ljudima da trguju specijaliziranim proizvodnjama. U tradicijskim, nazadnim kulturama
nije neobicno da se jedno dobro ili usluga mijenja (trampi) za drugo.
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Danas je posredstvo razmjene novac.

Sto je novac? Novac je sredstvo placanja ili razmjene, u nagoj privredi se novac sastoji od gotovine i
¢ekova (novac u opticaju i depozita po videnju).

Kapital

Gospodarstvo po€iva na tri glavna Cinitelja proizvodnje: na radu, kapitalu i zemljiStu. ZemljiSte i rad se
(Cesto) nazivaju primarni cinitelji proizvodnje. Primarni Cinitelji proizvodnje su oni koji su proizvedeni ili
dati izvan samog gospodarstva (od druStvenih snaga u slucaju rada ili geoloske proslosti u slucaju
zemljista) prije negoli u samom gospodarstvu.

Kapital ili kapitalna dobra su drugacija vrsta proizvodnog Cinitelja. Kapital je proizvedeni Cinitelj
proizvodnje, trajni input koji je sam po sebi proizvod (output) gospodarstva.

Kapitalna dobra su trajna dobra, proizvedena od gospodarstva za daljnju uporabu u proizvodnom procesu.

Kapital, vrijeme i kamate

Kapital ima posebni odnos prema vremenu. Upotreba kapitala neizravnim metodama utjecala je na znatno
vecu proizvodnost privrede. (Primjer ribolova rukom i mrezom, brodom itd.; ru¢no obradivanje zemlje
prema traktorskoj obradi, itd.).

Rast koji proizlazi iz odricanja sadasnje potrosnje.

Mnoge od ekonomskih djelatnosti se gledaju unaprijed. Svaki put kad ulazemo u fiksne fondove danas,
utjeCemo na proizvodnost naseg gospodarstva sutra, odnosno re¢eno drugacije, mnogo od naSeg visokog
zivotnog standarda sada posljedice su investiranja u proslosti. Ukratko, privrede koje napreduju znatan udio
sadasnje proizvodnje pridodaju za fiksne fondove - buduce proizvodnje.

Kamatnjaci

Proizvodni ¢initelji, kao i1 drugi proizvodi, imaju svoju cijenu - nadnice su cijena rada, dok su rente cijene
zemljista.

Sto je cijena kapitala?*'

Njegova se cijena naziva kamatnjak. Buduéi da kapital ukljuuje povecanje buduce potrosnje kao trosak
sadasnje potrosnje, kamatnjak se mjeri kao povecanje u dobrima izrazena po jedinici vremena.

Npr. recimo da ulozimo 100 milijuna kuna na racun sadasnje potrosnje izgradnjom tvornice, elektronickog
raCunala ili satelita - dobivamo povecanje 10 milijuna kuna potro$nje svake godine u buducnosti. Takav
povrat od 10 posto godisnje je prihod kapitala. Tvrtka ¢e unajmljivati sredstva za ulaganje tako dugo dokle
je trosak tih sredstava manji od povrata ulozenog kapitala.

*'Moramo pazljivo razlikovati fizicki kapital od financijskog kapitala. Fizicki kapital je u obliku tvornica, opreme, kuca i inventara;
fizicki kapital je input ili Cinitelj proizvodnje.
Financijski (novcani) kapital je “papir” ili zahtjev, kao dionica, cekovni ili Stedni ulozi, on nije nikad input u proizvodnom procesu.
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Kapital i kamata
“Kako da sacuvate vas kolac a da ga istodobno jedete?: “Iznajmite ga uz kamatu!” (Samuelson).

Kapital je posredni proizvodni ¢initelj (zemlja i rad su primarni). Kapitalna dobra su dugorocna ili
kratkorocna.

Razdoblje u kojem se ne proizvodi za neposrednu potrosnju, vec se proizvode sredstva za proizvodnju
(kapitalna dobra) zove se preliminarno razdoblje formiranja netto-kapitala. Dio proizvodnih Cinitelja se
mora odvojiti da bi se zamijenila istroSena kapitalna dobra, tj. nuzno je amortizirati dio kapitala
(amortizacija). Nakon tog izdvajanja, kapitalna dobra sadrze tzv. netto-proizvodnost, koja se izrazava u
godiSnjem kamatnjaku. Na taj se nacin, izdvajanjem dijela kapitala za proizvodnju kapitalnih dobara,
postize ve¢a buduca proizvodnja potro$nih dobara.

5
Ako je N=50Kn, a[=5% (5% = —)
100
N je stalni godisnji prihod od kapitala

I jetrzni kamatnjak

5—5():V:5000

100

V= = 1000 Kn

N
V  je nov¢ana vrijednost kapitalnog dobra ili kapitalizirana vrijednost V' = 7

Netto proizvodnost kapitalnog dobra (odnosno investicijskog projekta) je u postotku izrazen godisnji
prihod, koji se moZe dobiti ulaganjem novca u doticno dobro ili projekt. Ako je #rzni kamatnjak visi od
godisnjeg prihoda (odnosno investicijski projekt), onda se netto-proizvodnost ne moze ostvariti, pa se ne
isplati poduzimanje takve djelatnosti.

Po manje vise opce prihvacenoj potpunoj definiciji, #7Zni kamatnjak je postotno izrazen godisnji prinos od
novéanog kapitala datog u siguran zajam ili od sigurne obveznice ili vrijednosnog papira ili opcenito od
neke kapitalne imovine, sve dok se na trzistu, gdje viada potpuno slobodna utakmica, kamatnjak formira
pod utjecajem ponude i potraznje na slobodnom trzistu kapitala. Na tom trziStu djeluyju dva suprotna
¢imbenika i to: (1) netto-proizvodnost kapitalnih dobara i (2) Stedljivost - suzdrzavanje od ulaganja i
cekanje na buduca potrosna dobra.

Kamatnjak ima dvije korisne funkcije:
(1) upucuje raspolozive kapitale tamo gdje se postiZe najveéa proizvodnost, i
(2) utjece da pucanstvo Stedi 1 tako povecava tokove kapitala.

Budu¢i da u proizvodnji kapitalnih dobra djeluje Zakon opadajucih prinosa, dolazi do sve niZe netto-
proizvodnosti. Usporedno s time opada i trzni kamatnjak. No, protiv ove tendencije djeluju u praksi razni
tehnicki pronalasci 1 otkrica, koji povecavaju netto-proizvodnost investicijskih projekata, pa slijedom toga i
kamatnjaka. (Dio kapitalnih dobara koji zastarijevaju i prije njihove normalne amortizacije smanjuje netto-
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proizvodnost, no utjecaj toga nije tako jak kao Sto je utjecaj suprotne tendencije, tj. inovacije koje
povecavaju netto-proizvodnost).

Stopa porasta kapitala, brzina njegova stvaranja ovisi od privatne Stedljivosti te od monetarne i fiskalne
politike odredene zemlje.

Kapital i privatno vlasniStvo

Fizicka kapitalna dobra su vazna za svako narodno gospodarstvo budu¢i da pomazu povecanju
proizvodnosti. To je istina kako i za socijalizam tako i kapitalizam. No postoji i jedna vazna razlika. U
trznoj privredi privatne tvrtke i pojedinci posjeduju sredstva proizvodnje.

Ono $to je izuzetak zapadnog kapitalistickog sustava - drzavno viasnistvo nad sredstvima za proizvodnju -
pravilo je ili je to bilo u komunisti¢kim netrznim drzavama. Povrat od kapitalnih dobara pripada drzavi, ne
pojedincima; u tim zemljama drzava tada odlucuje kako ¢e se dohodak od kapitala rasporedivati.

U trznoj privredi je kapital opéenito u privatnom vlasnistvu i dohodak od kapitala ide pojedincima. ** Svaki
pedalj zemlje ima svog titulara vlasniStva, svaki stroj ili zgrada pripada pojedincu ili korporaciji. Vlasnicka
prava imaju svoju trznu vrijednost, ljudi mogu kupovati i prodavati kapitalna dobra. Mogucnost da

pojedinci mogu posjedovati i imati korist odnosno profit od kapitala daje kapitalizmu njegovo ime.

No, dok je zapadno drustvo izgradeno na privatnom vlasnistvu, vlasnicka prava su ograni¢ena. Drustvo
odreduje koliko “vaseg” vlasniStva mozete koristiti za sebe, a koliko preko poreza trebate dati drzavi.

Dosta je zanimljivo istaci da najvredniji ekonomski resurs rad, ne moze biti pretvoren u dobra kupnjom i
prodajom kao privatno vlasnistvo. Od ukinuca robovlasniStva, protivno je zakonu da se ljudska radna snaga
tretira kao ostali kapitalni fondovi. Niste slobodni da sebe prodajete; sebe mozete iznajmiti preko nadnice!

U idu¢em poglavlju poblize se opisuje kako djeluje ponuda i potraznja u odredivanju cijena i koli¢ina
dobara.

SAZETAK
A. Kako trziSta rjeSavaju osnovne ekonomske probleme

1. U jednoj privredi, kao Sto je npr. SAD, mnoge gospodarske odluke teku kroz trZiste, koje predstavlja
mjesto (aranzman) na kojem kupci i prodavaci odreduju koli¢ine i cijene za razlicita dobra. Adam Smith je
postavio teoriju da nevidljiva ruka trzista dovodi do optimalnog ekonomskog rezultata. TrZiste rjeSava tri
osnovna pitanja: Sto, kako i za koga.

2. Trzni mehanizam djeluje kako slijedi: Novcani glasovi ljudi utjecu na cijene dobara; te cijene sluze kao
vodi¢ za koli¢ine razli¢itih dobara koje ¢e se proizvesti. Kada ljudi potrazuju viSe dobara, konkurentni
proizvodaci mogu ostvariti profit proSirujuci proizvodnju tih dobara. Pod uvjetima savrSene konkurencije,
proizvodaéi trebaju pronaéi najjeftinji nacin proizvodnje, u¢inkovito rabe¢i rad i druge Cinitelje; u
suprotnom ¢e poslovati s gubitkom i biti izbaCeni s trzista.

U isto doba, kada se pomocu cijena rjeSavaju problemi sto i kako, ostaje problem za koga?

Raspodjela dohotka je odredena vlasnistvom proizvodnih Cinitelja (zemljista, rada i kapitala) i njihovim
cijenama - nadnice za svaku vrstu rada, zemljisne rente, autorska prava na knjige i razli€iti prihodi od

22U SAD se svega oko 3% ukupnog druitvenog brutto proizvoda (DBP) stvara u drzavnom sektoru.
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kapitala. Ljudi koji posjeduju plodno zemljiste ili mogucnost da lijepo pjevaju, zaraditi ¢e mnogo novéanih
glasova kako bi time mogli kupili potro$na dobra. Oni bez vlasniStva ili obrazovanja i bez obucenosti koje
trziste ne vrednuje ostvarivati ¢e male dohotke.

B. Ekonomska uloga drzave

1. Premda je trZi$ni mehanizam jedan od najznacajnijih nacina za proizvodnju i alokaciju dobara, katkada
trzna iskrivljenja vode oskudnim ekonomskim rezultatima. Da bi se te devijacije ispravile, drzava donosi
mjere kako bi osigurala ucinkovitost, pravicnost i stabilnost.

2. U uvjetima nesavrsene konkurencije trziste ne osigurava ucinkoviti razmjeStaj dobara. NesavrSena
konkurencija, kao npr. monopol, ¢esto vodi drzavnoj regulaciji ili ¢ak drzavnom vlasnistvu. Krajnosti
(eksternalije) se javljaju i kada poduzeca imaju korist od proizvodnje koja one€is¢uje okolis i sli¢no, a za to
ne plac¢aju naknadu drustvu. Kada se takvi slucajevi javljaju, drzava moze odluciti da to regulira.

3. Druga se drzavna funkcija javlja u reguliranju dohotka, realiziranih od trznih nadnica, renta, kamata i
dividenda. Suvremena drzava rabi progresivan porez da bi osigurala novCana sredstva za program
podupirajucih dohodaka i transfernih placanja za financijsku sigurnost siromasnih ili ugrozenih skupina.

4. Od razvoja makroekonomske teorije politike 30-ih godina ovog stoljeca, drzava koristi tri ekonomske
myjere: fiskalnu politiku (poreza i drzavnih izdataka) i monetarnu politiku (utjecaj na ponudu novca, kreditne
uvjete 1 kamatnjak) kako bi smanjila inflaciju i nezaposlenost te povecala gospodarski rast i politiku
dohotka, kao utjecaj na veli¢inu nadnica i placa.

Oblik ekonomske organizacije, koja prevladava u suvremenim naprednim industrijskim zemljama, je
mjeSovita privreda u kojoj trziste odreduje vecinu pojedinacnih cijena i koli¢ina, dok drzava upravlja
cjelokupnom privredom pomocu oporezivanja, opée potrosnje i monetarne regulacije.

C. Specijalizacija, novac i kapital

1. Kako se gospodarstvo razvija ono postaje sve specijaliziranije. Radni proces se razbija u dijelove i moze
se obaviti brze negoli kad se radi pojedinacno. Specijalizacija se javlja djelomi¢no zahvaljujuéi prirodenoj
ili naucenoj sposobnosti radnika, ali jo$ viSe zbog povecane tendencije upotrebe metoda kruznog tijeka rada
u proizvodnji (rad na beskonacnoj vrpci), koji trazi mnogo specijaliziranih znanja.

2. Razvijeni sustav razmjene specijaliziranih dobara i usluga danas zavisi o0 novcu za pokretanje trgovine.
Novac je univerzalno prihvaceno sredstvo razmjene - gotovina i ¢ekovi - koriSten za placanje svega, od
jabuka do zmijske koze. Prihvac¢anjem novca, ljudi i drzave se mogu specijalizirati u proizvodnji nekoliko
dobara i razmjenjujuci ih za druge; bez novca bi se gubilo mnogo vremena stalno zamjenjujuéi jedno dobro
za drugo.

3. Kapitalna dobra - proizvodni input kao strojevi, kuc¢e i oprema dozvoljavaju suvremene metode
proizvodnje koje mnogo pridonose narodnom (domacem) proizvodu. Te metode proizvodnje trose vrijeme,
traze vrijeme i resurse da bi se pokrenule. Dakle dodavanje fondova kapitalnih dobara trazi privremenu
zrtvu u sadasnjoj potro$nji. U dobro funkcioniranom trznom sustavu, kamatnjak sluzi da bi se kapital
ukljucio tamo gdje ¢e dati najbolje rezultate.

4. Pod uvjetima mjesane ekonomije, kapitalna dobra su uveliko u privatnom viasnistvu, dohodak koji se
ostvaruje ide njihovim vlasnicima i drzavi preko poreza. U komunizmu je drZava vlasnik kapitalnih dobara.

Vlasnicka prava nisu, medutim, u nijednom sustavu neogranicena.
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PITANJA:

1.

2
3
4
5.
6
7
8
9

Sto je to trzni mehanizam?
Objasnite pojam “nevidljiva ruka”.
Definirajte pojam trziste.

(333

Cime su odredena tri kljuéna pitanja “to”, “kako” i “za koga™?

Sto je to profit?

Prikazati i objasniti kruzni tijek gospodarskog zivota (trznog gospodarstva).

Sto je to savriena konkurencija?
Definirati pojam mjeSovita privreda.

Koje su bitne funkcije drzave? Objasnite te funkcije.

10. Pojam “javna dobra”.

T. Zimbrek
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SASTOJCI PONUDE I POTRAZNJE

I od papagaja mozete napraviti ucenog ekonomistu - sve §to mora nauciti su dvije rijeci “ponuda’ i
[ v~ . »
‘potraznja”.

(P.Samuelson)

U trznom sustavu potrosaci su kao glasaci, koriste¢i svoje “novcane glasove” da bi kupili ono §to najvise
zele. Ti su “glasovi” konkurentni, tako da ljudi s najviSe “nov¢anih glasova” imaju i najveéi utjecaj na to
Sto ¢e se proizvoditi i komu ¢e ta dobra ici.

Zadaca nam je tocno razumjeti kako to troSenje ‘“novcanih glasova” djeluje u trznom sustavu.

Zasto je drago kamenje koje nije nuzno za zivot skupo, a voda od Zivotne vaznosti jeftina? Zasto je
zemljiSte u srediStu velikih gradova astronomski skupo, a pustinjsko zemljiste jeftino?

Odgovori na ovo pitanje i na tisu¢e drugih mogu se naci u feoriji ponude i potraznje. Ta teorija pokazuje
kako zahtjevnosti (preferencije) potrosaca odreduju potroSacku potraznju za dobrima, dok proizvodni

troskovi odreduju ponudu dobara.

Konacno, vidjeti ¢emo kako su ponuda i potraznja promjenom cijena pomocu cjenovnog mehanizma

dovedene u ravnotezu.

TRZNI MEHANIZAM - ANALIZA PONUDE I POTRAZNJE

Svrha ovog poglavlja je da pokaze kako na konkurentnim trziStima ponuda i potraznja djeluju za
pojedinacna dobra. Odredit ¢emo krivulju potraznje, a zatim i krivulju ponude. Koristec¢i se tim osnovnim
orudima, vidjeti ¢emo kako se odreduju trzne cijene.

Koli¢ina dobara koje ljudi kupuju zavisi o njihovoj cijeni. Sto je cijena nekog dobra visa to ¢e ga ljudi
manje kupovati i obratno.

Odnos izmedu trzne cijene dobra i koli¢ine toga dobra, koje se kupuje, naziva se krizaljka (shema)
potraznje odnosno njezin slikovni prikaz daje krivulju potraznje.

Krizaljka 3
KriZaljka potraZnje za kukuruzom u odnosu na cijene
(1)) ()]
Razina Cijena kukuruza Trzne koli¢ine kukuruza
kn/kg -u tis.tona/godi$nje-

®) Q

A 5 9

B 4 10

C 3 12

D 2 15

E 1 20

Kod svake trzne cijene potrosaci ¢e Zeljeti kupiti odredene koli¢ine kukuruza. Kod svake niZe cijene
kukuruza koli¢ine kukuruza koje se traze ¢e rasti.
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Krivulja potraznje

Broj¢ani podaci iz krizaljke 3 mogu se isto prikazati crtezom koji pokazuje traZzene koli¢ine kukuruza kod
svake razine njegove cijene. Taj se slikovni izraz naziva krivulja potraznje. Vidljivo je da su koli¢ine
obrnuto smjestene. Koli¢ine (Q) idu prema gore kada cijene (P) idu dolje. Krivulja pada prema dolje, iduci
od sjeverozapada prema jugoistoku. To vazno svojstvo krivulje naziva se Zakon o opadajucoj krivulji
potraznje.

Taj je zakon u opéem smislu bio poznat jo$ u doba Stare Grcke. Zakon o opadajucoj krivulji potraznje
glasi: Kada cijena nekog dobra raste (uz uvjet da druge stvari ostanu nepromijenjene), kupci kupuju manje

tog dobra. Isto tako, kada cijene padaju (drzeci ostale stvari istim), trazene kolicine se povecavaju.

Crtez 6
Krivulja potraznje kukuruza
P D
5
A
4 4
B

©
N
£3
=
= C
K™
g2
5 D

] D

E
O T T T Q
0 5 10 15 20
Koli¢ina kukuruza

U krivulji potraznje kukuruza, cijene se mjere na okomitoj osi a koli¢ine na vodoravnoj osi. Svaki par
brojeva iz krizaljke (P, Q) je smjeSten kao tocka, te krivulja prolazi kroz tocke dajuci - krivulju potraznje.
Negativni nagib krivulje pokazuje Zakon o opadajucoj krivulji potraznje.

Zasto potrazne koliCine imaju tendenciju smanjenja kad cijene rastu? Za to postoje dva glavna razloga. Prvi
je zamjenbeni ucinak (efekt supstitucije). Kada cijene dobara rastu, kupac prirodno Zeli zamijeniti
(supstituirati) to dobro drugim sli¢nim dobrima (npr. govedinu piletinom ili pamucnu koSulju sintetskom i
sli¢no).

Drugi ¢imbenik poznat kao dohodovni ucinak isto ulazi u igru jer je kupac, kada cijene rastu, siromasniji
nego $to je to bio prije. Ako se cijene mesa udvostruCuju, ucinak toga je smanjenje dohotka, te je prirodno
da potrosa¢ smanjuje potroSnju mesa.

Kada govorimo o krivulji potraznje za kukuruzom, mozemo je opcenito odrediti za svaku osobu odnosno
kupca.

Trzna potraznja predstavlja ukupan zbroj svih pojedinacnih potraznji.

O ¢emu zavisi krivulja potraznje?
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Sto uvjetuje trznu potraznju za kukuruzom ili za automobilima? Kao ¢imbenik spomenuta je (1) cijena
proizvoda. No 1 drugi su ¢imbenici takoder znacajni: prosjecna razina dohotka, brojnost pucanstva, cijene
slicnih dobara, pojedinacni ukusi ili zahtjevnosti kao i drugi posebni cimbenici.

(2) prosjecni dohodak potrosaca je klju¢na odrednica potraznje. Kako rastu dohoci, ljudi Zele kupovati vise.
(3) veli¢ina trZiSta - mjereno brojnosc¢u ljudi tj. veli¢inom trzista §to utjece na koli¢inu potraznje kod bilo
koje cijene. Hrvatska npr. sa 3,7 milijuna ljudi moze kupovati gotovo 20 puta manje proizvoda negoli
Njemacka, koja broji 81 milijun ljudi.

(4) Vazan odnos postoji izmedu dobara (supstituta) koje potrosaci mogu zamijeniti u potrosnji supstituta.
(5) Zahtjevnosti ili preferencije potrosaca takoder su vazan ¢imbenik no subjektivni. Zahtjevnosti (ukusi)
potroSaca zavise o razliCitosti drustvenih i1 povijesnih ¢imbenika. SadrZe znatne sastojke tradicije i religije
npr. (prehrana govedinom je popularna u Argentini a zabranjena u Indiji, ili svinjsko meso ljudi islamske
vjeroispovijesti ne jedu, alkohol je zabranjen u nekim arapskim zemljama itd.).

Konacno, tu su i (6) ostali, posebni cimbenici, koji utjeCu na potraznju, npr. susa za prodaju kiSobrana,
snijeg za skijanje, klimatski losa godina za proizvodnju nekih poljoprivrednih kultura, pojava nekih sto¢nih
bolesti (“kravlje ludilo”) 1 drugo.

Promjene u potraZnji
Krivulja potraznje razliitih dobara se mijenja tijekom vremena.

Mnogi ¢imbenici kao $to su to cijene i ostali utjecu na potraznju:

Cimbenici koji utje¢u na potraZnju Primjer za automobile
1. Vlastita cijena dobra Vlastita vi$a cijena smanjuje potrazne koli¢ine.
2. Prosje¢ni dohodak Kako dohodak raste, ljudi kupuju vise.
3. Pucanstvo (broj zitelja) Vise pucanstva — vise kupovina .
4. Cijene odnosnih dobara (supstituta) Nize cijene goriva povecavaju potraznju automobila.
5. Zahtjevnosti (ukusi) potrosaca Amerikanci kupuju vise od Europljana.
6. Drugi ¢imbenici Posebni Cinitelji ukljucuju: kakvocu autoputeva, TV

reklamu, ocekivanje budu¢ih povecanja cijene,

prometni propisi itd.

Odrednice potraznje™

Kao $to smo upravo vidjeli, nekoliko &imbenika utjete na agregatnu potraznju za dobrima. Cimbenici koji
se ¢ine najlaksim za ekonomsku analizu su potrosacki dohoci i cijene proizvoda te cijene drugih proizvoda.
Pojednostavljeno, potraznja per capita se moze izraziti:

Qd:f(Y,Pp,PI‘...P,)

gdje je Y prosjecni dohodak po glavi, P, je cijena proizvoda, a P; ... P, su cijene () ostalih proizvoda.

% Prema Tracy, M. (1996).
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Medutim, promjene u potrosackim zahtjevnostima (preferencijama) postaju sve vaznije u usporedbi s
gospodarskim ¢imbenicima, koje je lakSe odrediti.

Potraznja per capita moze se u nacelu pomnoziti s veli¢éinom pucanstva da bi se dobila agregatna
potraznja. Medutim, takoder treba uzeti u obzir distribuciju dohotka unutar pucanstva. Promjene u
distribuciji po dobi mogu takoder promijeniti uzorak i veli¢inu potraznje.

Dohoci
Tijekom vremena, porast dohotka per capita poveéava troskove za hranu, a mijenja uzorak potraznje.

Porast dohotka u razvijenim trznim privredama tijekom posljednja dva desetljeca je bio umjeren no u
cjelini pozitivan, unato¢ razdoblju krize. Tijekom 1970-ih u EZ (deset drzava ¢lanica) brutto domaci
proizvod®* po stanovniku je rasao u prosjeku 2,5 % godisnje (u stalnim cijenama, tj. deflacioniran). Ranih
1980-ih porast je bio spor ili ¢ak negativan, no tijekom druge polovice desetljeca dvanaest drzava ¢lanica
EZ su imale prosjeénu stopu rasta od 2,8 % (jaki rast u Spanjolskoj i Portugalu nakon njihovog prikljuéenja
u godini 1986. je pomogao povecanju prosjeka).

Hrana se, medutim, razlikuje od ve¢ine drugih proizvoda i usluga po tome $to njezina fizicka potro$nja ne
moze rasti neograni¢eno. Kod odredene tocke, kad ljudi imaju vise nego dovoljno za jesti, ukupna kolicina
potroSene hrane prestaje rasti. Troskovi se mogu i dalje povecavati usporedo s ve¢om “dodanom
vrijedno$¢u” u preradi i pakiranju no to, medutim, obi¢no ne daje posebni prihod poljoprivrednicima.
Statisticki je ustanovljeno da je povecanje per capita dohotka povezano s opéenito manjim - nego -
proporcionalnim povecanjem troskova za hranu. To je prvi put opazio njemacki statistiar Ernst Engel u 19.
stoljecu i taj je fenomen poznat kao “Engelov zakon . Taj zakon vrijedi i sada, a potvrden je istrazivanjem i
u medunarodnim usporedbama i unutar zemlje za razlicite dohodovne skupine. Premda na potrosnju per
capita utjeCu 1 drugi ¢imbenici osim dohotka — tj. cijene i potroSacke zahtjevnosti (ukusi), o ¢emu Ce se
kasnije raspraviti — odnos dohodak - izdaci je dovoljno to¢an da bude statisticki reprezentativan, i da bude
izveden za “dohodovnu elasti¢nost”.

Dohodovna elasticnost potraznje (Edi) je odredena kao proporcionalna promjena u izdacima za
prehrambena dobra (ili u trazenim koli¢inama X) prema datoj proporcionalnoj promjeni potroSackih
dohodaka (Y), ili

AXX
Ey=
AYY

Elasti¢nost moze varirati kod razli¢itih razina dohotka, tako da se koeficijent £, obi¢no odnosi na malu —
1 % — promjenu u dohotku. Mogu se razlikovati Cetiri razlicite situacije:

* Jzdaci za prehranu se povecavaju vise nego proporcionalno prema promjeni u dohotku: koeficijent je veci
od jedinice, za potraznju se kaze da je dohodovno -

- elasticna. To nije znakovito za hranu opcenito, no moguée za pojedine visoko - kvalitetne (i skupe)
prehrambene proizvode.

?* Gross Domestic Product (GDP)



T. Zimbrek skripta iz agrarne ekonomike 69

* Jzdaci za prehranu i dohodak rastu u istoj proporciji: koeficijent dohodovne elasticnosti je jednak jedinici.
To je moguce za hranu opéenito i to kod relativno niske razine potro$nje hrane i moguce je za pojedine
prehrambene proizvode.

* Izdaci rastu manje nego li dohodak: koeficijent je manji od jedan no jos uvijek pozitivan. To je tipiCna
situacija za hranu, opéenito i za ve¢inu prehrambenih proizvoda.

* Izdaci za prehranu se smanjuju kako dohodak raste: koeficijent je negativan. Moguée je da se javlja za
odredene osnovne prehrambene proizvode (kao sto je kruh i krumpir), Cesto zvani “inferiorna dobra”.

Podaci nuzni za obracun dohodovne elasti¢nosti mogu se u nacelu dobiti ili iz “vremenskih serija” —
istrazivanjem iste ili slicne populacije tijekom godina ili iz “anketa kucanstava” usporedujué¢i kucanstva
razli¢ith dohodovnih kategorija. Idealno, ucinak ostalih ¢imbenika — promjene cijena i potroSackih
zahtjevnosti — treba iskljuciti, no to nije uvijek moguce.

U Ujedinjenom Kraljevstvu se godisnje provodi opsezna anketa kuéanstava (“Drzavna anketa prehrane”).
Dohodak nije jedini ¢imbenik koji utjeCe na razlike u razini potrosnje: ustanovljeno je da broj djece po
kuc¢anstvu ima veci utjeca;.

Kada se elasti¢nost moZe ocijeniti s odredenom sigurnos¢u, to je jedan vazan sastojak u prognoziranju
buducih tendencija u potraznji. Nuzno je ocijeniti slicne promjene u per capita dohocima (vecina projekcija
daju dvije ili tri varijantne ocjene). Takoder je poZeljno uzeti u obzir promjene u distribuciji dohotka unutar
pucanstva. Oni koji loSe prolaze u restrikciji dohotka (preko oporezivanja, npr.) mogu smanjiti svoje
kupovine za razli€iti iznos u odnosu na povecanje potro$nje onih koji bolje prolaze. U cjelini bi se trebalo
ocekivati da ¢e kretanje prema vecoj jednakosti u dohotku povecati potraznju za hranom i, vice versa, dok
nejednolika distribucija podrazumijeva koncentraciju dohotka izmedu ljudi kojima je dohodovna

elasticnost potraznje za hranom relativno niska.

Trebalo bi, medutim, zapamtiti da su promjene na razini finalnog potro$aca samo djelomicni pokazatel;
ucinaka “na vratima (pragu) gospodarstva”. To je posebice slucaj glede elastiCnosti izdataka: posebni
potrosacki izdaci mogu se uveliko oduzeti preko posebne “dodatne vrijednosti” u preradi, pakiranju i
distribuciji. Kako je prethodno poglavlje prikazalo, za veinu prehrambenih dobara, samo mali dio
potrosackih izdataka dolazi do poljoprivrednika.

Cjenovna elasticnost potraznje (Edp) je odredena kao proporcionalna promjena u koli¢ini koja se trazi (Q)
s obzirom na datu proporcionalnu promjenu cijene (P), ili:
A0d/Qd

Edp =
AP/P

Koeficijent E,, se obi¢no odnosi na 1 % promjenu cijene. Normalno, cjenovna je elasti¢nost negativna.
Mogu se razlikovati slijedeci slucajevi:

* Promjena u cijeni je povezana s viSe nego proporcionalnom promjenom u trazenoj koli¢ini: koeficijent
ima negativnu vrijednost prelazeci - 1. Za potraznju se kaze da je “elasticna” u odnosu na cijenu.

* Data postotna promjena cijene povezana je s manjom postotnom promjenom trazene koli¢ine: koeficijent
je izmedu 0 i -1. Za potraznju se kaze da je “neelasticna”. To je sluCaj za mnoge prehrambene proizvode:

% “National Food Survey”; p.p.
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podrazumijeva, na primjer, slucaj kada je trziste previse opskrbljeno, relativno veliko smanjenje cijene je
nuzno da potakne dovoljno veliko povecanje trazene koliCine.

Postoje tri moguca slucaja kada je koeficijent cjenovne elasti¢nosti pozitivan. Prvi od njih uvodi pojam da
ucinak promjene cijene na trazenu koli¢inu ima dva aspekta: “supstitucijski ucinak”, — porast cijena
utjeCe na potroSace da nastoje zamijeniti dobro kojem cijena raste drugim dobrima, 1 “dohodovni ucinak”,
u tome $to je potrosacev dohodak porastom cijena smanjen (i vice versa). Ovaj posljednji ucinak ¢e biti
vazan samo onda kada izdatak za odnosni proizvod ¢ini ve¢i dio ukupnih izdataka.

U slucaju da se radi o prehrambenom proizvodu, koji je bitan za ljudsku potros$nju i premda jeftin ¢ini
veliki udio u izdacima, porast cijene uz pad dohotka moze dovesti do smanjenja kupovine drugih, manje
vaznih proizvoda, zbog veée kupovine proizvoda koji je u pitanju. Takav slucaj opazio je engleski
ekonomist sir Robert Giffen u 19. stolje¢u na primjeru kruha kod kucanstava siromasnih radnika (stoga i
naziv “Giffenovo dobro” za opis takvih stavaka). Ta pojava teSko da se moze javiti u drustvima visokog
dohotka, premda u kontekstu nagle i snazne liberalizacije cijena u nekim nekad centralno-planskim
drzavama iza godine 1990. takvi efekti za kruh npr. mogli bi se pojaviti.

* Porast cijene moze utjecati na potrosace kao obavijest da Ce cijena vjerojatno i dalje rasti. To stvarno nije
u suprotnosti s temeljnom teorijom i takve reakcije su vjerojatno povremene.

* Cijena dobra se uzima kao pokazatelj kakvoce. To se moZe javiti za luksuzna dobra (modna odjeca npr.):
moze biti vjerojatno Cimbenik potraznje za vino a moguée i za druge visokokvalitetne prehrambene
proizvode i pic¢a. Takoder je moguce da potrosaci ispod odredene cjenovne razine kupuju manje zbog toga
Sto sumnjaju u kakvocu proizvoda: proizvodac Ce vjerojatno tada ili ukloniti proizvod, ili podi¢i cijenu ili
ga ucinkovitije promovirati.

U cjelini, stoga, pojava pozitivne korelacije izmedu cijene i traZene koliCine je izuzetak.

Odgovor trazene koli¢ine jednog proizvoda na promjenu cijene drugog proizvoda je poznat kao krizna
¢jenovna elasticnost potraznje 1 ona je odredena kao proporcionalna promjena u trazenoj koli¢ini proizvoda
A u odnosu na proporcionalnu promjenu cijene proizvoda B. Poveca li se traZena koliCina proizvoda A ili
smanjuje promjenom cijene proizvoda B zavisi je li su ta dva proizvoda jedan drugom zamjembeni ili

nadopunjujuci.

Zamjembeni (supstitutski) proizvodi, ve¢ spomenuti, su npr. maslac ili margarin i razli¢ite vrste mesa: kada
cijena jednog poraste, izgledno ¢e porasti potraznja drugog (koeficijent krizne cjenovne elasti¢nosti je

pozitivan).

Nadopunjujué¢i (komplementarni) proizvodi su, teoretski, oni proizvodi koji se normalno konzumiraju
zajedno: engleski i ameri¢ki udzbenici — u kojima se navode prehrambene navike u tim zemljama — daju
primjere kao $to su to kruh i dZem, slanina i jaja, mlijeko i Zita za dorucak ili ¢ak dzin i tonik. To, medutim,
nije jako uvjerljivo: uveliko zavisi o na¢inu nacionalne prehrane, pa ¢ak i u slucajevima koji su spomenuti
nije sigurno je li je taj nadopunjujuéi ucinak vrlo jak. Secer, je npr. komplementaran Zitu koje se jede za
zajutrak, ¢aju, kavi i razli¢itim proizvodima: no svaki od njih moZe utjecati vrlo malo na ukupnu potro$nju
Secera.

Mnogi su prehrambeni artikli, u biti, zamjenice jedni za druge u potrosackoj kosari kucanice, tako da je
krizna cjenovna elasti¢nost obi¢no pozitivna: porast cijene proizvoda B uzrok je povecanju traZene koli¢ine
proizvoda A. To je vazna stvar u pokusSaju da se predvidi utjecaj promjena cijena. Medutim, utjecaj
dohotka takoder moze biti vazan ukoliko je izdatak za proizvod koji se razmatra znaCajan. To moze biti
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jedan od razloga zasto pokusaji za izraCunavanje krizne cjenovne elasticnosti iz empirijskih podataka cesto
daju neocekivane i suprotne rezultate (¢ak i britanska drZzavna prehrambena anketa, prije prikazana, uz
izvrsne podatke, ima poteskoca u prikazu cjenovne a posebice krizne cjenovne elastiCnosti — usporedi

Prilog, 2. tocka).

Krivulja ponude

Pod ponudom podrazumijevamo koli¢ine dobra koje su proizvodaci voljni proizvesti 1 prodati. Preciznije
govoreci, u odnos se stavlja koli¢ina ponudenog dobra prema njegovoj cijeni na trzistu, drzeci ostale stvari
jednakim, kao $to su troskovi proizvodnje, cijene nadomjestaka (supstituta). organizaciju trzista itd.
Krivulja ponude (ili krizaljka) za neko dobro znac¢i odnos izmedu njegove trzne cijene i koli¢ine koju su

proizvodaci voljni proizvesti i prodati, uz uvjet da ostale stvari ostanu jednake.

Krizaljka 4
Ponuda kukuruza u odnosu na cijene

Ponuda koli¢ina u odnosu na cijene

Cijena kukuruza Kolicina ponude
Razina kn/kg tis.tona/godisnje
(P) (]
A 5 18
B 4 16
C 3 12
D 2 7
E 1 0

Krizaljka pokazuje, za svaku od cijena, koli¢inu kukuruza koju poljoprivrednici Zele proizvesti i prodati.
Uodite izravni ili pozitivni odnos izmedu cijene i ponudenih koli¢ina.

Crtez 7
Koli¢ina ponude kukuruza u odnosu na cijenu
P S
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x
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Koli¢ina kukuruza (milij. tona)

(Koli¢ina ponude ponudenih koli¢ina u odnosu na cijenu)
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Krivulja ponude prolazi kroz parove cijene i koli¢ine (iz krizaljke 4). Krivulja SS je uzlazna.

Krizaljka 4 pokazuje teoretsku (hipotetsku) shemu krizaljku ponude za kukuruz. Crtez 6 pokazuje iste
podatke prikazane krivuljom ponude kukuruza.

Sto pokazuju ti podaci? Kod niskih cijena kukuruza poljoprivrednici ée prestati proizvoditi kukuruz te ée
proizvoditi neke druge kulture kao npr. pSenicu ili soju. Prema podacima iz krizaljke kod cijene kukuruza
od jedne kn za kg kukuruz se neée proizvoditi.

Kako cijena kukuruza raste (uz ostale stvari nepromijenjene, kao npr. cijena pSenice) zemljiSte pod
psSenicom Ce se koristiti za kukuruz. Kod jos visih cijena, poljoprivrednik ¢e ulagati sve vise u proizvodnju
kukuruza, i to vise ljudskog rada, rada strojeva, viSe navodnjavanja i veée koli¢ine mineralnih gnojiva.
Krivulja ponude se dize od jugozapada prema sjeveroistoku. (Nasuprot tome krivulja potraznje pada). Kako
objasniti uzlaznu stopu krivulje ponude za proizvodnju pojedina¢nog proizvoda? Jedan od vaznih razloga
lezi u Zakonu opadajucih prihoda.

O Cemu ovisi krivulja ponude?

Klju¢na to¢ka u svezi ponasanja proizvodaca je ta da proizvodaci svoje proizvode prodaju zbog profita a ne
zbog Sale, zabave ili milosrda. Kao rezultat povecanju cijene kukuruza, proizvodaci ¢e tu kulturu sve vise
proizvoditi 1 obrnuto.

1. Vidljivo je su kljuni ¢imbenici koji utje¢u na odluku o ponudi odredenog proizvoda su prvo
troskovi proizvodnje. Kada su troSkovi proizvodnje niski, u odnosu na trznu cijenu
odredenog dobra za proizvodaca ¢e biti profitabilno, a vrijedi i obrnuto. Izmedu ¢initelja koji
odreduju troskove proizvodnje su tehnologija i troskovi inputa. Tehnoloski napredak sigurno
utjeCe na troskove. Bolji kompjutorski program za plodored, sjeme proizvedeno pomocu
genetskog inZenjeringa, novi sustav za navodnjavanje - sve ¢e to utjecati na smanjenje proizvodnih
troskova poljoprivrednika i povecati ponudu njegovih proizvoda. Isto ¢e tako, ukoliko se
tehnologija ne mijenja a mijenjaju se troskovi inputa, to utjecati na ponudu. Npr. smanjenje cijene
nafte smanjuje troSkove inputa i povecava proizvodnju poljoprivrednih proizvoda.

2. Drugi glavni ¢imbenik koji utje¢e na ponudu proizlazi od cijena proizvodnih supstituta
ili nadomjestaka; ako raste cijena jednog nadomjestka, to ¢e smanjiti ponudu drugog. Primjer
pSenice - kukuruza, nafte - benzina.

3. Tre¢i cCinitelj koji utjeCe na ponudu je organizacija trzista. Ako trziSte postane
monopolisticko, to ¢e utjecati na porast cijena kod svake razine outputa. Smanjenje carina i kvota
na uvozne proizvode povecati ¢e ponudu. Kada se neki proizvodaci iskljuce tada cijene preostalih
proizvoda teze porastu kod svake razine outputa. Opcenito, za date cijene inputa i tehnologije,
perfektno konkurentno trziSte ¢e proizvesti najve¢u mogucu razinu outputa kod svake razine
cijene.

4. Konacno, na ponudu utjecu i drugi ¢imbenici. Klimatski ¢initelji (susa, poplave) imaju vazan

upliv na poljoprivrednu proizvodnju.

Proizvodnja elektroni¢kih ra¢unala zavisi o pronalascima, ali i 0 preuzimanju novina od drugih (protok

inovacija). I o¢ekivanja o budu¢im cijenama Cesto imaju vazan utjecaj na odluke o ponudi.
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Cimbenici koji utje¢u na ponudu Posljedice

1. Cijena samog dobra Visa cijena dobra povecava ponudenu koli¢inu.

2. Tehnologija Bolja tehnologija povec¢ava ponudu.

3. Cijene inputa Smanjenje troskova inputa (nadnice radnika) smanjenje
troskova proizvodnje povec¢ava ponudu.

4. Cijene nadomjestaka (supstituta) Ako raste cijena jednog nadomjestka to smanjuje ponudu
drugog.

5. Organizacija trzista NiZe carine poveéavaju ponudu

6. Ostali ¢imbenici ~ Bolji prirodni uvjeti pove¢avaju ponudu.

Pomak u ponudi

Ponuda se moze povecati iz viSe razloga. Ako se uzme npr. trziSte automobila uvodenje robota u
proizvodnju smanjuje potrebni ljudski rad, ili ako se smanjuju place radnicima u automobilskoj industriji,
ako se Japanu dozvoli izvesti u SAD viSe automobila, itd.

Elasti¢nost (prilagodljivost) ponude

Pojam elasti¢nosti ¢e se ¢esce javljati od sada pa nadalje, ovdje je u vezi s ponudom a kasnije s potraznjom.
To je mjera reagiranja ponude (ili potraznje) na promjenu cijene, pretpostavivsi da sve ostalo ostaje
nepromijenjeno (ceteris paribus): to se moze takoder uzeti obrnuto, u smislu ocjene koliko se moze cijena
promijeniti kada se mijenjaju ponudene ponudene i trazene koli¢ine: u tom slucaju je to poznato kao pojam
“cjenovne elasti¢nosti”.

Elasti¢nost ponude (Es) se definira kao proporcionalna promjena koli¢ine ponude proizvoda ili usluga (Q)
prema datoj proporcionalnoj promjeni cijene (P), ili:

AN
AP/P

S

Elasti¢nost moze varirati na razli¢itim razinama ponude, stoga se koeficijent E; odnosi na malu - 1%-tnu —

promjenu cijene.

Mogu se javiti slijedece situacije (treba obratiti pozornost da “povecanje u koli¢ini ponude”, podrazumijeva
kretanje duz krivulje ponude i nije istoznacno s “povecanjem ponude”, koje podrazumijeva pomak cijele
krivulje na desno):

1. Ispod odredene cijene, nista se ne nudi, no mali je porast cijene dovoljan da prouzroc¢i da ponudena
koli¢ina poraste na neodredenu razinu. Koeficijent je neodreden, a za ponudu se kaze da je
“savrseno elasticna”. Taj slufaj se uglavnom navodi kao teoretska mogucnost: medutim, u
“parcijalnom ekvilibriju” teorije trgovine, uobiCajeno je pretpostaviti da je uvozna ponuda
savrSeno elasti¢na.

2. Promjena cijene utjeCe na viSe od proporcionalne promjene ponudene koli¢ine tj. koeficijent je
veci od 1. Za ponudu se kaze da je “elasticna”. Nije uobicajena situacija, no nije nemoguce. U
poljoprivrednoj proizvodnji, moguénost da se moze mijenjati zemljiSte i rad u proizvodnji raznih

usjeva, znaci da bi ponuda, recimo, za jeCam mogla biti elasticna, no vjerojatno ne i za sva Zita.
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3. Promjena cijene utjeCe na manju nego proporcionalnu promjenu ponudene kolicine tj. koeficijent
je izmedu 0 i 1. Za ponudu se kaZe da je “neelasticna”. U poljoprivrednoj proizvodnji ta je
situacija najuobicajenija.

4. Promjena cijene proizvoda ne mijenja ponudenu koli¢inu: koeficijent je 0. Za ponudu se kaze da je
“savrseno neelasticna”. To je uglavnom drugi teoretski slucaj, no mogao bi se javiti na “vrlo
kratki rok” kada su koliCine koje se nude stalne, npr. izmedu Zetve/berbe i utrZivanja usjeva, kada
nema mogucnosti za skladiStenje usjeva.

5. Promjena cijene utjeCe na promjenu u suprotnom pravcu glede ponudenih koli¢ina: koeficijent
ima predznak minus i to se naziva “negativna elasticnost”. Jedno neuobicajeno stanje, no nije
nemoguce, o tome Ce se raspravljati kasnije pod naslovom “naopako — zakrivljena krivulja
ponude”.

Na uobicajenom grafikonu sa cijenom na ordinati i koli¢inom na apcisi, “savrSeno elasticna krivulja”
ponude javiti ¢e se kao vodoravna ravna crta: “savrseno neelasticna” bila bi okomita ravna crta.
“Elasti¢ne” 1 “neelasticne” krivulje ponude bile bi obje zakrivljene prema gore kroz njihovu plohu kretanja
(osiguravsi pozitivnu elasti¢nost). (Upamti da iako se za jednu krivulju mozZe reci da je “elasti¢nija” od
druge ako je strmija u istom podrucju na crtezu, sam nagib krivulje ne odreduje elasticnost: kako se
elasti¢nost odnosi na proporcionalnu promjenu koli¢ine, i stoga se odnosi na apsolutan iznos u po¢etnom
razdoblju, koeficijent elasticnosti ovisi takoder o udaljenosti od osi).

Elasti¢nost ponude je uveliko odredena od vremena raspolozivog za prilagodbu novoj cijeni: ukoliko je
razdoblje kraée, ponuda ¢e biti neelasti¢nija.

Pojam elasti¢nosti je u nacelu vrlo korisno orude ekonomske analize. U praksi postoje mnoge teSkoce u
mjerenju i upotrebi koeficijenta elasti¢nosti ponude. Iskustveni podaci se mogu dobiti iz vremenskih serija
za prosla razdoblja, o odnosnim promjenama cijene prema promjenama koli¢ine. No, iako i pretpostavimo
da su podaci odgovarajuéi, nije lako odvojiti u¢inak promjena cijena od ostalih cimbenika, kao §to su to
strukturne i tehni¢ke promjene, ili klimatski utjecaji.

Takoder treba uzeti u obzir ¢injenicu, o kojoj se ve¢ raspravljalo, da proizvodaci ne reagiraju samo na
aktualne promjene cijena ve¢ takoder na ocekivanja buducih razina cijena, i u tom pogledu klju¢nu ulogu
igra pojedina¢na ponasanja glede preuzimanja rizika. Promjene u nedavnoj proslosti su stoga povezane s
politikom cjenovne podrske koja se provodi u zapadnim “trznim” gospodarstvima. Pod utjecajem te
politike, StoviSe, ograni¢ena su kolebanja cijena, stoga vremenske serije mogu biti neodgovarajuéi
pokazatelj kod ocjene jesu li cijene bitno utjecale.

Povecana slozenost agrarnih politika isto moze stvarati teSkoce u projiciranju odvojenog utjecaja promjena
cijena. Stoga, iako se zbilo veliko smanjenje cijena zbog cjenovne podrske EZ u okviru “reforme” ZAP, to
se izravnalo s nadoknaduju¢im plac¢anjima uvjetovanih ne upotrebom zemljista (“set aside”). Daljnju
komplikaciju ¢ine proizvodne kvote za odredena dobra te druge mjere nadzora ponude.

RavnoteZni odnos ponude i potraznje (ekvilibrij)

Sto se dogada kada se susreée ponuda i potraznja?

Snage ponude i potraznje stvaraju ekvilibrij cijene i ekvilibrij koli¢ine ili trzni ekvilibrij. TrZisni ekvilibrij
kod date cijene i koli¢ine nastaje kada su snage ponude i potraznje uravnotezZene.
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Kod odredene cijene i kolic¢ine, koli¢ina koju kupci Zele kupiti je upravo jednaka koli¢ini koju prodavaci
zele prodati. Kod te trzne ravnoteZe (ekvilibrija) cijene i koli¢ine imaju tendenciju da ostanu iste tako dugo
dok drugi Cinitelji ostaju isti, sve dok nesto ne promijeni ponudu i potraznju.

KriZaljka 5
Kombiniranje potraznje i ponude kukuruza
@ @ €) ) ®)
Razina Mogucacijena  Koli¢ine koje Koli¢ine koje
kn/kg se traZe se nude Stanje trziSta Kretanje
-u mil.tona- u mil.tona god. cijena
god.
A 5 9 18 visak pad
B 4 10 16 visak pad
C 3 12 12 ekvilibrij neutralno
D 2 15 7 manjak porast
E 1 20 0 manjak porast

Cjenovni ekvilibrij nastaje kada su potrazne koli¢ine jednake ponudenim koli¢inama.

Samo kod ekvilibrija, cijena od 3 kune za kg stvara jednakost nudenih i trazenih koli¢ina. Kod preniske
cijene postoji nestasica i cijena tezi porastu. Kod previsoke cijene proizvodi se viSak koji ¢e smanyjiti cijenu.

Isto je prikazano u crtezu. Ucrtana je krivulja ponude 1 krivulja potraznje. Krivulje ponude i potraznje
sijeku se u samo jednoj tocki C. To je tocka ravnoteze ili ekvilibrija. Kod cijene od 5 kn za kg proizvodaci
zele prodati vise nego §to kupci Zele kupiti. Ishod je viSak proizvoda. Kod cijene od 2 kn za kg trziste
pokazuje nestasicu proizvoda, buduéi da je potraznja veca od ponude. U uvjetima nestasice i konkurencije
izmedu kupca za ograni¢ene koli¢ine - cijena proizvoda raste. Kod cijene od 3 kn za kg i koli¢ine od 12
jedinica trazene i nudene koli¢ine su jednake, nema ni nestasice niti viska. Nema tendencije porasta ili pada
cijena. U tocki C i samo u toj tocki snage ponude i potraZnje su uravnotezene.

Ekvilibrij cijene i kolicine se javlja na razini kada je koli¢ina Zeljene ponude jednaka koli¢ini Zeljene
potraznje. U uvjetima konkurentnog trzista, taj se ekvilibrij javlja na sjecistu krivulja ponude i potraznje.
Kod cijene ekvilibrija na trzi$tu nema ni viska niti manjka.
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Crtez 8

Kombiniranje potraznje i ponude kukuruza

S
5 i
/
/
s

4 1 ||
3 <

tocka @

ekvilibrija

kuna po kilogramu

t

Koli¢ina (milij. tona)

(Trzna ravnoteza se graficki javlja na sjecistu ponude i potraZznje)

Crtez9
Ucinak pomaka krivulja ponude i potraznje
(a) Pomak u ponudi (b) Pomak u potraznji
-smanjenje- -povecanje-
P D D' S
5 P 5 L /
LEn
4 4 /’ /
s 3 3 E )
8 g
H— [
o, 5 ) _/
*
10— 1 O~
s’ S D D
0 Q 0 Q
-6 -1 4 9 14 19 0 5 10 15 20 25
Koli¢ina Koli¢ina

Krivulja ponude se pomaknula od SS na S’S’. Krivulja potraznje se nije promijenila. Uzimajuéi primjer
kukuruza, u slucaju lose godine zbog klimatskih uvjeta, poljoprivrednici ¢e smanjiti ponudu kod pojedine i
svake trzne cijene. No, krivulja potraznje se ne¢e pomaknuti, ¢ovjek ili stoka su gladni i kada je losa i kada
je dobra godina za kukuruz. Tako npr. loSa berba podize cijenu kukuruza. (Situacija moZze biti i obrnuta).
Novi ekvilibrij (E”) bit ¢e kod vise cijene 1 nize koli¢ine kukuruza. Uzmimo da jako porastu obiteljski
dohoci, tako da se poveca i potraznja kukuruza. U tom ¢e slucaju, kod svake cijene, potrosaci povecati
potraznju za kukuruzom.
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Pomak potraznje ¢e prouzrociti nestaSicu kukuruza kod stare cijene. Ekvilibrij cijene i koli¢ine ¢e se
pomaknuti od E na E’’. Snage koje pomicu krivulju potraznje su, osim spomenutog povecanja dohotka,

povecanje pucanstva, cijene supstituta, promjena ukusa potrosaca i drugo.

Tri prepreke

Postoje tri prepreke koje treba preci ili zaobi¢i ukoliko zelimo instrumentarij ponude i potraznje uspjesno
upotrijebiti.

Prvo je da ostale stvari (Cinitelje) drzimo istim.

Drugo je uoCavanje razlike izmedu pomaka po krivulji i pomaka krivulje.

Trece se odnosi na to¢no shvacanje ravnoteze ponude i potraznje.

Ostale stvari iste

To znaci da u slucaju ako se mijenjaju cijene (kukuruza) u krivulji potraznje, tada se nece istodobno
mijenjati obiteljski dohodak ili cijene nadomjestaka (psSenica) ili bilo $to drugo. Ako se tako ne postupi, tj.
ako se ne mijenja samo jedan Cinitelj, ve¢ viSe to moze dovesti do pogresnih zakljucaka.

Crtez 10
Analiza krivulje potraZnje mora drZati ostale stvari istim

Cijena

Kolic¢ina

Manja se potraznja javlja kada je privreda u krizi, dok boom stvara vecu potraznju. Je li krivulja povucena
kroz E i E daje krivulju potraznje Zasto ne daje?

Kretanje po krivulji i pomak krivulje

Sli¢no kao prethodni problem je i konfuzija u vezi razlike u pogledu pomaka krivulje prema “pomaku po
krivulji”.
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Povecanje potraznje znac¢i pomak cijele krivulje na desno, prema povecanju u kolicini koja se trazi kao
posljedica promjene cijena na samoj krivulji potraznje. Pojedina tocka na krivulji potraznje predocuje
“kupljene kolic¢ine” ili “koli¢ine koje se traZe” po odredenoj cijeni. Prema tome povecanje ponude dovesti
¢e do povecanja trazenih koli¢ina a ne do povecanja potraznje kao posljedice smanjenja cijena.

U crtezu 12 dolje pokazuje se klju¢na razlika.

Crtez 11
(a) Pomak krivulje potraznje (b) Pomak po krivulji potraznje
P D D s s'
3 =
.O”
© ©
c c
2 2
o [5)
-
o
A 4 Q A a @
10 15 10 15
Koli¢ina Koli¢ina
Pocetni je ekvilibrij kod E, s Pomak u ponudi stvara skretanje duz
10 jedinica. Povecanje potraznje krivulje potraznje od E do E”.

dovodi do novog ekvilibrija kod
E, od 15 jedinica.

Znacenje trine ravnoteie (ekvilibrija)

Skeptik moze reci: “Nakon svega koli¢ina koju neka osoba prodaje je to¢no ta koju druga osoba kupuje.
Koli¢ina koja je kupljena mora uvijek biti jednaka koli¢ini koja se prodaje, nije vazno koja je cijena, je li
postoji ili ne trzni ekvilibrij”.

Ekonomista moze odgovoriti slijedece: Potpuno je to¢no da koli¢ine koje su kupljene, i koli¢ine koje su
prodane moraju biti iste. Ali vazno je pitanje: “Po kojoj cijeni kolicina koju potrosaci Zele kupiti odgovara
kolicini koju proizvodaci Zele prodati?”’. Samo po onoj cijeni kod koje postoji jednakost izmedu koli¢ina
koje kupci i prodavaci planiraju kupiti i prodati nece biti tendencije povecanja i smanjenja cijena.

Kod bilo koje druge cijene, kada je cijena iznad prosjeka ponude i potraznje, o€ito je da su mjerene koli¢ine
koje su kupljenje i prodane iste. Ali kod vrlo visoke cijene postoji viSak dobara, kada proizvodaci nastoje
prodati vise nego $to kupci Zele kupiti. Zeljena ponuda koja je preko Zeljene potraznje oboriti ée cijene
toliko dok ne dostignu razinu ekvilibrija u kojem se obje krivulje sijeku. Kada su cijene ispod ekvilibrija,
mnogi ¢e kupci biti nesretni buduéi da ¢e niske cijene stvoriti nestasicu proizvoda. U ekvilibriju ¢e biti svi
sretni; i proizvodaci i kupci, pa i ekonomist koji trazi cijenu po kojoj nece biti ni viska niti manjka.
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Uloga savrSene konkurencije

Striktno govoreci, ova analiza ponude i potraZnje je primjenjiva samo za savr$eno konkurentno trziste - u
kojem ni prodavaci niti kupci nisu tako veliki da zbog toga mogu utjecati na trznu cijenu. Ustvari, takva
trziSta su rijetka i mogu se naci uglavnom u organiziranom trzistu proizvoda, kao npr. na proizvodnoj burzi
u Chicagu koja prodaje kukuruz, psenicu i metale, ili na burzi u New Yorku, koja trguje vlasnickim
pravima (obveznicama) najvecih ameri¢kih kompanija. Takve institucije se takoder zovu i “aukcijska
trzista”.

Mnoga ostala trzista, medutim, pokazuju neke vise ili manje oznake nesavrSene konkurencije, gdje je
obi¢no nekoliko kupaca i prodavaca koje imaju mali u¢inak na trznu cijenu.

Koli¢ina i cijene na trziStu ponasati ¢e se, kako je prije navedeno, pod slijede¢im uvjetima i to:

- da postoje brojni kupci i prodavaci;

- nuzno je da postoji dobra obavijeStenost o koli¢inama i cijenama;

- da ne postoji prevladavajuci utjecaj pojedinih kupaca 1 prodavaca na trzne cijene.
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SAZETAK

L.

Analiza ponude i potraznje pokazuje na koji nacin trzni mehanizam rjeSava ekonomske probleme; sto,
kako i za koga. Pokazuje kako nov€ani glasovi odreduju cijene i koli¢ine razli¢itih dobara i usluga.

Shema potraznje predoCuje odnos izmedu koli¢ine dobara koje ljudi Zele kupiti i cijene dobara. Takva
shema potraznje, predocena graficki kao krivulja potraznje, uvijek drzi ostale stvari istim, kao Sto su
primjerice obiteljski dohoci, zahtjevnosti potrosaca itd. Za gotovo sve proizvode vrijedi “Zakon o
opadajucoj potraznji” koji kaze da se koliCine koje se traze smanjuju kada cijene dobara rastu. Taj
zakon je predocen graficki kao opadajuca krivulja potraznje.

Mnogi su Cinitelji ukljuceni u odnos potraznje; prosjecni obiteljski dohoci, pucanstvo, cijene sli¢nih
dobara, potrosacke zahtjevnosti (ukusi) i ostali ¢initelji. Kada se ti ¢initelji mijenjaju, krivulja potraznje
¢e se pomaknuti.

Shema ponude (ili krivulja ponude) daje odnos izmedu koli¢ine koju proizvodaci Zele prodati i cijene
dobara (ostale stvari iste). Opcenito, ponudene koli¢ine odgovaraju na cijene tako da se krivulja ponude
dize gore i na desno.

Ostali ¢imbenici, osim cijene dobara, utjeCu na ponudu, najvazniji su trokovi proizvodnje dobara, koji
su odredeni stanjem tehnologije i cijene inputa. Ostali ¢imbenici u ponudi ukljucuju cijene
nadomjestaka (supstituta), organizaciju trzista i neke posebne Cinitelje.

Ekvilibrij ili trzna ravnoteza ponude i potraznje na konkurentnom trZistu nastaje kod cijene kod koje su
ponuda i potraznja u ravnotezi. Javlja se kod cijene kod koje su koli¢ine koje se traze upravo jednake
koli¢inama koje se nude, ili graficki prikazano na sjeciStu krivulja ponude i potraznje. Kod cijene iznad
ekvilibrija, koli¢ine koje proizvodaci zele ponuditi nadmasiti ¢e koli¢ine koje potrosaci Zele kupiti,
proizvest ¢e viSak dobara i utjecati na smanjenje cijena. Isto tako cijene nize od ekvilibrija stvoriti ¢e
nestasicu te ¢e kupci nastojati podic€i cijene do ekvilibrija.

PITANJA:

1.

A e B T T i

—_ =
— O

Objasniti krivulju potraznje!

O ¢emu zavisi krivulja potraznje? Cimbenici koji odreduju potraznju.
Objasniti krivulju ponude.

O ¢emu zavisi krivulja ponude? Cimbenici koji utje¢u na ponudu.

a2

Objasnite pojam “trzna ravnoteza” (“ekvilibrij””) i navedite njegovo znacenje.
Objasnite pojam elasti¢nosti ili prilagodljivosti! O ¢emu zavisi?

Cjenovna elasti¢nost ponude. Mogu¢i slucajevi?

Odrednice potraznje!

Dohodovna elasti¢nost potraznje!

Cjenovna elasti¢nost potraznje!

. Pomak po krivulji i pomak krivulje. Objasniti razliku!
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TEMELJNI POJMOVI MAKROEKONOMIKE

Ovo poglavlje omogucuje op¢i uvid u subjekt makroekonomike. Istrazuju se glavne postavke i definicija te
vazni ciljevi makroekonomske politike, te uvodi u glavno orude makroekonomske analize - agregatnu
ponudu i potraznju - primjenjujuéi ta oruda na tri povijesna razdoblja.

Da ponovimo definiciju (iz prvog poglavlja): Makroekonomika je istraZivanje ponasanja narodnog
gospodarstva privrede u cjelini. Ona istrazuje opcu razinu nacionalnog outputa, zaposlenost, cijene i

vanjsku trgovinu.

Nasuprot tome, mikroekonomika istrazuje pojedinacne cijene 1 koli¢ine i trziSte. Analizira savrSeno i
nesavrseno konkurentno trziste, trziSte inputa i outputa, utjecaj sindikata ili diskriminaciju na trziStu rada,
efikasnost konkurentnog trzista i mnoga slicna trzita.

Navedimo nekoliko primjera da bolje uofimo razliku. Iz poljoprivrede kao primjer cijene i troskovi
poduzeca prema cijeloj poljoprivredi.

Mikroekonomika razmatra ponaSanje cijene kukuruza prema cijenama energije, dok makroekonomika
istrazuje ponaSanje svih cijena (kukuruza) proizvodaca i potroSaca.

Mikroekonomika istrazuje pojedine stavke vanjske trgovine -zaSto uvozimo mlijeko a izvozimo npr. baby-
beef? dok makroekonomika istrazuje opée trendove uvoza i izvoza, i zasto se odnos jedne prema drugim
valutama povecava ili smanjuje.

Makroekonomski pojmovi, ciljevi i mjere

Politicka, drustvena i vojnicka sudbina drzave uvelike zavisi od njezina gospodarskog uspjeha. Nijedno
podrucje ekonomike nije toliko vitalno ili toliko kontroverzno kao makroekonomsko.

Ciljevi, mjere (instrumenti) u makroekonomici

U prosudbi nacionalnih performanci, ponovimo opet da uzimamo brutto domaci proizvod (BDP) na
zaposlenost, inflaciju i netto-izvoz. To su srediSnji ciljevi kojima prosudujemo makroekonomske znacajke
neke privrede.
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CILJEVI MJERE
Output (Proizvodnja) Fiskalna politika
Visoka razina 1. TroSkovi drZave (drzavna potrosnja)
Visoka stopa porasta 2. Porezni sustav (oporezivanje)
Zaposlenost Monetarna politika
Visoka razina zaposlenosti Nadzor nad ponudom novca i utjecaj na kamatne stope
Niska nedobrovoljna nezaposlenost (kamatnjak)
Trgovinska politika

Stabilnost razine cijena sa slobodnim trZistem
Intervencija na devizni tecaj

Vanjska bilanca Inozemna politika

Izvozna 1 uvozna ravnoteza

Stabilnost (deviznog) tecaja

Lijevi stupac pokazuje glavne ciljeve makroekonomske politike. Te ciljeve nalazimo u drzavnom
zakonodavstvu i izjavama politiara. Desni stupac sadrzi glavne instrumente ili mjere ekonomske politike
koji su na raspolaganju suvremenim ekonomijama. To su nacini kojima kreatori ekonomske politike mogu

utjecati na veli¢inu i pravee gospodarske djelatnosti.

Ciljevi
Za odredivanje makroekonomskih performansi Cetiri su sredisnja cilja i to:

(1) ukupna proizvodnja (output), (2) zaposlenost, (3) cijene i (4) vanjsko ekonomska politika.

1. Proizvodnja — Output

Najuobicajenija i najobuhvatnija mjera za ukupnu koli¢inu proizvodnje u jednom narodnom gospodarstvu
je brutto domadi proizvod (BDP)*. GNP je mijerilo trzne vrijednosti (finalne potraznje) svih dobara i
usluga proizvedenih u zemlji u jednoj godini.

BDP se moze iskazati u tekucim ili stvarnim trznim cijenama, $to se naziva nominalni BDP. MozZe se

mjeriti i u stalnim ili nepromijenjenim cijenama, Sto se naziva realni (ili stvarni) GNP.

Brutto - domadi proizvod (Gross domestic product)

Svi dohoci u narodnom gospodarstvu ili svi utroSci proizvoda svake gospodarske grane (dodane
vrijednosti). “Dodana vrijednost” = vrijednost proizvodnje umanjena za vrijednost inputa kupljenih od
drugih.

BDP - 1) po trznim cijenama
2) troskovnom nacelu (ukljucene subvencije a iskljuceni neizravni porezi posebno na dodanu vrijednost).

Brutto-drustveni proizvod se razlikuje od brutto-domaceg proizvoda za iznos zarada i troSkova iz

mnozemstva.

2% Gross National Product (GNP) — Brutto drustveni proizvod (BDP).
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Netto drustveni proizvod je brutto-narodni proizvod umanjen za amortizaciju.

Istrazivanja rasta proizvodnje (outputa) u glavnim zemljama svijeta pokazuju da kapitalistiCke privrede
imaju proizvodne cikluse, razdoblja ekspanzije i kontrakcije realnog BDP.

Za vrijeme pada proizvodnje, milijuni ljudi ostaju bez posla odnosno, nezaposleni, milijarde dolara
vrijednosti proizvodnje roba i usluga se gubi. Proizvodni su ciklusi poslije 1945. godine slabije izrazeni
nego S$to su bili prije, djelomice zahvaljujuéi znanju 1 praksi makroekonomske politike. No unato¢ tome ne
moze se a da se ne istakne srediSnja povijesna ¢injenica mjeSane privrede - polagani ali stalni porast realnog
BDP i poboljsanje Zivotnoga standarda ljudi.

Potencijalni output (moguca proizvodnja)

Potencijalni output predstavlja dugoro¢ne mogucnosti proizvodnje, koju privreda mozZe ostvariti uz
odrzanje stabilnih cijena.

Neka privreda posjeduje odredenu koli¢inu rada, kapitala i zemljista koje su na raspolaganju za uporabu u
dato vrijeme. Kombinirajuci te inpute s raspolozivom tehnologijom mogao bi se proizvesti najvise moguci
output. (Kao sto je dijelom objasnjeno u II. poglavlju pomocéu Granice proizvodnih mogucnosti). Ukoliko
gospodarstvo nastoji proizvesti viSe od svog potencijalnog outputa, cijene ¢e poceti sve brze i1 brze rasti, jer
se resursi koriste previse intenzivno. Ako pak gospodarstvo proizvodi manje od svojih moguénosti tada ¢e
prevladati nepotrebno visoka razina nezaposlenosti rada i kapaciteta. Izmedu te dvije krajnosti visoke
iskoriStenosti kapaciteta 1 visoke neiskoriStenosti inputa - je razina outputa kojeg oznaCujemo kao

potencijalni ili moguci.
Kada potencijalni BDP premasuje stvarni, razlika se naziva BDP-jaz (GNP-gap.).

Zasto se stvara ta razlika - jaz? To je jedno od vaznih pitanja koja su upucena makroekonomskoj analizi i
na to pitanje postoji nekoliko odgovora. Velika razlika se moZe pojaviti zbog neodgovarajuce gospodarske
politike. To je slu¢aj za veliku krizu 30-ih godina u SAD-a. U drugim razdobljima, npr. od 1980. do
1983.godine, nositelji gospodarske politike su u namjeri da smanje stopu inflacije povecali nezaposlenost a
time 1 jaz. U tom slu¢aju privreda proizvodi ispod svojih proizvodnih moguénosti. MoZe biti 1 obratan
slucaj (u doba ratova ).

2. Visoka zaposlenost, odnosno niska nedobrovoljna nezaposlenost

Ovaj cilj makroekonomske politike je vazan zbog gospodarskih pa i humanih i politickih razloga. Svaka
zemlja nastoji posti¢i zadovoljavajuéu zaposlenost. Niska stopa nezaposlenosti jedan je od uzroka
socijalnih nemira. No visoka stopa zaposlenosti u sukobu je s nastojanjima za smanjivanje porasta cijena —
inflacije.

3. Stabilne cijene

Treéi makroekonomski cilj je osiguranje stabilnih cijena sa slobodnim trziStem. Ovaj cilj se sastoji od dva

dijela. Prvi dio se odnosi na cjenovnu stabilnost. Cjenovna stabilnost znaci to da se razina cijena brzo ne
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povecava ili brzo ne smanjuje. Kod stabilnih cijena ugovori i ostali ekonomski sporazumi su sigurni i
cjenovni sustav je stabilan. Drugi dio cilja stabilnih cijena je slobodno trZiste, $to znaci da cijene i koli¢ine
trebaju biti najvise moguce odredene trznim snagama, ponudom i potraznjom.

Najuobicajeniji naCin za mjerenje cjenovne razine je indeks potrosackih cijena (IPC), popularno poznat
kao CPI (Consumer Price Index)’’ CPI mjeri troskove stalne koSare dobara. To su stavke kao hrana,
odjeca, medicinska zastita koju kupuje tipicni gradski potrosac.

Razina cijena se Cesto oznacuje sa slovom P (price). Stopa inflacije je stopa porasta razine cijena, recimo od

jedne do druge godine.
Stopa deflacije je stopa pada razine cijena.

U drugoj krajnosti, moramo izbje¢i hiperinflaciju, kada se razina cijena podize tisu¢u ili milijun posto
godisnje. U takvoj situaciji, kao u Weimarskoj Njemackoj 20-ih godina ili u Boliviji 80-ih godina, cijene su
beskorisne.

4. Vanjskoekonomska politika
Konachni cilj politike je ostvariti pravilnu vanjsku ekonomsku politiku.
Taj cilj postaje naglaSeno vazan za drZave koje su povezane s medunarodnom trgovinom i financijama.

Sva su narodna gospodarstva otvorena. Uvoze i izvoze dobra i usluge: posuduju i uzimaju kredite u novcu
od stranaca; oponasaju se tude tehnologije ili prodaju drugima svoje; ljudi putuju svugdje po svijetu zbog
poslova i zabave. Smanjenje troskova prometa i komunikacija u¢inilo je medunarodne veze mnogo ja¢ima
nego Sto su bile narastaj prije. Neke zemlje danas prodaju i preko polovicu svog nacionalnog proizvoda

(outputa).
Medunarodna ekonomija ukljucuje trgovinu izmedu naroda. Razlika izmedu vrijednosti izvoza i uvoza

naziva se netto-izvoz.

Drzave takoder paze na svoje devizne tecajeve, koji predstavljaju cijene vlastite valute prema valutama
drugih zemalja.

Kada devizni teCaj raste, izvoz postaje skuplji pa je, prema tome, zemlja slabije konkurentna na svjetskom
trzistu. Suprotno, ukoliko devizni teCaj pada - uvozne cijene rastu pa postoji tendencija porasta inflacije.

Mogu se sazeti ciljevi makroekonomske politike kako slijedi:
1. Visoka i rastu¢a razina outputa (proizvodnje);
2. Visoka zaposlenost i niska nezaposlenost, $to osigurava dobro placeni posao za onog koji Zeli raditi;

3. Stabilna i umjereno rastuca razina cijena, sa cijenama i placama koje odreduje slobodno trziste;

27 Indeks troskova Zivota u Hrvatskoj.
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4. Vanjsko-trgovinski odnosi oznaCeni sa stabilnim teCajem i izvozom koji je - vise ili manje -

uravnotezen s uvozom.

Mjere

Mnoge napredne zemlje traze povoljnu kombinaciju Cetiri navedena cilja. Kako se ti ciljevi mogu ostvariti?
Koje su mjere na raspolaganju za poboljSanje ekonomskih performansi?

1. Fiskalna politika

Prvi instrument ili mjera makroekonomske uprave je fiskalna politika, koja se sastoji od odredivanja razine

oporezivanja i velicine javne potrosnje, utjecuéi time na ekonomske performanse.

Drzavni izdaci, javna potrosnja znacCe izdatke drzave za dobra i usluge. Veli¢inom tih troskova drzava
odreduje relativnu veli¢inu javnog i privatnog sektora odnosno koliko je GNP potroseno kolektivno prema
onom koji je utroSen privatno. (Vanjski izdaci, gradnja, cesta i sl.).

Drugi dio fiskalne politike su porezi (oporezivanje). U makroekonomici oporezivanje igra dvije kljuCne
uloge. Prva, porezi smanjuju dohotke ljudi, ostavljaju¢i kucanstva s manjim dohotkom, te tako veéi porezi
smanjuju izdatke za potro$nju, time smanjujuci agregatnu potraznju i realni BDP.

Uz to oporezivanje pomaze u odredivanju cijena koje proizvodaci i pojedinci susrecu na trzistu. Jedna od
vaznih uloga poreza je ta da utjeCe na troSkove investiranja u kapitalna dobra i to preko poreza na profite.

2. Monetarna politika

Drugo glavno orude makroekonomske politike je monetarna politika, koja podrazumijeva upravljanje
novcem, kreditima, bankovnim sustavom od strane Sredisnje Narodne Banke.

Sto je to ponuda novca?

Novac znaci sredstvo za razmjenu ili nacin placanja u gospodarstvu: valuta i ¢ekovni racuni su nacini
kojima ljudi placaju svoje raune. Drzavna pricuva ureduje koli¢inu novca koja je na raspolozenju drzavi.
Ubrzavajuci ili usporavajuci porast ponude novca drzavne priCuve utjeCu na nize ili vise kamatnjake,
podsticudi ili usporavajuci investiranje u kuce, postrojenja, opremu ili inventar. U razdoblju oskudice novca
, viSe kamatne stope (kamatnjak) vode smanjenju BDP i1 smanjuju inflacije.

Nacin na koji sredi$nja banka nadzire ponudu novca i povezanost izmedu novca, proizvodnje (output) i
inflacije, jedno je od najfascinantnijih 1 jos uvijek kontroverznih podrucja makroekonomike.

Smanjenje ponude novca i porast kamatnjaka usporilo je gospodarski rast u SAD-a te podiglo nezaposlenost u razdoblju
od 1979. do 1982.godine. (Razdoblje tzv. “Cvrstog” novca). Na kraju razdoblja restriktivna politika je uspjela smanjiti
stopu inflacije.

3. Vanjskoekonomska politika

Kako neko gospodarstvo postaje sve otvorenije, tako kreatori ekonomske politike posvecuju sve vecu
pozornost vanjskoj ekonomskoj politici. Glavna oruda dijele se u dvije kategorije.
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Prva, drzava moZe utjecati na svoju trgovinu pomocu trgovinske politike. Ta se sastoji od carinskih tarifa,
kvota i ostalih mjera koje mogu podsticati ili ne podsticati uvoz i izvoz (pristojbe). Broj¢ana (vrijednosna)
razlika izmedu vrijednosti izvoza i uvoza neke zemlje naziva se netfo izvoz. Kada je netto izvoz pozitivan to
je trgovinski suficit (viSak) i obrnuto - deficit (manjak).

Drugi dio se odnosi na tecajno trzisno upravijanje. Za to postoje razliciti sustavi. U nekim sustavima se
devizni tecajevi potpuno ostavljaju utjecaju trzista, u drugim ukljucuju fiksne devizne tecajeve.

Bankovni strucnjaci i politicki lideri danas povecavaju napore za koordinaciju u makroekonomskoj politici.
Od godine 1975. predsjednici vlada glavnih industrijskih zemalja se sastaju svake godine da rasprave
zajednicke ekonomske stavke kako bi odredili odgovaraju¢e mjere za dosizanje zajednicki dogovorenih
ciljeva. Takvi sastanci, zajedno s ministrima financija i bankara, vode pokusaju stabilizaciji deviznog te¢aja
dolara i smanjenju trgovinskog deficita (neravnoteze) izmedu glavnih zemalja.

SAZETAK

DrZava ima Siroku lepezu mjera ekonomske politike koje se mogu koristiti za dosizanje makroekonomskih
ciljeva. Glavne mjere su slijedece:

1. Fiskalna politika koja se sastoji od drzavnih izdataka javne potroSnje i oporezivanja. Drzavni izdaci
utjeCu na relativiu veli¢inu kolektivne nasuprot privatne potrosnje. Porezi se izdvajaju iz dohotka i
smanjuju privatnu potro$nju; uz to utjeCu na investiranje i moguci (potencijalni) output. Fiskalna
politika utjeCe na ukupno troSenje i tako utjece na realni BDP (GNP) i inflaciju, u svakom slucaju
kratkoroc¢no.

2. Monetarna politika vodena srediSnjom bankom, odreduje ponudu novca. Promjene u ponudi novca
podizanjem ili smanjenjem kamatnjaka utjeCu na troSenje za fiskalne fondove (strojeve ili zgrade).
Monetarna politika ima vazan utjecaj kako na stvaran (realan) tako i na moguci (potencijalni) BDP.

3. Vanjsko-ekonomska politika - trgovinska politika, odredivanje deviznog teCaja, ili ¢ak monetarna i
fiskalna politika - nastoji odrzati uvoz na crti izvoza i stabilizirati vanjski devizni teCaj. Drzave povecano
nastoje uskladiti svoje makroekonomske ciljeve i politiku.

Makroekonomska politika i ciljevi u praksi*®
Kakvu su ekonomsku politiku izabrale SAD-¢?

U razdoblju prije II. svjetskog rata nije bilo velikog razumijevanja makroekonomike. Nije postojala
konkretna teorija za upravljanjem narodnim gospodarstvom.

U 1930-im zabiljeZen je prvi korak u makroekonomskoj znanosti, iniciran znac¢ajnim doprinosom John
Maynard Keynesa.

Iza 1II. svijetskog rata, pod utjecajem Keynesa i bojazni od depresije, americki Kongres je formalno
proglasio saveznu odgovornost za makroekonomsku performaciju zemlje.

U svezi s tim, godine 1946. donosi se Zakon o zaposlenju, po kojem je savezna vlada obvezna unaprijediti
zaposlenost, proizvodnju 1 kupovnu mo¢.

28 Prema Tracy, M., lit.br. 2.



T. Zimbrek skripta iz agrarne ekonomike

Isto tako se utemeljuje Savjet ekonomskih savjetnika (CEA - Council of Economic Advisers), kao dio
sluzbe Predsjednika SAD-a, za dijagnozu zdravlja ekonomije i za odredivanje odgovarajuéih mjera.

Sredinom 70-ih godina skromne performance americke privrede utjecale su da Kongres ukine spomenuti
Zakon iz godine 1946. U godini 1978. izglasan je Zakon o punoj zaposlenosti i uravnoteZenom rastu,
poznatiji kao Humphrey - Hawkins-ov Act, nazvan imenima dvojice sponzora. Zakon je donio
kvantitativne ciljeve - 4 postotnu stopu nezaposlenosti i ciljnu inflaciju od 3 posto, kao drzavne ekonomske
ciljeve.

Sredinom 80-ih makroekonomske okolnosti u SAD-a su utjecale na povecanje proracunskog manjka. Zbog
velikog smanjenja poreza i troskova naoruzavanja ranih 80-ih godina, savezni proracunski manjak (koji je

jednak razlici izmedu drzavnih izdataka i poreznih prihoda) povecao se na preko 200 milijuna dolara.

Zbog velikog deficita, na Kongresu je godine 1985. izglasan Zakon o uravnotezenom proracunu (takoder
poznat kao Gramm - Rudman Act). Prema tom zakonu je bilo zacrtano da se proracunski manjak smanjuje
svake godine tako da godine 1991. bude uravnoteZen. (Taj cilj se kasnije postupno pomicao). Ukoliko se

traZzeno smanjenje ne bi ostvarilo, drzavni troskovi bi se automatski smanjili.

U doba naftnog Soka kasnih 70-ih i ranih 80-ih godina, nakon iranske revolucije 1978.g., pala je
proizvodnja nafte a cijene su se znatno povecale (od 14 na 34 $ po barelu). Inflacija je u SAD porasla od
6% na 14% (1977-1980.). Carter je proveo mjere usporavanja privrede i time rast nezaposlenosti.

Makroekonomika ukljucuje izbor izmedu alternativnih (konkurentnih) sredi$njih ciljeva. Zemlja ne moze
istodobno imati visoku potro$nju i brzi rast. Za smanjenje visoke stope inflacije nuzno je razdoblje visoke
nezaposlenosti i niske proizvodnje pod utjecajem slobodnog trzista kroz politiku nadnica - cijena.

Od svih makroekonomskih stavki, najteZe je osigurati punu zaposlenost rada i ostalih resursa. Kako bi se
obuzdala inflacija nositelji ekonomske politike, opéenito, ne Zele dozvoliti toliko proizvodnje 1 zaposlenosti
koliko bi mnogi Zeljeli. To objasnjava zasto nezaposlenost u SAD-a stoji na oko 6 posto u cijelom
desetljecu 80-ih godina. Smanjivanje trgovinskog deficita traZi da zemlja smanji domacu potroSnju i
investicije.

Je li voda demokrat ili republikanac u SAD-a, konzervativac u Britaniji ili socijalist u Francuskoj, zemlja ne
moze uskladiti odnos izmedu nezaposlenosti i inflacije. Sve $to moramo nauCiti da u narodnom
gospodarstvu, u kojem su cijene i nadnice odredene slobodnim trziStem, ekonomska politika mora za
smanjenje inflacije platiti visokom nezaposleno$¢u i velikim BDP.

Suprotnost od te dileme je takoder istinita. Ako zemlja zeli uzivati plodove ekstremno niske nezaposlenosti,
s proizvodnjom (outputom) znatno iznad moguceg (potencijalnog) BDB, slijediti ¢e sigurno inflacija.

I druge makroekonomske dileme takoder konfrontiraju kreatore ekonomske politike. Zemlja moze
priviemeno smanjiti inflaciju pomoc¢u nadzora nadnica i cijena, ali kao rezultat toga moze se javiti
gospodarska neucinkovitost. Povecanje stope rasta moguceg BDP trazi vece ulaganje u znanje i kapital, no
kada gospodarstvo visoke zaposlenosti vise investira, tada smanjuje potro$nju, tj. ima manje hrane, odjece i
rekreacije. To su vrste bolnog izbora s kojim se kreatori ekonomske politike u svim industrijskim zemljama

moraju suociti.
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PITANJA:

1. Temeljni pojmovi makroekonomike.

2. Makroekonomski ciljevi.

3. Ukupna proizvodnja kao makroekonomski cilj.
4. Stabilnost cijena kao makroekonomski cilj.

5. Mjere makroekonomske politike.

T. Zimbrek



